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First Residences 501 في استثمارهما المشترك

»عقارات الكويت« و»التجارية« تتخارجان بنجاح من مشروع بميامي
والشركة  الكويت  ع��ق��ارات  ش��رك��ة  أعلنت 
الناجح  التخارج  عن  العقارية  التجارية 
من استثمارهما المشترك في مشروع 501 
First Residences في مدينة ميامي، ولاية 
ف��ل��وري��دا، ال���ولاي���ات الم��ت��ح��دة الأم��ري��ك��ي��ة، 
وذل��ك بعد الان��ت��ه��اء م��ن تطوير المشروع 

في شهر ديسمبر 2025.
بالشراكة  الاستثمار  ه��ذا  تنفيذ  تم  وق��د 
إح���دى   ،Aria Development Group م���ع 
ال���ش���رك���ات ال����رائ����دة ف���ي م���ج���ال ال��ت��ط��وي��ر 
العقاري في ميامي. ويمثل هذا المشروع 
م����ح����ط����ة م����ه����م����ة ض����م����ن اس���ت���رات���ي���ج���ي���ة 
الاس��ت��ث��م��ار ال���دول���ي ل��ك��ل م���ن ال��ش��رك��ت�ين، 
كما يعكس ثقتهما في قوة سوق ميامي 

العقاري وإمكانات نموه المستقبلية.
لم��ش��روع 501  الإج��م��ال��ي��ة  التكلفة  وت��ب��ل��غ 
م��ل��ي��ون   200 ح���وال���ي   First Residences
ب��رج سكني  دولار، ويتكون المشروع من 
م���ك���ون م���ن 40 ط��اب��ق��اً ي��ض��م 476 وح���دة 
سكنية. وقد تم تصميم المشروع لتوفير 
أس���ل���وب ح��ي��اة س��ك��ن��ي ع��ص��ري ف���ي قلب 
م��ن��ط��ق��ة وس����ط م��دي��ن��ة م��ي��ام��ي، م��دع��وم��اً 
بمجموعة واسعة من المرافق والخدمات، 
ب����م����ا ف�����ي ذل�������ك ن���������ادٍ ص�����ح�����ي، وم���ن���اط���ق 
عمل  وم��س��اح��ات  السطح،  على  ترفيهية 
م��ش��ت��رك��ة، وص�����الات ل��ل��س��ك��ان، وخ��دم��ات 
ص����ف ال�����س�����ي�����ارات، وم�����راف�����ق ال���ت���خ���زي���ن، 
وغ��ي��ره��ا م��ن ال��خ��دم��ات، ال��ت��ي ت��ع��زز نمط 

الحياة العصري.
وب���ع���د الان���ت���ه���اء م����ن م���رح���ل���ة ال��ت��ط��وي��ر، 
ت���م ب��ي��ع وح�����دات الم���ش���روع ب��ن��ج��اح، وت��م 
ت��ح��ص��ي��ل م��ب��ي��ع��ات ال��ت��خ��ارج خ�ل�ال ع��ام 

.2026
للمشروع،  الإستراتيجي  الموقع  وساهم 
وج�������ودة م���راف���ق���ه وخ����دم����ات����ه، وت���م���رك���زه 
ف��ي تحقيق نجاحه  ال���س���وق،  ف��ي  ال��ق��وي 
ال��ت��ج��اري وإت��م��ام ال��ت��خ��ارج منه بنجاح، 
بما يؤكد أهمية الاستثمار في المشاريع 

ذات المواقع المتميزة والمقومات السوقية 
الجاذبة، إلى جانب الشراكة مع مطورين 

ذوي خبرة وسمعة راسخة.

تخارج ناجح 

ال���ش���رك���ة  إدارة  م���ج���ل���س  رئ����ي����س  وق��������ال 
معرفي:  عبدالفتاح  العقارية،  التجارية 
»ي��س��رن��ا الإع��ل��ان ع���ن ال���ت���خ���ارج ال��ن��اج��ح 
في   Residences First 501 م��ش��روع  م��ن 
تطويره  من  الانتهاء  بعد  وذل��ك  ميامي، 

في ديسمبر 2025. ويمثل هذا الاستثمار 
م�����ث�����الًا واض�����ح�����اً ع���ل���ى ق�������درة ال���ت���ج���اري���ة 
الجاذبة  الفرص  اقتناص  على  العقارية 
في الأس��واق العقارية الدولية، والدخول 
ف����ي ش�����راك�����ات م����ع ش����رك����ات ذات س��م��ع��ة 
مرموقة، وتنفيذ استراتيجية استثمارية 

منضبطة تحقق عوائد قوية«.
��ق ن��ائ��ب رئ��ي��س مجلس 

ّ
وم���ن ج��ان��ب��ه، ع��ل

ل��ش��رك��ة  ال���ت���ن���ف���ي���ذي  وال����رئ����ي����س  الإدارة 
 :

ً
ع����ق����ارات ال���ك���وي���ت، ط��ل�ال ال���ب���ح���ر، ق���ائ�ل�ا

»نفخر بالشراكة الناجحة التي جمعتنا 
مع الشركة التجارية العقارية ومجموعة 
 First  501 م���ش���روع  ف���ي  ل��ل��ت��ط��وي��ر  آري�����ا 
ال��ن��اج��ح  الإن���ج���از  وي��ع��ك��س   .Residences
لهذا المشروع قوة التعاون بين شركائنا، 
وتوافق رؤيتنا المشتركة، والتزام جميع 
الأط����راف بتطوير م��ش��روع ع��ق��اري عالي 
ال���ج���ودة. ون��ت��ط��ل��ع إل���ى ال��ب��ن��اء ع��ل��ى ه��ذا 
النجاح، وتعزيز شراكتنا، والتعاون في 

تنفيذ مشاريع مستقبلية«.
ويعزز التخارج الناجح من مشروع 501 
الاس��ت��ث��م��اري  ال��ن��ه��ج   First Residences
الم��ن��ض��ب��ط، ال����ذي ت��ت��ب��ع��ه ك���ل م���ن ال��ش��رك��ة 
ال���ت���ج���اري���ة ال���ع���ق���اري���ة وش����رك����ة ع���ق���ارات 
ال��ك��وي��ت، وال���ذي ي��رك��ز على ال��ف��رص ذات 
إم��ك��ان��ات ال��ت��ط��وي��ر ال��واض��ح��ة، والأس���س 
الخبرة  ذوي  والشركاء  القوية،  السوقية 

والسمعة المتميزة، والعوائد المجزية.

ن���ت���ط���ل���ع ل���ل���ب���ن���اء 
ع��ل��ى ه����ذا ال��ن��ج��اح 
وت���ع���زي���ز ال���ش���راك���ة 
وال������ت������ع������اون ف��ي 
مستقبلية مشاريع 

الاس��ت��ث��م��ار ي��ج��سّ��د 
ق�����درة »ال���ت���ج���اري���ة« 
ع�����ل�����ى اق����ت����ن����اص 
ال���ف���رص ال��ع��ق��اري��ة 
ال�����واع�����دة ع��ال��م��ي��اً

طلال البحر:  عبدالفتاح معرفي: 

ال���ب���ن���وك ت���ب���دأ دم����ج الان���ك���ش���اف ال��م��ن��اخ��ي ف���ي ق�������رارات الإق�����راض

أوروب��ا ف��ي  الائتماني��ة  المخاط��ر  تس��عير  تعي��د  الح��ر  موج��ات 
��ع��ام��ل باعتبارها 

ُ
ل��م ت��ع��د م��وج��ات ال��ح��ر ف��ي أوروب����ا ت

ت��ح��دي��اً ب��ي��ئ��ي��اً أو ص��ح��ي��اً ف��ح��س��ب، ب���ل ب����دأت تتحول 
تدريجياً إلى عنصر مؤثر في استقرار القطاع المالي، 
الجهات  المتزايدة  الاقتصادية  الخسائر  دفعت  بعدما 
ال��رق��اب��ي��ة إل���ى إع����ادة تقييم ان��ع��ك��اس��ات��ه��ا ع��ل��ى ج��ودة 

الأصول والائتمان والملاءة المصرفية.
الأوروب��ي��ة  التنظيمية  الجهات  الإط���ار، تتجه  ه��ذا  وف��ي 
إلى تشديد رقابتها على مدى تعرض البنوك لمخاطر 
ال���ح���رارة ال��ش��دي��دة، ف��ي ظ��ل ت��زاي��د ال��ظ��واه��ر المناخية 

م��ا يفتح مرحلة  ال��ق��ارة، وه��و  ت��ض��رب  ال��ت��ي  المتطرفة 
ج��دي��دة ف��ي إدارة الم��خ��اط��ر الم��ص��رف��ي��ة ت��رت��ب��ط بشكل 

مباشر بالتغيرات المناخية.
الهيئة  باسم  متحدث  عن  »بلومبيرغ«،  وكالة  ونقلت 
الم��ص��رف��ي��ة الأوروب����ي����ة، أن ال��ه��ي��ئ��ة ت��ع��م��ل ح��ال��ي��اً على 
المالية  ال��ت��داع��ي��ات  ل��ق��ي��اس  أدوات وم��ن��ه��ج��ي��ات  ت��ط��وي��ر 
 
ً
مستقبلا اعتمادها  لإمكانية  تمهيداً  ال��ح��ر،  لم��وج��ات 

كفئة مستقلة ضمن اختبارات الضغط الدورية، التي 
تقيس قدرة البنوك على مواجهة الصدمات والخسائر 

المحتملة.

اختبارات أكثر شمولًا

وي���أت���ي ه����ذا ال��ت��وج��ه ب��ال��ت��زام��ن م���ع اس���ت���ع���داد ال��ه��ي��ئ��ة 
الم��ص��رف��ي��ة الأوروب���ي���ة لتنفيذ اخ��ت��ب��ار ض��غ��ط مناخي 
واس�����ع خ��ل�ال ع����ام 2027، ي���دم���ج الم���خ���اط���ر الم��رت��ب��ط��ة 
بالتغير المناخي ضمن منهجية التقييم، بمشاركة 63 
بينها  والنرويج، من  الأوروب���ي  الاتحاد  بنكاً من دول 
47 بنكاً في منطقة اليورو، بما يمثل نحو ثلاثة أرباع 

القطاع المصرفي الأوروبي.
الضغوط  الأوروبية حجم  البيئة  بيانات وكالة  وتؤكد 
الم���ت���زاي���دة، إذ ق����درت إج��م��ال��ي ال��خ��س��ائ��ر الاق��ت��ص��ادي��ة 
الاتحاد  في  والطقسية  المناخية  الظواهر  عن  الناجمة 
الأوروبي، خلال الفترة بين 1980 و2024، بنحو 822 
ي��ع��ادل 938 م��ل��ي��ار دولار، فيما  ي����ورو، أي م��ا  م��ل��ي��ار 
س��ج��ل��ت ال���س���ن���وات الأرب�����ع الأخ���ي���رة وح���ده���ا خ��س��ائ��ر 
تجاوزت 208 مليارات يورو. وتشير البيانات إلى أن 
الفترة من 2021 إلى 2024 جاءت ضمن أكثر الفترات 

تكلفة منذ بدء تسجيل هذه الإحصاءات.
آثارها  تقييم  ف��إن  الحر،  موجات  تأثير  تنامي  ورغ��م 
أو  بالفيضانات  م��ق��ارن��ة  تعقيداً  أك��ث��ر  ي���زال  لا  الم��ال��ي��ة 
العمالة،  إنتاجية  انخفاض  إل��ى  يمتد  الغابات،  حرائق 
الزراعي،  الإنتاج  وتراجع  الطاقة،  على  الطلب  وارتفاع 

وتأثر النشاط الاقتصادي في قطاعات متعددة.
وب��������دأت ب���ع���ض ال���ب���ن���وك الأوروب������ي������ة ب���ال���ف���ع���ل ت��ع��دي��ل 
الائتمانية وفق مستوى تعرض عملائها  سياساتها 

للمخاطر المناخية.



الكويت  عــقــارات  أعلنت شركة 
عن  العقارية  التجارية  والشركة 
التخارج الناجح من استثمارهما 
First المــشــتــرك فــي مــشــروع «501
ميامي،  مدينة  فــي   «Residences
المتحدة  الولايات  فلوريدا،  ولايــة 
الأمــيــركــيــة، وذلــــك بــعــد الانــتــهــاء 
ــــروع فــــي شــهــر  ــــشـ ــن تـــطـــويـــر المـ مــ

ديسمبر 2025.
ــار  ــمـ ــثـ ــتـ ــد تـــــم تـــنـــفـــيـــذ الاسـ ــ ــ وقـ
Aria Development» بالشراكة مع
الــرائــدة  الشركات  إحــدى   «Group
فــي مــجــال التطوير الــعــقــاري في 
ــذا المــــشــــروع  ــ ــثـــل هــ ــمـ مــــيــــامــــي. ويـ
محطة مهمة ضمن إستراتيجية 
ــار الـــــــدولـــــــي لــــكــــل مــن  ــ ــمـ ــ ــثـ ــ ــتـ ــ الاسـ
الــشــركــتــين، كــمــا يــعــكــس ثقتهما 
فـــي قــــوة ســــوق مــيــامــي الــعــقــاري 

وإمكانات نموه المستقبلية.
ــة  ــيـ ــالـ ــمـ ــلـــفـــة الإجـ وتــــبــــلــــغ الـــتـــكـ
للمشروع نحو 200 مليون دولار، 
ويــتــكــون مـــن بــــرج ســكــنــي مــكــون 
مـــن 40 طــابــقــاً يــضــم 476 وحـــدة 
ــم تــصــمــيــم المـــشـــروع  ــ ســكــنــيــة. وتـ
ــاة ســكــنــي  ــيــ ــــوب حــ ــلـ ــ لـــتـــوفـــيـــر أسـ
عـــصـــري فــــي قـــلـــب مــنــطــقــة وســـط 
مدينة ميامي، مدعوماً بمجموعة 

واســـعـــة مـــن المـــرافـــق والـــخـــدمـــات، 
بما في ذلك ناد صحي، ومناطق 
ترفيهية على السطح، ومساحات 
للسكان،  عمل مشتركة، وصــالات 
وخدمات صف السيارات، ومرافق 
الــتــخــزيــن، وغــيــرهــا مــن الخدمات 
التي تعزز نمط الحياة العصري.
ــــن مــرحــلــة  ــد الانــــتــــهــــاء مـ ــعــ وبــ
التطوير، تم بيع وحدات المشروع 
بــنــجــاح، وتـــم تــحــصــيــل مبيعات 
وســاهــم   .2026 خــــلال  ــتـــخـــارج  الـ
للمشروع،  الإستراتيجي  المــوقــع 
وجـــــــــــــودة مـــــرافـــــقـــــه وخـــــدمـــــاتـــــه، 
وتــمــركــزه الــقــوي فــي الــســوق، في 
وإتمام  التجاري  تحقيق نجاحه 
يؤكد  بما  بنجاح،  منه  التخارج 
أهــمــيــة الاســتــثــمــار فـــي المــشــاريــع 
والمــقــومــات  المتميزة  المــواقــع  ذات 
الــســوقــيــة الـــجـــاذبـــة، إلــــى جــانــب 
الشراكة مع مطورين ذوي خبرة 

وسمعة راسخة.
من جانبه، قال رئيس مجلس 
ــقــــاريــــة»  الــــعــ «الــــتــــجــــاريــــة  إدارة 
ــرفــــي: «يـــســـرنـــا  ــعــ عـــبـــدالـــفـــتـــاح مــ
الناجح من  الإعــلان عن التخارج 
 (Residences First 501) مشروع 
فــي مــيــامــي، وذلــــك بــعــد الانــتــهــاء 

فــي ديسمبر 2025.  تــطــويــره  مــن 
ويـــمـــثـــل هـــــذا الاســـتـــثـــمـــار مـــثـــالاً
ــدرة (الـــتـــجـــاريـــة  ــ واضــــحــــاً عـــلـــى قــ
الفرص  اقتناص  على  العقارية) 

ــــواق الــعــقــاريــة  الــجــاذبــة فـــي الأســ
الــدولــيــة، والـــدخـــول فــي شــراكــات 
مرموقة،  ذات سمعة  شركات  مع 
استثمارية  إستراتيجية  وتنفيذ 

منضبطة تحقق عوائد قوية».
ومن جانبه، قال، نائب رئيس 
مجلس الإدارة الرئيس التنفيذي 
لـ «عقارات الكويت»، طلال البحر: 
التي  الناجحة  بالشراكة  «نفخر 
جمعتنا مع (التجارية العقارية) 
ومـــجـــمـــوعـــة آريـــــــا لــلــتــطــويــر فــي 
ــاز  ــ ــجــ ــ ــكـــــس الإنــ ــ ــعـ ــ المـــــــــشـــــــــروع، ويـ
الـــــنـــــاجـــــح لـــــهـــــذا المـــــــشـــــــروع قــــوة 
الــتــعــاون بــين شــركــائــنــا، وتــوافــق 
والــتــزام جميع  المشتركة،  رؤيتنا 
الأطراف بتطوير مشروع عقاري 
عــــالــــي الـــــــجـــــــودة. ونـــتـــطـــلـــع إلــــى 
النجاح، وتعزيز  البناء على هذا 
شــراكــتــنــا، والـــتـــعـــاون فـــي تنفيذ 

مشاريع مستقبلية».
ويـــعـــزز الــتــخــارج الــنــاجــح من 
المـــــشـــــروع الـــنـــهـــج الاســـتـــثـــمـــاري 
ــل مــن  المـــنـــضـــبـــط الــــــذي تــتــبــعــه كــ
و«عــقــارات  العقارية»  «التجارية 
الـــــكـــــويـــــت»، والــــــــــذي يــــركــــز عــلــى 
الـــفـــرص ذات إمــكــانــات الــتــطــويــر 
الــــواضــــحــــة، والأســـــــس الــســوقــيــة 
الخبرة  ذوي  والــشــركــاء  الــقــويــة، 
والـــســـمـــعـــة المـــتـــمـــيـــزة، والـــعـــوائـــد 

المجزية. الخدمة توفر وسيلة 
أكثر سهولة ومرونة 

للعملاء لإدارة 
مشترياتهم

فــي خطوة جــديــدة تعكس ريادتها في 
على  المستمر  وحرصها  الرقمي  الابــتــكــار 
Ooredoo» أعلنت  العملاء،  تجربة  تطوير 
إستراتيجية  شــراكــة  توقيع  عــن  الكويت» 
مع «deema»، المزود الرائد لخدمات «اشترِ
 ،(Buy Now, Pay Later) «ًالآن وادفع لاحقا
لتصبح بذلك أول شركة اتصالات في دولة 
الكويت تتيح هذه الخدمة لعملائها عبر 
متجرها الإلــكــتــرونــي، فــي مــبــادرة نوعية 
تعكس التزام الشركة بتقديم حلول رقمية 
مبتكرة ترتقي بتجربة العملاء وتمنحهم 
ــــدث الأجـــهـــزة  ــة أكـــبـــر فـــي اقـــتـــنـــاء أحـ مـــرونـ

الذكية والتقنيات الحديثة.
إستراتيجية  إطــار  فــي  الشراكة  وتــأتــي 
تعزيز  إلـــى  الــرامــيــة  الــكــويــت»   Ooredoo»
منظومتها الرقمية، وإطلاق حلول مبتكرة 
تتماشى مع التحوّل الرقمي المتسارع، بما 
يواكب تطلعات العملاء ويمنحهم تجربة 
شــراء أكثر سهولة ومــرونــة، مع المحافظة 

على أعلى معايير الأمان والموثوقية.
العملاء  سيتمكن  الــشــراكــة،  وبــمــوجــب 
ــواتــــف الـــذكـــيـــة والأجــــهــــزة  ــهــ مــــن شـــــــراء الــ
ــهــــزة  ــة والــــســــاعــــات الــــذكــــيــــة وأجــ ــيـ ــلـــوحـ الـ
ــتـــوافـــرة عبر  ــوارات المـ ــســ ــســ الألــــعــــاب والإكــ
وتقسيم  الإلــكــتــرونــي،   «Ooredoo» متجر 
قــيــمــة مــشــتــريــاتــهــم إلــــى أقـــســـاط شــهــريــة 
بــــدون فـــوائـــد، مـــن خـــلال إجــــــراءات رقمية 
دون  الإنــتــرنــت،  عبر  بالكامل  تتم  سريعة 
إجــراءات  أو  إلــى معاملات ورقية  الحاجة 
تقليدية، وبما يضمن تجربة شراء سلسة 

وسريعة وآمنة.

مفهوم الاتصالات
ويُعد إطلاق هذه الخدمة إنجازاً جديداً 
الــكــويــت»   Ooredoo» ســجــل  إلــــى  يـــضـــاف 
الـــحـــافـــل بـــالابـــتـــكـــار، حــيــث أصــبــحــت أول 
شركة اتصالات في السوق الكويتي تقدم 
ــــا» عــبــر 

ً
خـــدمـــة «اشــــتــــرِ الآن وادفـــــــع لاحــــق

مــتــجــرهــا الإلـــكـــتـــرونـــي، فـــي خـــطـــوة تــؤكــد 
اســتــمــرارهــا فــي قــيــادة قــطــاع الاتــصــالات، 
من خلال تطوير خدمات تتجاوز المفهوم 
التقليدي للاتصالات، وتقدم قيمة مضافة 

حقيقية للعملاء.

وتواصل «Ooredoo الكويت» الاستثمار 
ز جـــودة 

ّ
ــز ــعـ فـــي الـــحـــلـــول الــرقــمــيــة الـــتـــي تـ

ــا من 
ً
الــحــيــاة الــيــومــيــة لــعــمــلائــهــا، انــطــلاق

رؤيتها بأن الابتكار لا يقتصر على تقديم 
أحــــدث الــتــقــنــيــات، بـــل يــمــتــد إلـــى تصميم 
خدمات ذكية توفر الوقت، وتمنح العملاء 
خــــيــــارات أكـــثـــر مــــرونــــة، وتــــواكــــب أســلــوب 

حياتهم المتغير.
ــه الــشــركــة  كـــمـــا تــعــكــس الـــشـــراكـــة تـــوجـ
نـــــحـــــو بــــــنــــــاء مــــنــــظــــومــــة مــــتــــكــــامــــلــــة مـــن 
الــخــدمــات الــرقــمــيــة، بــالــتــعــاون مــع شركاء 
مبتكرة،  حــلــولاً  يمتلكون  إستراتيجيين 
في  الرقمي  الاقتصاد  دعــم  في  بما يسهم 
الـــكـــويـــت، وتــعــزيــز مــكــانــة الـــدولـــة كــمــركــز 
المــالــيــة  والــخــدمــات  للتكنولوجيا  مــتــقــدم 

الرقمية.

الابتكار للعملاء
وفي هذا السياق، أكدت المدير التنفيذي 
في  المــؤســســيــة  والـــشـــؤون  للإستراتيجية 
«Ooredoo الكويت»، نوف مساعد المشعان، 
أن الشراكة تمثل محطة جديدة في رحلة 
الشركة نحو تقديم تجربة رقمية متكاملة 
العميل سيبقى  أن  إلى  لعملائها، مشيرة 
دائــمــاً المــحــور الأســاســي لجميع المــبــادرات 

التي تطلقها الشركة.
 ،(Ooredoo) وأضافت المشعان «أننا في
ــه مــســؤولــيــة  ــى الابـــتـــكـــار عــلــى أنــ نــنــظــر إلــ

مــســتــمــرة تـــجـــاه عــمــلائــنــا، ولـــيـــس مــجــرد 
إطـــلاق خــدمــة جــديــدة. ومــن هــذا المنطلق، 
لــتــوفــر   (deema) ــــع  مـ شـــراكـــتـــنـــا  جـــــــاءت 
ــة وســـهـــولـــة،  ــ ــرونـ ــ تـــجـــربـــة شــــــــراء أكــــثــــر مـ
نــا مــن الــوصــول إلــى أحــدث  وتمكن عــمــلاء
مع  تتناسب  بطريقة  والتقنيات  الأجــهــزة 
ــيـــارات مالية  احــتــيــاجــاتــهــم وتــمــنــحــهــم خـ

أكثر راحة».
 «Ooredoo» وأعربت عن الفخر بأن تكون
أول شركة اتصالات في الكويت تقدم هذه 
الــخــدمــة لــعــمــلائــهــا، وهـــو «إنـــجـــاز يعكس 
رؤيتنا في قيادة التحوّل الرقمي وتقديم 
حــــلــــول مـــبـــتـــكـــرة تـــضـــيـــف قـــيـــمـــة حــقــيــقــيــة 
ــكـــل خــــدمــــة نــطــلــقــهــا  ــيـــل. فـ لـــتـــجـــربـــة الـــعـــمـ
ــد: كــيــف يــمــكــن أن  ــ تــنــطــلــق مـــن ســــؤال واحـ
نجعل تجربة العميل أكثر سهولة ومرونة 
وجودة؟ وهذه الشراكة تمثل إجابة عملية 

على هذا السؤال».
ــل الــعــمــل  ــ ــــواصـ وذكـــــــــرت أن الــــشــــركــــة تـ
الرقمية  خدماتها  منظومة  توسيع  على 
ــات إســتــراتــيــجــيــة  ــ ــراكـ ــ مــــن خـــــلال عـــقـــد شـ
ــدة فــــي مـــجـــالات  ــ ــ مــــع شــــركــــات وطـــنـــيـــة رائـ
الــتــكــنــولــوجــيــا والــــخــــدمــــات المـــالـــيـــة، بــمــا 
ويعزز  الكويتي  الــســوق  تطلعات  يــواكــب 
تجربة العملاء في مختلف نقاط التواصل 

مع الشركة.
 (Ooredoo) وأوضحت المشعان «أننا في
ــأن بــنــاء الــشــراكــات مــع الــشــركــات  نــؤمــن بـ
الوطنية المبتكرة يمثل أحد أهم محركات 
النمو والابتكار. واليوم نجمع بين خبرة 
الرقمية  الــخــدمــات  تقديم  فــي   (Ooredoo)
ــادة (deema) فــي حــلــول الــدفــع المـــرن،  ــ وريـ
لنقدم تجربة متكاملة تضع راحة العميل 
 «Ooredoo» أن  مــؤكــدة  الأول»،  المــقــام  فــي 
الرقمية  الحلول  في  الاستثمار  ستواصل 
الــتــي تمنح الــعــمــلاء مــزيــداً مــن الــخــيــارات 
إستراتيجيتها  مـــع  انــســجــامــاً  والمــــرونــــة، 
الرامية إلى تقديم أفضل تجربة رقمية في 
قطاع الاتصالات، وتعزيز مكانتها كشركة 
سبّاقة في تبني أحدث الابتكارات العالمية.

التحوّل الرقمي
مــن جــانــبــه، أعـــرب مــديــر إدارة الابتكار 

غــانــم  بـــدر   ،(deema) لــشــركــة  والـــشـــراكـــات 
الشراكة، مؤكداً  اعــتــزازه بهذه  الغانم، عن 
في  مهمة  إستراتيجية  تمثل خطوة  أنها 
مـــســـيـــرة الـــشـــركـــة لــتــوســيــع نـــطـــاق حــلــول 

الدفع المرن في السوق الكويتي.
Ooredoo» التعاون مع وقال: «يسعدنا 
الكويت»، إحدى أبرز الشركات الرائدة في 
مجال الاتصالات والتحوّل الرقمي. وتمثل 
للتكامل بين قطاع  الشراكة نموذجاً  هــذه 
الاتــــصــــالات والـــخـــدمـــات المــالــيــة الــرقــمــيــة، 
استثنائية  تجربة  تقديم  فــي  يسهم  بما 
للعملاء تجمع بين سهولة الشراء والمرونة 

المالية».

عــلــى  نـــعـــمـــل   (deema) ــي  ــ «فــ وأضــــــــاف 
تمكين العملاء من الحصول على المنتجات 
من خلال حلول دفع مرنة وشفافة وخالية 
ــتـــزام بــأعــلــى معايير  مــن الــفــوائــد، مــع الالـ
ــثــــال. ونــتــطــلــع  ــتــ الــحــوكــمــة والأمـــــــان والامــ
مــن خــلال هــذه الــشــراكــة إلــى الــوصــول إلى 
في  والمساهمة  العملاء،  من  أكبر  شريحة 
تــطــويــر تــجــربــة الــتــجــارة الإلــكــتــرونــيــة في 

الكويت».
ــعــــاون مــع  ــتــ وأشــــــــار الـــغـــانـــم إلـــــى أن الــ
بين المــتــبــادلــة  الــثــقــة  يــعــكــس   «Ooredoo»
الـــطـــرفـــين، ويـــؤكـــد أهــمــيــة بـــنـــاء شـــراكـــات 
تمتلك  رائـــدة  مؤسسات  مــع  إستراتيجية 

ــة واضـــحـــة نــحــو الابـــتـــكـــار والــتــحــوّل  ــ رؤيـ
للعملاء  الرقمي، بما يُحقق قيمة مضافة 

ز نمو الاقتصاد الرقمي.
ّ
ويعز

موافقة فورية
ــة الــــجــــديــــدة لــلــعــمــلاء  ـــــر الــــخــــدمــ

ّ
وتـــــوف

تــجــربــة شــــراء رقــمــيــة مــتــكــامــلــة، تــبــدأ من 
 «Ooredoo» مــتــجــر عــبــر  الــجــهــاز  اخــتــيــار 
الإلكتروني، مروراً بالحصول على الموافقة 
الفورية من «deema» خلال أقل من دقيقة، 
وانـــتـــهـــاءً بــتــســلــم الــجــهــاز وفــــق إجـــــراءات 
الــتــوصــيــل المــعــتــادة، مــع إمــكــانــيــة تقسيط 
أقــســاط شهرية  المــشــتــريــات حــتــى 4  قيمة 
 – «deema» بحسب الأهلية التي تحددها
دون أرباح، وبمستويات عالية من الأمان 

لحماية البيانات والعمليات المالية.
ويـــــــأتـــــــي الإطـــــــــــــلاق امـــــــــتـــــــــداداً لمـــســـيـــرة 
خــدمــات  تــقــديــم  فـــي  الـــكـــويـــت»   Ooredoo»
رقمية رائــدة، حيث واصلت الشركة خلال 
السنوات الماضية الاستثمار في الابتكار، 
وتطوير القنوات الرقمية، وتعزيز تجربة 
الــعــمــلاء عــبــر حــلــول متقدمة أســهــمــت في 
تــرســيــخ مــكــانــتــهــا كـــإحـــدى أكــثــر شــركــات 

الاتصالات ابتكاراً في المنطقة.

المزيد من المبادرات
يبدأ  نجاحها  بــأن   «Ooredoo» وتــؤمــن 
ولذلك تواصل تطوير  من رضا عملائها، 
ــن احـــتـــيـــاجـــاتـــهـــم  ــ ــــا مـ

ً
خـــدمـــاتـــهـــا انــــطــــلاق

وتــطــلــعــاتــهــم، مـــع الــتــركــيــز عــلــى تبسيط 
ــة،  ــ ــرنـ ــ ــر حــــــلــــــول مـ ــ ــيــ ــ ــوفــ ــ الإجــــــــــــــــــــــراءات، وتــ
الرقمية  التقنيات  أحــدث  مــن  والاســتــفــادة 
ــلـــيـــق بــثــقــة  ــقـــديـــم تـــجـــربـــة مـــتـــكـــامـــلـــة تـ ــتـ لـ

عملائها.
وأكــــدت الــشــركــة عــلــى أن هـــذه الــشــراكــة 
تــمــثــل بـــدايـــة لمــرحــلــة جـــديـــدة مـــن الــحــلــول 
إطلاق  ستواصل  وأنها  المبتكرة،  الرقمية 
ــة  ز راحــ

ّ
ــز ــعــ ــادرات الـــتـــي تــ ــ ــبــ ــ ــن المــ ــد مــ ــزيــ المــ

العملاء، وترتقي بجودة الخدمات، وتدعم 
رؤيتها في أن تكون الشريك الرقمي الأول 
ــي الـــكـــويـــت، مـــن خــلال  ــثــــر ابـــتـــكـــاراً فـ والأكــ
العملاء  توقعات  تتجاوز  خــدمــات  تقديم 

وتواكب تطلعات المستقبل.

أول شركة اتصالات توفر الخدمة لعملائها لاقتناء الأجهزة الذكية

«Ooredoo الكويت» 
«deema» طلق «اشترِ الآن وادفع لاحقاً» مع

ُ
ت

  نوف المشعان: 

إستراتيجيتنا تضع رضا العميل 
في مقدمة مبادراتنا في التحوّل 

الرقمي 

بناء الشراكات مع شركات 
وطنية مبتكرة أهم محركات 

النمو والابتكار 

  بدر الغانم: 

الشراكة نموذج لتكامل قطاع 
الاتصالات والخدمات المالية 

الرقمية 

توفير المنتجات بحلول مرنة... 
 «Ooredoo» والتعاون مع

«deema» يعكس الثقة بريادة

 عبدالفتاح معرفي:

الاستثمار مثال لقدرة 
الشركة على اقتناص 

الفرص الجاذبة

المشروع محطة في إستراتيجية الاستثمار الدولي للشركتين

«عقارات الكويت» و«التجارية العقارية» تتخارجان 
First Residences» في ميامي من «501

أطــلــق مــركــز الــكــويــت للتحكيم 
الـــتـــجـــاري، الــتــابــع لــغــرفــة تــجــارة 
ــــت، الـــنـــســـخـــة  ــويــ ــ ــكــ ــ ــة الــ ــ ــاعـ ــ ــنـ ــ وصـ
الـــرابـــعـــة مـــن بــرنــامــجــه الــصــيــفــي 
ــانــــونــــي  ــقــ ــيــــز لــــلــــتــــدريــــب الــ ــتــــمــ المــ
«تمكين»، والذي انطلقت فعالياته 
الأحد، ممتداً على مدار 3 أسابيع 
والتطبيقات  المكثف  التدريب  من 

العملية.
ــــج حـــزمـــة  ــامـ ــ ــرنـ ــ ــبـ ــ يـــتـــضـــمـــن الـ
مــتــكــامــلــة مــن المـــحـــاضـــرات، ورش 
الـــعـــمـــل، والـــــنـــــدوات المــتــخــصــصــة 
ــتـــين  ــلـ ــي تــــنــــقــــســــم إلـــــــــى مـــرحـ ــ ــتــ ــ ــ ال

رئيسيتين:
ــة الأولـــــــــــــى: الـــتـــحـــكـــيـــم  ــ ــلـ ــ ــــرحـ المـ
ــة  ــلـ ــرحـ ــــز هـــــــذه المـ ــــركـ ــاري تـ ــ ــجـ ــ ــتـ ــ الـ
عــلــى تــزويــد المــشــاركــين بــالأســس 
للتحكيم  والإجــرائــيــة  الــقــانــونــيــة 
كــبــديــل فــعــال لــلــقــضــاء الــفــضــائــي 
المؤسسي  التحكيم  والتمييز بين 
والــتــحــكــيــم الـــحـــر وكــيــفــيــة كــتــابــة 

بـــنـــد تــحــكــيــم احــــتــــرافــــي يــتــجــنــب 
القانونية وحدود نطاق  الثغرات 
تــطــبــيــق الــــشــــرط بـــالإضـــافـــة إلـــى 
الشروط  المحكمين،  اختيار  آليات 
الواجب توافرها فيهم، وإجراءات 
ً
ــرد أو الـــعـــزل الــقــانــونــي، فــضــلا الــ
ــراءات، تبادل  عــن كيفية بــدء الإجــ
ــلـــســـات الاســـتـــمـــاع،  المــــــذكــــــرات، جـ
أو  الفرعية  الــدفــوع  مع  والتعامل 
العوارض التي قد تعطل الدعوى، 
كــمــا ســتــطــرق هــــذه المـــرحـــلـــة إلــى 
البديلة  الوسائل  إعطاء نبذة عن 
والتي تستهدف  المــنــازعــات،  لحل 
المتدربين مهارات تسوية  إكساب 
النزاعات وديــاً قبل الــوصــول إلى 
من  التحكيم  أو  التقاضي  مرحلة 
خـــلال فــلــســفــة وأهــمــيــة الــوســاطــة 
ومميزاتها  وأنــواعــهــا  والــتــوفــيــق 
مــــــن حــــيــــث الـــــســـــرعـــــة والــــســــريــــة 

والمرونة.
ــة: المـــــهـــــارات  ــيــ ــانــ ــثــ المــــرحــــلــــة الــ

القانونية والعملية، وهي مرحلة 
إلى  النظرية  مــن  الكامل  الانتقال 
لبيئة  المــتــدرب  لتهيئة  التطبيق 
كيفية  الحقيقية من خــلال  العمل 
استخلاص  القضية،  ملف  قـــراءة 
نــقــاط الــقــوة والــضــعــف، وتــرتــيــب 
ــكـــل  ــة بـــشـ ــ ــيــ ــ ــونــ ــ ــانــ ــ ــقــ ــ ــ الـــــــــدفـــــــــوع ال
العملي  إســتــراتــيــجــي، والــتــدريــب 
عــــلــــى كــــتــــابــــة صــــحــــف الـــــدعـــــاوى 

ــرات الــجــوابــيــة فــي قضايا  ــذكـ والمـ
الـــتـــحـــكـــيـــم الـــــدولـــــيـــــة والمـــحـــلـــيـــة 
وتمكين ومقنع،  رصــين  بأسلوب 
المـــــــــتـــــــــدرب مـــــــن فـــــهـــــم وصــــيــــاغــــة 
الـــعـــقـــود والـــخـــطـــابـــات والــتــعــامــل 
ــدار بــالــلــغــة  ــ مـــع الــقــضــايــا الـــتـــي تـ
الإنجليزية في البيئات التجارية 

الدولية.
المــــــوضــــــوعــــــات  تــــعــــتــــمــــد  ولا 

ــاء الــتــلــقــيــنــي، بـــل يتم  ــقــ عــلــى الإلــ
تـــقـــديـــمـــهـــا مــــــن خــــــــلال مــــحــــاكــــاة 
محاكم التحكيم حيث يتم تقسيم 
المتدربين إلــى فــرق (دفـــاع وادعــاء 
ما  كــل  لتطبيق  وهيئة محكمين) 
تــم دراســتــه فــي قضية افتراضية 
واقــعــيــة، بــالإضــافــة لــعــقــد نـــدوات 
ــــدوة  تــخــصــصــيــة مـــكـــثـــفـــة مـــثـــل نـ
ــاع  ــدفــ ــاء اســـتـــراتـــيـــجـــيـــات الــ ــ ــنـ ــ «بـ
وإعـــــــــــداد المـــــــذكـــــــرات فـــــي قـــضـــايـــا 

التحكيم الدولية».
ويــــــــقــــــــود الــــــبــــــرنــــــامــــــج نـــخـــبـــة 
ــار الـــقـــيـــاديـــين وأســــاتــــذة  ــبــ مــــن كــ
الــقــانــون والأكــاديــمــيــين، وخــبــراء 
والإقــلــيــمــيــين،  المــحــلــيــين  التحكيم 
كــمــا يـــركـــز عــلــى تــعــزيــز الــجــانــب 
80 بنسبة  والــواقــعــي  التطبيقي 
% مقابل 20 % للجانب النظري، 
استفادة  أقصى  تحقيق  لضمان 
للمتدربين وتمكينهم من محاكاة 

الواقع العملي بدقة.

«التحكيم التجاري» أطلق «تمكين 4» للتدريب القانوني

ــــت شــــــــركــــــــة لـــــولـــــو  ــ ــنـ ــ ــ ــلـ ــ ــ أعـ
ــــدى أبــــرز  هـــايـــبـــرمـــاركـــت، إحــ
الــرائــدة في  التسوق  وجهات 
ــــلاق خــدمــة  ــويـــت، عــــن إطــ ــكـ الـ
الآن وادفـــــــع لاحـــقـــاً»  «اشــــتــــرِ 
المــقــدمــة مـــن شــركــة ديــمــا في 
جــمــيــع فـــروعـــهـــا بـــالـــكـــويـــت، 
وذلــــك بــهــدف تــوفــيــر وسيلة 
أكثر سهولة ومرونة للعملاء 

لإدارة مشترياتهم.
وتـــــتـــــيـــــح حـــــــلـــــــول الـــــدفـــــع 
الجديدة للمتسوقين إمكانية 
تــقــســيــم قــيــمــة مــشــتــريــاتــهــم 
إلــى أربــع دفــعــات ميسرة، ما 
يـــســـاعـــدهـــم عـــلـــى الــتــخــطــيــط 
ــل لمــــيــــزانــــيــــاتــــهــــم مــع  ــ ــــضــ الأفــ
ــفـــــــادة الــــــفــــــوريــــــة مـــن  ـــــتـــــ الاســ
يحتاجونها.  التي  المنتجات 
ــتـــريـــات  وســـــــــواء كــــانــــت المـــشـ
تــــشــــمــــل المــــــــــــــواد الــــغــــذائــــيــــة 
ــات  ــزمـ ــلـ ــتـ المـــسـ أو  ــة  ــيــ ــيــــومــ الــ
الأجـــــــــهـــــــــزة  أو  المـــــــنـــــــزلـــــــيـــــــة 
أو  والكهربائية  الإلكترونية 
أو غيرها  ــاء  ــ الأزيـ أو  الأثــــاث 
مـــن مــنــتــجــات نــمــط الــحــيــاة، 
أصــبــح بــإمــكــان الــعــمــلاء الآن 
بكل  التسوق  عمليات  إتــمــام 

سهولة وراحة.
ـــــــمـــــــكّـــــــن خـــــــدمـــــــة ديــــمــــا 

ُ
وت

الآن وادفـــــــع لاحـــقـــاً»  «اشــــتــــرِ 
إجمالي  تقسيم  مــن  الــعــمــلاء 
أربــع  إلـــى  مشترياتهم  قيمة 
دفـــعـــات مــتــســاويــة مـــن خــلال 
ــعــــة وســـلـــســـة.  ــة ســــريــ ــيـ ــلـ ــمـ عـ
الموافقة  على  الحصول  ومــع 
بسيطة  ومتطلبات  الــفــوريــة 
ــمـــلاء  ــعـ ــلـ ــن لـ ــكــ ــمــ ــة، يــ ــ ــايـ ــ ــغـ ــ ــلـ ــ لـ
ــة دفــــع  ــربـ ــتـــجـ ــاع بـ ــتــ ــمــ ــتــ الاســ
إجــــــــــــــــراءات  دون  ــة  ــ ــحــ ــ ــريــ ــ مــ
مطولة أو فترات انتظار غير 

ضرورية.
ومــــــــن أبــــــــــرز مــــــزايــــــا هــــذه 
الــشــفــافــيــة وسهولة  الــخــدمــة 
العملاء  يدفع  حيث  التكلفة، 
قــيــمــة مــشــتــريــاتــهــم الأصــلــيــة 
فقط دون أي رســوم إضافية 
عــلــى الــعــمــلــيــات المــؤهــلــة، ما 
يــــوفــــر خــــيــــار دفــــــع واضـــحـــاً 
ومباشراً لا يؤدي إلى زيادة 
التكلفة الإجمالية للتسوق. 

ــة  ــ ــدمــ ــ ــخــ ــ ــح الــ ــ ــنــ ــ ــمــ ــ كـــــــمـــــــا تــ
المــتــســوقــين مـــرونـــة أكـــبـــر في 
الــــــشــــــراء، وتـــســـاعـــدهـــم عــلــى 
بصورة  لنفقاتهم  التخطيط 
أكــثــر فــعــالــيــة مـــع الاســتــفــادة 
الــفــوريــة مــن المــنــتــجــات التي 

يحتاجونها.
ــه، قــــــــال مـــديـــر  ــ ــبـ ــ ــانـ ــ مــــــن جـ
ــــت»  ــويـ ــ ــكـ ــ ــرالـ ــ ــبـ ــ ــايـ ــ «لــــــــولــــــــو هـ

«فـــي  إس:  ــه.  ــيــ كــ ســـريـــجـــيـــث 
(لولو هايبرماركت)، نحرص 
باستمرار على تعزيز تجربة 
ــــن خــــــلال تــقــديــم  ــتــــســــوق مـ الــ
قيمة حقيقية  حلول تضيف 
وراحـــــــــــــة أكــــــبــــــر لــــعــــمــــلائــــنــــا. 
وتــعــكــس شــراكــتــنــا مــع ديما 
الــتــزامــنــا بــتــوفــيــر المـــزيـــد من 
المـــرونـــة فـــي خـــيـــارات الــدفــع، 
على مستويات  الــحــفــاظ  مــع 
الأســعــار المــنــاســبــة والــجــودة 
الــــتــــي يـــتـــوقـــعـــهـــا عـــمـــلاؤنـــا. 
ونــحــن عــلــى ثــقــة بــــأن خــدمــة 
وادفـــــــع لاحـــقـــاً)  الآن  (اشــــتــــرِ 
ســـتـــجـــعـــل تـــجـــربـــة الـــتـــســـوق 
وراحة  أكثر سهولة  اليومية 
لــلأســر والأفــــراد فــي مختلف 

أنحاء الكويت».
ــه، قــــــــال بــــدر  ــ ــبـ ــ ــانـ ــ ومــــــــن جـ
ــار  ـــكــ ــتـ الـــــغـــــانـــــم، رئـــــيـــــس الابــ

ــا»:  ــ ــمــ ــ ــــي «ديــ والــــــشــــــراكــــــات فــ
(لولو  مــع  شراكتنا  «تعكس 
(ديما)  رسالة  هايبرماركت) 
الـــرامـــيـــة إلــــى جــعــل الــتــســوق 
اليومي أكثر مرونة وسهولة 
لـــلـــعـــمـــلاء فــــي جــمــيــع أنـــحـــاء 
الـــكـــويـــت. ومــــن خــــلال تــوفــيــر 
وادفــــــع  الآن  (اشـــــتـــــرِ  ــة  ــدمــ خــ
لاحــــــقــــــاً) فــــــي جــــمــــيــــع فــــــروع 
ــو)، نـــمـــنـــح المــتــســوقــين  ــ ــولــ ــ (لــ
ــة بـــســـيـــطـــة وشـــفـــافـــة  ــلــ ــيــ وســ
دون  مــــيــــزانــــيــــاتــــهــــم  لإدارة 
الــتــنــازل عـــن المــنــتــجــات الــتــي 
يــحــتــاجــونــهــا. وتـــمـــثـــل هـــذه 
ــداداً طــبــيــعــيــاً  ــ ــتــ ــ ــة امــ ــراكــ ــشــ الــ
ــا بـــتـــقـــديـــم حـــلـــول  ــنــ ــزامــ ــتــ لالــ
ـــحـــدث فــرقــاً 

ُ
مــالــيــة مــبــتــكــرة ت

ــنـــاس  ــاة الـ ــيــ ــــي حــ حــقــيــقــيــاً فـ
اليومية».

تــوافــر خدمة «ديما»  ومــع 
الآن وادفـــــــع لاحـــقـــاً»  «اشــــتــــرِ 
فـــروع «لــولــو  الآن فــي جميع 
ــبــــح  هـــــــايـــــــبـــــــرمـــــــاركـــــــت»، أصــ
بــإمــكــان الــعــمــلاء الاســتــمــتــاع 
بــطــريــقــة أكــثــر ذكــــاءً ومــرونــة 
لــلــتــســوق. كــمــا تــعــكــس هــذه 
الــــشــــراكــــة الالـــــتـــــزام المــشــتــرك 
ــو هـــايـــبـــرمـــاركـــت»  ــولــ بــــين «لــ
دفع  بتقديم حلول  و«ديــمــا» 
مريحة تركز على احتياجات 
الـــعـــمـــلاء، وتــســهــم فـــي جعل 
التسوق اليومي أكثر سهولة 
وإتاحة وملاءمة للميزانية.

«اشترِ الآن وادفع لاحقاً» من «ديما» 
في جميع فروع «لولو هايبرماركت»

إحدى محاضرات البرنامج

  طلال البحر: 

الإنجاز الناجح للمشروع 
يعكس قوة التعاون مع 

شركائنا
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 ≥aGôªdG  øe  á©°SGh  áYƒªéªH  k ÉeƒYóe ≥aGôªdG  øe  á©°SGh  áYƒªéªH  k ÉeƒYóe
 ,»ë°U  …OÉ`̀ f  ∂`̀dP  »a  ÉªH  ,äÉ`̀eó`̀î`̀dGh ,»ë°U  …OÉ`̀ f  ∂`̀dP  »a  ÉªH  ,äÉ`̀eó`̀î`̀dGh
 äÉMÉ°ùeh ,í£°ùdG ≈∏Y á«¡«aôJ ≥WÉæeh äÉMÉ°ùeh ,í£°ùdG ≈∏Y á«¡«aôJ ≥WÉæeh
 äÉeóNh ,¿Éμ°ù∏d ä’É°Uh ,ácôà°ûe πªY äÉeóNh ,¿Éμ°ù∏d ä’É°Uh ,ácôà°ûe πªY
 Égô«Zh ,øjõîàdG ≥aGôeh ,äGQÉ«°ùdG ∞°U Égô«Zh ,øjõîàdG ≥aGôeh ,äGQÉ«°ùdG ∞°U
 IÉ«ëdG  §ªf  Rõ`̀©`̀J  »`̀à`̀dG  äÉ`̀eó`̀î`̀dG  ø`̀e IÉ«ëdG  §ªf  Rõ`̀©`̀J  »`̀à`̀dG  äÉ`̀eó`̀î`̀dG  ø`̀e

.…ô°ü©dG.…ô°ü©dG
 ™«H ºJ ,ôjƒ£àdG á∏Môe øe AÉ¡àf’G ó©Hh ™«H ºJ ,ôjƒ£àdG á∏Môe øe AÉ¡àf’G ó©Hh
 π«°üëJ  ºJh  ,ìÉéæH  ´hô°ûªdG  äGó`̀Mh π«°üëJ  ºJh  ,ìÉéæH  ´hô°ûªdG  äGó`̀Mh

.20262026 ΩÉY ∫ÓN êQÉîàdG äÉ©«Ñe ΩÉY ∫ÓN êQÉîàdG äÉ©«Ñe
 ,´hô°ûª∏d  »é«JGôà°ùdG  ™bƒªdG  ºgÉ°S ,´hô°ûª∏d  »é«JGôà°ùdG  ™bƒªdG  ºgÉ°S

 äGP  ™jQÉ°ûªdG  »`̀a  QÉªãà°S’G  á«ªgCG äGP  ™jQÉ°ûªdG  »`̀a  QÉªãà°S’G  á«ªgCG
 á«bƒ°ùdG  äÉeƒ≤ªdGh  Iõ«ªàªdG  ™bGƒªdG á«bƒ°ùdG  äÉeƒ≤ªdGh  Iõ«ªàªdG  ™bGƒªdG
 øjQƒ£e ™e ácGô°ûdG  ÖfÉL ≈dEG  ,áHPÉédG øjQƒ£e ™e ácGô°ûdG  ÖfÉL ≈dEG  ,áHPÉédG

 …ƒ≤dG  √õcôªJh ,¬JÉeóNh ¬≤aGôe IOƒLh …ƒ≤dG  √õcôªJh ,¬JÉeóNh ¬≤aGôe IOƒLh
 …QÉéàdG  ¬MÉéf  ≥«≤ëJ  »a  ,¥ƒ°ùdG  »a …QÉéàdG  ¬MÉéf  ≥«≤ëJ  »a  ,¥ƒ°ùdG  »a
 ócDƒj  ÉªH  ,ìÉéæH  ¬æe  êQÉîàdG  ΩÉ`̀ª`̀JEGh ócDƒj  ÉªH  ,ìÉéæH  ¬æe  êQÉîàdG  ΩÉ`̀ª`̀JEGh

.áî°SGQ á©ª°Sh IôÑN …hP.áî°SGQ á©ª°Sh IôÑN …hP
 ¢ù∏ée  ¢ù«FQ  ,»aô©e  ìÉàØdGóÑY  ∫Ébh ¢ù∏ée  ¢ù«FQ  ,»aô©e  ìÉàØdGóÑY  ∫Ébh

:ájQÉ≤©dG ájQÉéàdG ácô°ûdG IQGOEG:ájQÉ≤©dG ájQÉéàdG ácô°ûdG IQGOEG
 øe  íLÉædG  êQÉîàdG  øY  ¿Ó`̀YE’G  Éfô°ùj øe  íLÉædG  êQÉîàdG  øY  ¿Ó`̀YE’G  Éfô°ùj”
 »a   »a 501501 Residences FirstResidences First  ´hô°ûe ´hô°ûe
 √ôjƒ£J  øe  AÉ¡àf’G  ó©H  ∂dPh  ,»eÉ«e √ôjƒ£J  øe  AÉ¡àf’G  ó©H  ∂dPh  ,»eÉ«e
 QÉªãà°S’G Gòg πãªjh . QÉªãà°S’G Gòg πãªjh .20252025 ôÑª°ùjO »a ôÑª°ùjO »a
 ájQÉ≤©dG ájQÉéàdG IQób ≈∏Y k Éë°VGh k’Éãe ájQÉ≤©dG ájQÉéàdG IQób ≈∏Y k Éë°VGh k’Éãe
 ¥Gƒ°SC’G »a áHPÉédG ¢UôØdG ¢UÉæàbG ≈∏Y ¥Gƒ°SC’G »a áHPÉédG ¢UôØdG ¢UÉæàbG ≈∏Y
 äÉcGô°T  »a  ∫ƒNódGh  ,á«dhódG  ájQÉ≤©dG äÉcGô°T  »a  ∫ƒNódGh  ,á«dhódG  ájQÉ≤©dG
 ò«ØæJh ,ábƒeôe á©ª°S äGP äÉcô°T ™e ò«ØæJh ,ábƒeôe á©ª°S äGP äÉcô°T ™e
 ≥≤ëJ  á£Ñ°†æe  ájQÉªãà°SG  á«é«JGôà°SG ≥≤ëJ  á£Ñ°†æe  ájQÉªãà°SG  á«é«JGôà°SG

.ájƒb óFGƒY.ájƒb óFGƒY
 ¢ù«FQ ÖFÉf ,ôëÑdG ∫ÓW ≥q∏Y ,¬ÑfÉL øe ¢ù«FQ ÖFÉf ,ôëÑdG ∫ÓW ≥q∏Y ,¬ÑfÉL øe
 ácô°ûd …ò«ØæàdG ¢ù«FôdGh IQGOE’G ¢ù∏ée ácô°ûd …ò«ØæàdG ¢ù«FôdGh IQGOE’G ¢ù∏ée
 ácGô°ûdÉH  ôîØf ácGô°ûdÉH  ôîØf":kÓFÉb  ,âjƒμdG  äGQÉ≤Y:kÓFÉb  ,âjƒμdG  äGQÉ≤Y
 ájQÉéàdG ácô°ûdG ™e Éæà©ªL »àdG áëLÉædG ájQÉéàdG ácô°ûdG ™e Éæà©ªL »àdG áëLÉædG
 »a  ôjƒ£à∏d  É``̀jQBG  áYƒªéeh  ájQÉ≤©dG »a  ôjƒ£à∏d  É``̀jQBG  áYƒªéeh  ájQÉ≤©dG
  .  .First ResidencesFirst Residences  501501  ´hô°ûe ´hô°ûe
 ´hô°ûªdG  Gò¡d  íLÉædG  RÉ`̀é`̀fE’G  ¢ùμ©jh ´hô°ûªdG  Gò¡d  íLÉædG  RÉ`̀é`̀fE’G  ¢ùμ©jh
 ÉæàjDhQ ≥aGƒJh ,ÉæFÉcô°T ø«H ¿hÉ©àdG Iƒb ÉæàjDhQ ≥aGƒJh ,ÉæFÉcô°T ø«H ¿hÉ©àdG Iƒb
 ôjƒ£àH ±GôWC’G ™«ªL ΩGõàdGh ,ácôà°ûªdG ôjƒ£àH ±GôWC’G ™«ªL ΩGõàdGh ,ácôà°ûªdG
 ≈dEG ™∏£àfh .IOƒédG »dÉY …QÉ≤Y ´hô°ûe ≈dEG ™∏£àfh .IOƒédG »dÉY …QÉ≤Y ´hô°ûe
 ,ÉæàcGô°T õjõ©Jh ,ìÉéædG  Gòg ≈∏Y AÉæÑdG ,ÉæàcGô°T õjõ©Jh ,ìÉéædG  Gòg ≈∏Y AÉæÑdG
."á«∏Ñ≤à°ùe ™jQÉ°ûe ò«ØæJ »a ¿hÉ©àdGhá«∏Ñ≤à°ùe ™jQÉ°ûe ò«ØæJ »a ¿hÉ©àdGh

 ´hô°ûe  ø`̀e  í`̀LÉ`̀æ`̀dG  êQÉ`̀î`̀à`̀ dG  Rõ`̀ ©`̀ jh ´hô°ûe  ø`̀e  í`̀LÉ`̀æ`̀dG  êQÉ`̀î`̀à`̀ dG  Rõ`̀ ©`̀ jh
 è¡ædG   è¡ædG  First ResidencesFirst Residences  501501
 πc  ¬©ÑàJ  …òdG  §Ñ°†æªdG  …QÉªãà°S’G πc  ¬©ÑàJ  …òdG  §Ñ°†æªdG  …QÉªãà°S’G
 ácô°Th  ájQÉ≤©dG  ájQÉéàdG  ácô°ûdG  øe ácô°Th  ájQÉ≤©dG  ájQÉéàdG  ácô°ûdG  øe
 ¢UôØdG ≈∏Y õcôj …òdGh ,âjƒμdG äGQÉ≤Y ¢UôØdG ≈∏Y õcôj …òdGh ,âjƒμdG äGQÉ≤Y
 ¢ù°SC’Gh ,áë°VGƒdG ôjƒ£àdG äÉfÉμeEG äGP ¢ù°SC’Gh ,áë°VGƒdG ôjƒ£àdG äÉfÉμeEG äGP
 IôÑîdG  …hP  AÉcô°ûdGh  ,ájƒ≤dG  á«bƒ°ùdG IôÑîdG  …hP  AÉcô°ûdGh  ,ájƒ≤dG  á«bƒ°ùdG

.ájõéªdG óFGƒ©dGh ,Iõ«ªàªdG á©ª°ùdGh.ájõéªdG óFGƒ©dGh ,Iõ«ªàªdG á©ª°ùdGh

 ¿ÉLQÉîàJ "ájQÉéàdG"h "âjƒμdG äGQÉ≤Y"
 "First Residences 501" øe

 »eÉ«e »a ™≤jh Q’hO ¿ƒ«∏e 200 ´hô°ûªdG áØ∏c

 π°UGƒj »àjƒμdG πjƒªàdG â«H
¬FÓª©d äÉfÉeC’G ≥jOÉæ°U ô«aƒJ

 AÉ°†≤d  ôØ°ùdGh  ∞«°üdG  º°Sƒe  ™e  øeGõàdÉH AÉ°†≤d  ôØ°ùdGh  ∞«°üdG  º°Sƒe  ™e  øeGõàdÉH
 »àjƒμdG  πjƒªàdG  â«H  π°UGƒj  ,äÓ£©dG »àjƒμdG  πjƒªàdG  â«H  π°UGƒj  ,äÓ£©dG
 õéM  »a  ø«ÑZGôdG  ¬FÓªY  äÉÑ∏W  ∫ÉÑ≤à°SEG õéM  »a  ø«ÑZGôdG  ¬FÓªY  äÉÑ∏W  ∫ÉÑ≤à°SEG
 ≈∏YCÉH  ™àªàJ  »`̀à`̀dGh  ,äÉ``̀fÉ``̀eC’G  ≥jOÉæ°U ≈∏YCÉH  ™àªàJ  »`̀à`̀dGh  ,äÉ``̀fÉ``̀eC’G  ≥jOÉæ°U
 ábƒKƒe á∏«°Sh ó©Jh ,¿ÉeC’Gh ájÉªëdG ô«jÉ©e ábƒKƒe á∏«°Sh ó©Jh ,¿ÉeC’Gh ájÉªëdG ô«jÉ©e
 á∏ªàëe  ôWÉîe  á`̀jCG  øe  º¡JÉμàªe  ájÉªëd á∏ªàëe  ôWÉîe  á`̀jCG  øe  º¡JÉμàªe  ájÉªëd
 øe  ≈àMh  ,∞∏àdG  hCG  ´É«°†dG  hCG  ábô°ùdG  πãe øe  ≈àMh  ,∞∏àdG  hCG  ´É«°†dG  hCG  ábô°ùdG  πãe
 ôØ°ùdG  øe  Gƒæμªàj  ∂dòHh  ,áFQÉ£dG  çOGƒëdG ôØ°ùdG  øe  Gƒæμªàj  ∂dòHh  ,áFQÉ£dG  çOGƒëdG
 ¿CG  ø«æÄª£e ºgh á«Ø«°üdG äÓ£©dG AÉ°†bh ¿CG  ø«æÄª£e ºgh á«Ø«°üdG äÓ£©dG AÉ°†bh
 º¡JGóæà°ùeh  á«°üî°ûdGh  áæ«ªãdG  º¡àjÉæà≤e º¡JGóæà°ùeh  á«°üî°ûdGh  áæ«ªãdG  º¡àjÉæà≤e

.ΩÉJ ¿ÉeCÉH áXƒØëe áeÉ¡dG.ΩÉJ ¿ÉeCÉH áXƒØëe áeÉ¡dG
 πjƒªàdG  â«H  øe  äÉfÉeC’G  ≥jOÉæ°U  õ«ªàJh πjƒªàdG  â«H  øe  äÉfÉeC’G  ≥jOÉæ°U  õ«ªàJh
 ∂æÑdG ´hôa øe ójó©dG »a ÉgôaGƒàH »àjƒμdG ∂æÑdG ´hôa øe ójó©dG »a ÉgôaGƒàH »àjƒμdG
 √òg õ«ªàJ Éªc ,âjƒμdG AÉëfCG ôÑY Iô°ûàæªdG √òg õ«ªàJ Éªc ,âjƒμdG AÉëfCG ôÑY Iô°ûàæªdG
 Iô«¨°üdG  ø«H  Ée  É¡eÉéMCG  ´ƒæàH  ≥jOÉæ°üdG Iô«¨°üdG  ø«H  Ée  É¡eÉéMCG  ´ƒæàH  ≥jOÉæ°üdG
 äÉLÉ«àMG  áªFÓªd  Iô«ÑμdGh  á£°SƒàªdGh äÉLÉ«àMG  áªFÓªd  Iô«ÑμdGh  á£°SƒàªdGh
 ájÉªM  áª¶fCÉH  Égõ«¡éJh  ,áØ∏àîªdG  AÓª©dG ájÉªM  áª¶fCÉH  Égõ«¡éJh  ,áØ∏àîªdG  AÓª©dG
 áYÉ°ùdG QGóe ≈∏Y É¡àÑbGôeh äÉ≤Ñ£dG IOó©àe áYÉ°ùdG QGóe ≈∏Y É¡àÑbGôeh äÉ≤Ñ£dG IOó©àe
 ∫ƒ°UƒdG π«ª©∏d øμªjh ,ábódG á«dÉY äGô«eÉμH ∫ƒ°UƒdG π«ª©∏d øμªjh ,ábódG á«dÉY äGô«eÉμH
 ,áeÉJ  á«°Uƒ°üîH  ¬H  ¢UÉîdG  ¥hóæ°üdG  ≈dEG ,áeÉJ  á«°Uƒ°üîH  ¬H  ¢UÉîdG  ¥hóæ°üdG  ≈dEG

 πª©dG äÉYÉ°S ∫ÓN  ¬H ÖZôj âbh …CG  »ah πª©dG äÉYÉ°S ∫ÓN  ¬H ÖZôj âbh …CG  »ah
 πjƒªàdG â«H AÓª©d øμªjh .∂æÑ∏d á«ª°SôdG πjƒªàdG â«H AÓª©d øμªjh .∂æÑ∏d á«ª°SôdG
 áÑ°SÉæªdG äÉfÉeC’G ≥jOÉæ°U QÉéÄà°SG »àjƒμdG áÑ°SÉæªdG äÉfÉeC’G ≥jOÉæ°U QÉéÄà°SG »àjƒμdG
 Ωó≤àdG ó©H ,á«°ùaÉæJ QÉ©°SCÉH º¡JÉ«æà≤e ºéëd Ωó≤àdG ó©H ,á«°ùaÉæJ QÉ©°SCÉH º¡JÉ«æà≤e ºéëd
 IQÉjR ôÑY ≥jOÉæ°üdG √òg øe IOÉØà°S’G Ö∏£H IQÉjR ôÑY ≥jOÉæ°üdG √òg øe IOÉØà°S’G Ö∏£H
 ∫ÓN øe hCG ,»àjƒμdG πjƒªàdG â«H ´hôa óMCG ∫ÓN øe hCG ,»àjƒμdG πjƒªàdG â«H ´hôa óMCG
 ó«YGƒªdG  ójóëJ  ºàjh  ,»fhôàμdE’G  ™bƒªdG ó«YGƒªdG  ójóëJ  ºàjh  ,»fhôàμdE’G  ™bƒªdG
 ’h ,ájô°ùdGh á«°Uƒ°üîdG ô«jÉ©e  ≈∏YC’ É≤ah ’h ,ájô°ùdGh á«°Uƒ°üîdG ô«jÉ©e  ≈∏YC’ É≤ah
 hCG  ∂dÉªdG  ÖfÉL øe ’EG  ≥jOÉæ°üdG  íàa øμªj hCG  ∂dÉªdG  ÖfÉL øe ’EG  ≥jOÉæ°üdG  íàa øμªj

.§≤a ¬æY ¢VƒØªdG.§≤a ¬æY ¢VƒØªdG
 äÉfÉeC’G  ≥jOÉæ°U  áeóN  ¿CG  ,ôcòdÉH  ôjóédG äÉfÉeC’G  ≥jOÉæ°U  áeóN  ¿CG  ,ôcòdÉH  ôjóédG
 ,¬FÓª©d  »àjƒμdG  πjƒªàdG  â«H  Égôaƒj  »àdG ,¬FÓª©d  »àjƒμdG  πjƒªàdG  â«H  Égôaƒj  »àdG
 »àdG ∫ƒ∏ëdG øe á∏eÉμàe áeƒ¶æe øª°V ≈JCÉJ »àdG ∫ƒ∏ëdG øe á∏eÉμàe áeƒ¶æe øª°V ≈JCÉJ
 äÉ©∏£J  á«Ñ∏J  ≈dEG  É¡dÓN  øe  ∂æÑdG  ≈©°ùj äÉ©∏£J  á«Ñ∏J  ≈dEG  É¡dÓN  øe  ∂æÑdG  ≈©°ùj
 å«M ,áØ∏àîªdG º¡JÉ©∏£àd áHÉéà°S’Gh ¬FÓªY å«M ,áØ∏àîªdG º¡JÉ©∏£àd áHÉéà°S’Gh ¬FÓªY
 øe  πμd  É«°SÉ°SCG  GQÉ«N  ≥jOÉæ°üdG   √òg  ó©J øe  πμd  É«°SÉ°SCG  GQÉ«N  ≥jOÉæ°üdG   √òg  ó©J
 ßØM  »a  á«bƒKƒªdGh  á«°Uƒ°üîdG  øY  åëÑj ßØM  »a  á«bƒKƒªdGh  á«°Uƒ°üîdG  øY  åëÑj
 ¿Éμe  Oôée  â°ù«d  »¡a  ,áæ«ªãdG  ¬JÉμ∏àªe ¿Éμe  Oôée  â°ù«d  »¡a  ,áæ«ªãdG  ¬JÉμ∏àªe
 »àdG  á≤ãdG  øe  AõL  É¡æμdh  ,äÉ`̀fÉ`̀eC’G  ßØëd »àdG  á≤ãdG  øe  AõL  É¡æμdh  ,äÉ`̀fÉ`̀eC’G  ßØëd

.¬FÓªYh »àjƒμdG πjƒªàdG â«H ø«H ™ªéJ.¬FÓªYh »àjƒμdG πjƒªàdG â«H ø«H ™ªéJ

ôØ°ùdG ∫ÓN áæ«ªãdG äÉ«æà≤ªdG ájÉªëd

 IQÉéJ áaô¨`d ™HÉàdG ,…QÉéàdG º«μëà∏d âjƒμdG õcôe ø∏YCG IQÉéJ áaô¨`d ™HÉàdG ,…QÉéàdG º«μëà∏d âjƒμdG õcôe ø∏YCG
 ¬éeÉfôH øe á©HGôdG áî°ùædG ¥ÓWEG øY ,âjƒμdG áYÉæ°Uh ¬éeÉfôH øe á©HGôdG áî°ùædG ¥ÓWEG øY ,âjƒμdG áYÉæ°Uh
 …òdGh  , …òdGh  ,"ø«μªJø«μªJ"  »fƒfÉ≤dG  ÖjQóà∏d  õ«ªàªdG  »Ø«°üdG »fƒfÉ≤dG  ÖjQóà∏d  õ«ªàªdG  »Ø«°üdG
 QGóe  ≈∏Y  kGóàªe  , QGóe  ≈∏Y  kGóàªe  ,20262026  ƒ«dƒj   ƒ«dƒj  5  Ωƒj  ¬JÉ«dÉ©a  â≤∏£fG Ωƒj  ¬JÉ«dÉ©a  â≤∏£fG
.á«∏ª©dG äÉ≤«Ñ£àdGh ∞ãμªdG ÖjQóàdG øe ™«HÉ°SCG áKÓK.á«∏ª©dG äÉ≤«Ñ£àdGh ∞ãμªdG ÖjQóàdG øe ™«HÉ°SCG áKÓK

 É¡≤≤M »àdG Iô«ÑμdG äÉMÉéæ∏d k’Éªμà°SG áî°ùædG √òg »JCÉJ É¡≤≤M »àdG Iô«ÑμdG äÉMÉéæ∏d k’Éªμà°SG áî°ùædG √òg »JCÉJ
 ádÉ°SQ ≈∏Y kGó«cCÉJh ,á≤HÉ°ùdG áKÓãdG ¬ª°SGƒe »a èeÉfôÑdG ádÉ°SQ ≈∏Y kGó«cCÉJh ,á≤HÉ°ùdG áKÓãdG ¬ª°SGƒe »a èeÉfôÑdG
 »°ù°SDƒªdG  º«μëàdG  áaÉ≤K  ô°ûf  »a  Iôªà°ùªdG  õcôªdG »°ù°SDƒªdG  º«μëàdG  áaÉ≤K  ô°ûf  »a  Iôªà°ùªdG  õcôªdG
 QOGƒc ≥∏N ƒëf k É«©°Sh ,äÉYRÉæªdG πëd á∏jóÑdG πFÉ°SƒdGh QOGƒc ≥∏N ƒëf k É«©°Sh ,äÉYRÉæªdG πëd á∏jóÑdG πFÉ°SƒdGh
 πX »a QÉμàH’Gh õ«ªàdG ≈∏Y IQOÉb á∏gDƒe á«æWh á«fƒfÉb πX »a QÉμàH’Gh õ«ªàdG ≈∏Y IQOÉb á∏gDƒe á«æWh á«fƒfÉb

.åjóëdG »ªbôdG ô°ü©dG.åjóëdG »ªbôdG ô°ü©dG
 øe  á∏eÉμàe  á`̀eõ`̀M  ΩÉ`̀©`̀dG  Gò`̀ g  è`̀eÉ`̀fô`̀Ñ`̀dG  øª°†àjh øe  á∏eÉμàe  á`̀eõ`̀M  ΩÉ`̀©`̀dG  Gò`̀ g  è`̀eÉ`̀fô`̀Ñ`̀dG  øª°†àjh
 »àdG  á°ü°üîàªdG  äGhóædGh  ,πª©dG  ¢TQh  ,äGô°VÉëªdG »àdG  á°ü°üîàªdG  äGhóædGh  ,πª©dG  ¢TQh  ,äGô°VÉëªdG

:ø«à«°ù«FQ ø«à∏Môe ≈dEG º°ù≤æJ:ø«à«°ù«FQ ø«à∏Môe ≈dEG º°ù≤æJ
 ≈∏Y á∏MôªdG √òg õcôJ …QÉéàdG º«μëàdG :≈dhC’G á∏MôªdG ≈∏Y á∏MôªdG √òg õcôJ …QÉéàdG º«μëàdG :≈dhC’G á∏MôªdG
 º«μëà∏d á«FGôLE’Gh á«fƒfÉ≤dG  ¢ù°SC’ÉH ø«cQÉ°ûªdG  ójhõJ º«μëà∏d á«FGôLE’Gh á«fƒfÉ≤dG  ¢ù°SC’ÉH ø«cQÉ°ûªdG  ójhõJ
 º«μëàdG  ø«H  õ««ªàdGh  »FÉ°†ØdG  AÉ°†≤∏d  ∫É©a  πjóÑc º«μëàdG  ø«H  õ««ªàdGh  »FÉ°†ØdG  AÉ°†≤∏d  ∫É©a  πjóÑc

 º«μëJ  óæH  áHÉàc  á«Ø«ch  ôëdG  º«μëàdGh  »°ù°SDƒªdG º«μëJ  óæH  áHÉàc  á«Ø«ch  ôëdG  º«μëàdGh  »°ù°SDƒªdG
 ≥«Ñ£J ¥É£f OhóMh á«fƒfÉ≤dG äGô¨ãdG Öæéàj »aGôàMG ≥«Ñ£J ¥É£f OhóMh á«fƒfÉ≤dG äGô¨ãdG Öæéàj »aGôàMG
 •hô°ûdG  ,ø«ªμëªdG  QÉ«àNG  äÉ«dBG  ≈dEG  áaÉ°VE’ÉH  •ô°ûdG •hô°ûdG  ,ø«ªμëªdG  QÉ«àNG  äÉ«dBG  ≈dEG  áaÉ°VE’ÉH  •ô°ûdG
 ,»fƒfÉ≤dG  ∫õ©dG  hCG  OôdG  äGAGôLEGh  ,º¡«a ÉgôaGƒJ ÖLGƒdG ,»fƒfÉ≤dG  ∫õ©dG  hCG  OôdG  äGAGôLEGh  ,º¡«a ÉgôaGƒJ ÖLGƒdG
 äÉ°ù∏L ,äGôcòªdG ∫OÉÑJ ,äGAGôLE’G AóH á«Ø«c øY kÓ°†a äÉ°ù∏L ,äGôcòªdG ∫OÉÑJ ,äGAGôLE’G AóH á«Ø«c øY kÓ°†a
 »àdG ¢VQGƒ©dG hCG á«YôØdG ´ƒaódG ™e πeÉ©àdGh ,´Éªà°S’G »àdG ¢VQGƒ©dG hCG á«YôØdG ´ƒaódG ™e πeÉ©àdGh ,´Éªà°S’G
 AÉ£YEG ≈dEG á∏MôªdG √òg ¥ô£à°S Éªc ,iƒYódG π£©J ób AÉ£YEG ≈dEG á∏MôªdG √òg ¥ô£à°S Éªc ,iƒYódG π£©J ób
 ±ó¡à°ùJ »àdGh ,äÉYRÉæªdG πëd á∏jóÑdG πFÉ°SƒdG øY IòÑf ±ó¡à°ùJ »àdGh ,äÉYRÉæªdG πëd á∏jóÑdG πFÉ°SƒdG øY IòÑf
 πÑb  k ÉjOh  äÉYGõædG  ájƒ°ùJ  äGQÉ¡e  ø«HQóàªdG  ÜÉ°ùcEG πÑb  k ÉjOh  äÉYGõædG  ájƒ°ùJ  äGQÉ¡e  ø«HQóàªdG  ÜÉ°ùcEG
 áØ°ù∏a ∫ÓN øe º«μëàdG hCG »°VÉ≤àdG á∏Môe ≈dEG ∫ƒ°UƒdG áØ°ù∏a ∫ÓN øe º«μëàdG hCG »°VÉ≤àdG á∏Môe ≈dEG ∫ƒ°UƒdG
 å«M øe É¡JGõ«ªeh É¡YGƒfCGh ≥«aƒàdGh áWÉ°SƒdG á«ªgCGh å«M øe É¡JGõ«ªeh É¡YGƒfCGh ≥«aƒàdGh áWÉ°SƒdG á«ªgCGh

.áfhôªdGh ájô°ùdGh áYô°ùdG.áfhôªdGh ájô°ùdGh áYô°ùdG
 »gh  ,á«∏ª©dGh  á«fƒfÉ≤dG  äGQÉ¡ªdG  :á«fÉãdG  á∏MôªdG »gh  ,á«∏ª©dGh  á«fƒfÉ≤dG  äGQÉ¡ªdG  :á«fÉãdG  á∏MôªdG
 áÄ«¡àd ≥«Ñ£àdG ≈dEG ájô¶ædG øe πeÉμdG ∫É≤àf’G á∏Môe áÄ«¡àd ≥«Ñ£àdG ≈dEG ájô¶ædG øe πeÉμdG ∫É≤àf’G á∏Môe
 IAGôb  á«Ø«c  ∫ÓN  øe  á«≤«≤ëdG  πª©dG  áÄ«Ñd  ÜQóàªdG IAGôb  á«Ø«c  ∫ÓN  øe  á«≤«≤ëdG  πª©dG  áÄ«Ñd  ÜQóàªdG
 Ö«JôJh ,∞©°†dGh Iƒ≤dG  •É≤f ¢UÓîà°SG  ,á«°†≤dG  ∞∏e Ö«JôJh ,∞©°†dGh Iƒ≤dG  •É≤f ¢UÓîà°SG  ,á«°†≤dG  ∞∏e
 »∏ª©dG  ÖjQóàdGh  ,»é«JGôà°SG  πμ°ûH  á«fƒfÉ≤dG  ´ƒaódG »∏ª©dG  ÖjQóàdGh  ,»é«JGôà°SG  πμ°ûH  á«fƒfÉ≤dG  ´ƒaódG

 »a  á«HGƒédG  äGôcòªdGh  ihÉ`̀Yó`̀dG  ∞ë°U  áHÉàc  ≈∏Y »a  á«HGƒédG  äGôcòªdGh  ihÉ`̀Yó`̀dG  ∞ë°U  áHÉàc  ≈∏Y
 ,™æ≤eh ø«°UQ Üƒ∏°SCÉH á«∏ëªdGh á«dhódG º«μëàdG ÉjÉ°†b ,™æ≤eh ø«°UQ Üƒ∏°SCÉH á«∏ëªdGh á«dhódG º«μëàdG ÉjÉ°†b
 äÉHÉ£îdGh  Oƒ≤©dG  áZÉ«°Uh  º¡a  øe  ÜQóàªdG  ø«μªJh äÉHÉ£îdGh  Oƒ≤©dG  áZÉ«°Uh  º¡a  øe  ÜQóàªdG  ø«μªJh
 »a  ájõ«∏éfE’G  á¨∏dÉH  QGóJ  »àdG  ÉjÉ°†≤dG  ™e  πeÉ©àdGh »a  ájõ«∏éfE’G  á¨∏dÉH  QGóJ  »àdG  ÉjÉ°†≤dG  ™e  πeÉ©àdGh

.á«dhódG ájQÉéàdG äÉÄ«ÑdG.á«dhódG ájQÉéàdG äÉÄ«ÑdG
 ºàj πH ,»æ«≤∏àdG AÉ≤dE’G ≈∏Y äÉYƒ°VƒªdG √òg óªà©J ’h ºàj πH ,»æ«≤∏àdG AÉ≤dE’G ≈∏Y äÉYƒ°VƒªdG √òg óªà©J ’h
 º«°ù≤J ºàj å«M º«μëàdG ºcÉëe IÉcÉëe ∫ÓN øe É¡ªjó≤J º«°ù≤J ºàj å«M º«μëàdG ºcÉëe IÉcÉëe ∫ÓN øe É¡ªjó≤J
 (ø«ªμëe  áÄ«gh  AÉ``YOGh  ´É`̀ aO)  ¥ô`̀a  ≈`̀dEG  ø«HQóàªdG (ø«ªμëe  áÄ«gh  AÉ``YOGh  ´É`̀ aO)  ¥ô`̀a  ≈`̀dEG  ø«HQóàªdG
 ,á«©bGh á«°VGôàaG á«°†b »a ¬à°SGQO ºJ Ée πc ≥«Ñ£àd ,á«©bGh á«°VGôàaG á«°†b »a ¬à°SGQO ºJ Ée πc ≥«Ñ£àd
 AÉæH AÉæH" Ihóf πãe áØãμe á«°ü°üîJ äGhóf ó≤©d áaÉ°VE’ÉH Ihóf πãe áØãμe á«°ü°üîJ äGhóf ó≤©d áaÉ°VE’ÉH
 º«μëàdG ÉjÉ°†b »a äGôcòªdG OGóYEGh ´ÉaódG äÉ«é«JGôà°SG º«μëàdG ÉjÉ°†b »a äGôcòªdG OGóYEGh ´ÉaódG äÉ«é«JGôà°SG
 ,ø«jOÉ«≤dG  QÉÑc  øe  áÑîf  èeÉfôÑdG  Oƒ≤jh  .á«dhódG ,ø«jOÉ«≤dG  QÉÑc  øe  áÑîf  èeÉfôÑdG  Oƒ≤jh  .á«dhódG
 ø««∏ëªdG º«μëàdG AGôÑNh ,ø««ªjOÉcC’Gh ,¿ƒfÉ≤dG IòJÉ°SCGh ø««∏ëªdG º«μëàdG AGôÑNh ,ø««ªjOÉcC’Gh ,¿ƒfÉ≤dG IòJÉ°SCGh
 ≈∏Y á©HGôdG ¬àî°ùf »a èeÉfôÑdG õcôj Éªc ,ø««ª«∏bE’Gh ≈∏Y á©HGôdG ¬àî°ùf »a èeÉfôÑdG õcôj Éªc ,ø««ª«∏bE’Gh
 πHÉ≤e  % πHÉ≤e  %8080  áÑ°ùæH  »©bGƒdGh  »≤«Ñ£àdG  ÖfÉédG  õjõ©J áÑ°ùæH  »©bGƒdGh  »≤«Ñ£àdG  ÖfÉédG  õjõ©J
 IOÉØà°SG  ≈°übCG  ≥«≤ëJ  ¿Éª°†d  ,…ô¶ædG  ÖfÉé∏d  % IOÉØà°SG  ≈°übCG  ≥«≤ëJ  ¿Éª°†d  ,…ô¶ædG  ÖfÉé∏d  %2020

.ábóH »∏ª©dG ™bGƒdG IÉcÉëe øe º¡æ«μªJh ø«HQóàª∏d.ábóH »∏ª©dG ™bGƒdG IÉcÉëe øe º¡æ«μªJh ø«HQóàª∏d

 ÖjQóà∏d »Ø«°üdG èeÉfôÑdG ≥∏£j "…QÉéàdG º«μëàdG"
»dGƒàdG ≈∏Y á©HGôdG áæ°ù∏d "ø«μªJ" »fƒfÉ≤dG

 øe π«¨°ûàdG á«JGP äÉμÑ°ûdG äÉjƒà°ùe º««≤àd OÉªàY’G äGOÉ¡°T ≈∏YCG âjƒμdG øjR äó°üM øe π«¨°ûàdG á«JGP äÉμÑ°ûdG äÉjƒà°ùe º««≤àd OÉªàY’G äGOÉ¡°T ≈∏YCG âjƒμdG øjR äó°üM
 äÉ≤«Ñ£àdG »a É¡JOÉjôd kGôjó≤J ∂dPh ,ä’É°üJ’G ´É£≤d »ªdÉ©dG ∞dÉëàdG , äÉ≤«Ñ£àdG »a É¡JOÉjôd kGôjó≤J ∂dPh ,ä’É°üJ’G ´É£≤d »ªdÉ©dG ∞dÉëàdG ,TM ForumTM Forum

 .á«àjƒμdG ¥ƒ°ùdG »a É¡àμÑ°T ôÑY »YÉæ£°U’G AÉcò∏d áeó≤àªdG .á«àjƒμdG ¥ƒ°ùdG »a É¡àμÑ°T ôÑY »YÉæ£°U’G AÉcò∏d áeó≤àªdG
 äGOÉ¡°ûdG ΩÓà°SÉH ôcÉ°ù©dG ídÉ°U âjƒμdG øjR »a äÉμÑ°ûdG á°Sóæ¡d …ò«ØæàdG ôjóªdG ΩÉbh äGOÉ¡°ûdG ΩÓà°SÉH ôcÉ°ù©dG ídÉ°U âjƒμdG øjR »a äÉμÑ°ûdG á°Sóæ¡d …ò«ØæàdG ôjóªdG ΩÉbh
 å«M ,∑QÉªfódÉH øZÉ¡æHƒc »a º«boCG  …òdG   å«M ,∑QÉªfódÉH øZÉ¡æHƒc »a º«boCG  …òdG  DTW IgniteDTW Ignite 20262026  ôªJDƒe ¢ûeÉg ≈∏Y ôªJDƒe ¢ûeÉg ≈∏Y
 ≥q≤ëoj ÉªH ,áμÑ°ûdG áHÉéà°SGh IAÉØch AÉcP õjõ©àd Iôªà°ù oªdG øjR Oƒ¡L ôjó≤àdG Gòg ¢ùμ©j ≥q≤ëoj ÉªH ,áμÑ°ûdG áHÉéà°SGh IAÉØch AÉcP õjõ©àd Iôªà°ù oªdG øjR Oƒ¡L ôjó≤àdG Gòg ¢ùμ©j
 ™e ,ábÉ£dG ∑Ó¡à°SG IAÉØch ,áfÉ«°üdG áYô°Sh ,AGOC’G å«M øe á«bƒKƒªdG øe á«dÉY äÉLQO ™e ,ábÉ£dG ∑Ó¡à°SG IAÉØch ,áfÉ«°üdG áYô°Sh ,AGOC’G å«M øe á«bƒKƒªdG øe á«dÉY äÉLQO
.âjƒμdG »a k ÉéjƒàJ ôãcC’G ¢ùeÉîdG π«édG áμÑ°T ôÑY AÓª©∏d á°ù∏°S áHôéJ ºjó≤J á∏°UGƒe.âjƒμdG »a k ÉéjƒàJ ôãcC’G ¢ùeÉîdG π«édG áμÑ°T ôÑY AÓª©∏d á°ù∏°S áHôéJ ºjó≤J á∏°UGƒe

 ábÉ£dG IAÉØc ø«°ùëJ »a  ábÉ£dG IAÉØc ø«°ùëJ »a 4^04^0 ANAN iƒà°ùe É¡≤«≤ëàd º««≤àdG á«∏ªY øjR áμÑ°T äQ qó°üJh iƒà°ùe É¡≤«≤ëàd º««≤àdG á«∏ªY øjR áμÑ°T äQ qó°üJh
 â≤ q≤M Éªc ,áÄØdG √ò¡d k É«ªdÉY π qé°ù oe  â≤ q≤M Éªc ,áÄØdG √ò¡d k É«ªdÉY π qé°ù oe ANAN iƒà°ùe ≈∏YCG ƒgh ,»μ∏°SÓdG ∫ƒ°UƒdG áμÑ°ûd iƒà°ùe ≈∏YCG ƒgh ,»μ∏°SÓdG ∫ƒ°UƒdG áμÑ°ûd
 øª°V ∞sæ°üoj …òdGh ,»μ∏°SÓdG ∫ƒ°UƒdG áμÑ°T ∫É£YCG IQGOEG »a  øª°V ∞sæ°üoj …òdGh ,»μ∏°SÓdG ∫ƒ°UƒdG áμÑ°T ∫É£YCG IQGOEG »a ANAN 3.93.9 iƒà°ùe É¡àμÑ°T iƒà°ùe É¡àμÑ°T

.ºdÉ©dG iƒà°ùe ≈∏Y Ióªà©ªdG èFÉàædG ≈∏YCG.ºdÉ©dG iƒà°ùe ≈∏Y Ióªà©ªdG èFÉàædG ≈∏YCG
 káfhôeh  kAÉcP  ôãcCG  áμÑ°T  AÉæH  »a  øjR  √RôëoJ  …òdG  ôªà°ù oªdG  Ω qó≤àdG  RÉéfE’G  Gòg ¢ùμ©jh káfhôeh  kAÉcP  ôãcCG  áμÑ°T  AÉæH  »a  øjR  √RôëoJ  …òdG  ôªà°ù oªdG  Ω qó≤àdG  RÉéfE’G  Gòg ¢ùμ©jh
 èeO ∫ÓN øªa , èeO ∫ÓN øªa ,"ájÉ¨H Ω qó≤àdGájÉ¨H Ω qó≤àdG – – 4WARDWARD" É¡à«é«JGôà°SG ™e ºé°ùæj ÉªH , káeGóà°SGh É¡à«é«JGôà°SG ™e ºé°ùæj ÉªH , káeGóà°SGh
 ï«°SôJ  ácô°ûdG  π°UGƒJ  ,áμÑ°ûdG  äÉ«∏ªY  »a  ≥ªYCG  IQƒ°üH  áàªJC’Gh  »YÉæ£°U’G  AÉcòdG ï«°SôJ  ácô°ûdG  π°UGƒJ  ,áμÑ°ûdG  äÉ«∏ªY  »a  ≥ªYCG  IQƒ°üH  áàªJC’Gh  »YÉæ£°U’G  AÉcòdG

 ,á«∏«¨°ûàdG  IAÉØμdG  ™aQh  ,AÓª©dG  áHôéJ  õjõ©Jh  ,âjƒμdG  »a  á«ªbôdG  áeƒ¶æªdG  ¢ù°SCG ,á«∏«¨°ûàdG  IAÉØμdG  ™aQh  ,AÓª©dG  áHôéJ  õjõ©Jh  ,âjƒμdG  »a  á«ªbôdG  áeƒ¶æªdG  ¢ù°SCG
.»Ä«ÑdG AGOC’G ø«°ùëJh.»Ä«ÑdG AGOC’G ø«°ùëJh

 ¿hÉ©àdÉH ™°SGh ¥É£f ≈∏Y  ¿hÉ©àdÉH ™°SGh ¥É£f ≈∏Y RAN AgentRAN Agent ∫ƒ∏M ô°ûæH øjR ΩÉ«b ó©H OÉªàY’G Gòg »JCÉjh ∫ƒ∏M ô°ûæH øjR ΩÉ«b ó©H OÉªàY’G Gòg »JCÉjh
 ºYód ô°TÉÑe πμ°ûHh áYÉ°ùdG QGóe ≈∏Y πëdG πª©jh ,âjƒμdG »a É¡àμÑ°T ôÑY …hGƒg ™e ºYód ô°TÉÑe πμ°ûHh áYÉ°ùdG QGóe ≈∏Y πëdG πª©jh ,âjƒμdG »a É¡àμÑ°T ôÑY …hGƒg ™e
 É¡HÉÑ°SCG  ¢ü«î°ûJh  ∫É£YC’ÉH  »bÉÑà°S’G  DƒÑæàdG  øe  kGAóH  ,ábÉ£dG  ô«aƒJh  áfÉ«°üdG  ä’ÉM É¡HÉÑ°SCG  ¢ü«î°ûJh  ∫É£YC’ÉH  »bÉÑà°S’G  DƒÑæàdG  øe  kGAóH  ,ábÉ£dG  ô«aƒJh  áfÉ«°üdG  ä’ÉM

.™bƒe πc iƒà°ùe ≈∏Y »μ«eÉæjO πμ°ûH ábÉ£dG ∑Ó¡à°SG ø«°ùëJ ≈dEG k’ƒ°Uh ,ájQòédG.™bƒe πc iƒà°ùe ≈∏Y »μ«eÉæjO πμ°ûH ábÉ£dG ∑Ó¡à°SG ø«°ùëJ ≈dEG k’ƒ°Uh ,ájQòédG
 áfÉ«°üdGh π«¨°ûàdG áeƒ¶æe øª°V  áfÉ«°üdGh π«¨°ûàdG áeƒ¶æe øª°V RAN AgentRAN Agent ∫ƒ∏M èeO ºJ ,∫É£YC’G IQGOEG ∫Éée »ah ∫ƒ∏M èeO ºJ ,∫É£YC’G IQGOEG ∫Éée »ah
 ,¢ü«î°ûàdG á«∏ªY ™jô°ùJh ,áμÑ°ûdG »a á∏ªàëªdG äÓμ°ûªdÉH DƒÑæàdG »a IóYÉ°ùª∏d øjR »a ,¢ü«î°ûàdG á«∏ªY ™jô°ùJh ,áμÑ°ûdG »a á∏ªàëªdG äÓμ°ûªdÉH DƒÑæàdG »a IóYÉ°ùª∏d øjR »a
 AÉcòdG ôÑY á«FôªdG äÉ«°UƒàdGh á«©«Ñ£dG á¨∏dÉH πYÉØàdG ∫ÓN øe á«fGó«ªdG ¥ôØdG ¬«LƒJh AÉcòdG ôÑY á«FôªdG äÉ«°UƒàdGh á«©«Ñ£dG á¨∏dÉH πYÉØàdG ∫ÓN øe á«fGó«ªdG ¥ôØdG ¬«LƒJh
 π«∏≤Jh ,áμÑ°ûdG IOƒL ø«°ùëJh ,∫É£YC’G áédÉ©e ™jô°ùJ »a ∂dP º¡°ùj å«M ,»YÉæ£°U’G π«∏≤Jh ,áμÑ°ûdG IOƒL ø«°ùëJh ,∫É£YC’G áédÉ©e ™jô°ùJ »a ∂dP º¡°ùj å«M ,»YÉæ£°U’G
 ±hô¶dG  πX »a  ká°UÉN  ,á«LQÉîdG  øcÉeC’G  »a  á∏jƒW äGôàØd  »fGó«ªdG  πª©dG  ≈dEG  áLÉëdG ±hô¶dG  πX »a  ká°UÉN  ,á«LQÉîdG  øcÉeC’G  »a  á∏jƒW äGôàØd  »fGó«ªdG  πª©dG  ≈dEG  áLÉëdG

.âjƒμdG »a áÑ©°üdG á«Ø«°üdG á«NÉæªdG.âjƒμdG »a áÑ©°üdG á«Ø«°üdG á«NÉæªdG
 ábO ôãcCG k Éé¡f »YÉæ£°U’G AÉcòdÉH R qõ© oªdG πëdG í«ào«a ,ábÉ£dG IAÉØc ø«°ùëJ ∫Éée »a ÉeCG ábO ôãcCG k Éé¡f »YÉæ£°U’G AÉcòdÉH R qõ© oªdG πëdG í«ào«a ,ábÉ£dG IAÉØc ø«°ùëJ ∫Éée »a ÉeCG
 ,áYÉ°S πch ™bƒe πc äÉLÉ«àMG ≥ah äÉ«é«JGôà°S’G ∞««μJ ∫ÓN øe ,áμÑ°ûdG ábÉW IQGOE’ ,áYÉ°S πch ™bƒe πc äÉLÉ«àMG ≥ah äÉ«é«JGôà°S’G ∞««μJ ∫ÓN øe ,áμÑ°ûdG ábÉW IQGOE’
 ô«aƒJ ø«H »μ«eÉæjO πμ°ûH πëdG ¿RGƒj , ô«aƒJ ø«H »μ«eÉæjO πμ°ûH πëdG ¿RGƒj ,"™bƒe πμd IóMGh á«é«JGôà°SG™bƒe πμd IóMGh á«é«JGôà°SG" êPƒªf ∫ÓN øeh êPƒªf ∫ÓN øeh

 ≈∏Y ®ÉØëdG  ™e áYÉ°ùdG  QGóe ≈∏Y ôªà°ùªdG  ø«°ùëàdG  ºYój ÉªH ,áμÑ°ûdG  áHôéJh ábÉ£dG ≈∏Y ®ÉØëdG  ™e áYÉ°ùdG  QGóe ≈∏Y ôªà°ùªdG  ø«°ùëàdG  ºYój ÉªH ,áμÑ°ûdG  áHôéJh ábÉ£dG
.AÓª©∏d áeó≤ªdG áeóîdG IOƒL.AÓª©∏d áeó≤ªdG áeóîdG IOƒL
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الشهادة الثانية تصُنّف ضمن ا
على عالمياً

مشروع "First Residences 501" في ميامي بولاية فلوريدا

عبدالفتاح معرفي 

صالح العساكر يستلم الشهادة ا
ولى في كوبنهاغن

طلال البحر
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اقتصـاد08

«أسواق المال» تعمم بشأن التدقيق الشرعي وإعداد مؤشر الأسهم:
الجمع بينهما للجهة ذاتها لا يتفق مع المتطلبات القانونية والمهنية

علي إبراهيم 

أصدرت هيئة أسواق المال تعميمها رقم (١٢) لسنة 
٢٠٢٦ بشأن الجمع بين تقديم خدمات التدقيق الشرعي 
وتقديم خدمة إعداد مؤشر الأسهم المتوافقة مع أحكام 
الشريعة الإسلامية أو خدمة احتساب تطهير الإيرادات 
المحرمة. وقالت الهيئة في تعميمها إنه انطلاقا من دورها 
بتوعية الجمهور بنشاط الأوراق المالية في ضوء ما جاء 

في أحكام القانون رقم ٧ لسنة ٢٠١٠ بشأن إنشاء هيئة 
أســواق المالية وتنظيم نشاط الأوراق المالية ولائحته 
التنفيذية وتعديلاتهما، وبهدف التنسيق والمتابعة مع 
الشركات المخاطبة بأحكام هذا القانون، ولضمان التطبيق 
الســليم لما جاء في اللائحة التنفيذية بشــأن إمكانية 
الجمــع ما بين بعض خدمات التدقيق الشــرعي، فإن 

الهيئة تسترعي الانتباه إلى ما يلي:
١ - ان الجمع بين مهمة التدقيق الشــرعي ومهمة 

تقديم أي من خدمتي إعداد مؤشر الأسهم المتوافقة مع 
أحكام الشريعة الإســلامية أو خدمة احتساب تطهير 
الإيرادات المحرمــة للجهة ذاتها لا يتفق مع المتطلبات 
القانونية والمهنية الحاكمة للاستقلالية والموضوعية في 
أعمال التدقيق الشرعي، سواء تم ذلك من خلال وحدة 
التدقيق الشرعي الداخلي أو من خلال مكتب التدقيق 

الشرعي الخارجي.
٢ - ان مجرد فصل الخدمة بعقد مستقل أو اتخاذ 

ترتيبات تنظيمية داخلية لا يكفي لمعالجة الإشــكال 
القانوني والمهني متى كانــت الخدمة المقدمة متصلة 
بنتائج أو مخرجات ســيقوم المدقق الشــرعي لاحقا 
بمراجعتها أو إبداء الرأي الشرعي بشأنها، وذلك اتساقا 
مع متطلبات الاستقلالية والموضوعية المهنية وتجنب 

ما قد يؤدي إلى المراجعة الذاتية.
٣ - ويجــوز تقديم تلك الخدمــات من قبل جهات 
استشارية شرعية مستقلة، كما لا يسري ما تقدم على 

الحالات التي لا يتولى فيها المدقق الشرعي أعمال التدقيق 
للجهة ذاتها، شريطة الالتزام بمتطلبات الاستقلالية وعدم 
تعارض المصالح وسائر الضوابط النظامية ذات الصلة.
٤ - ولا يخل ما تقدم بمســؤولية مكتب التدقيق 
الشرعي الخارجي ووحدة التدقيق الشرعي الداخلي من 
التحقق من مشروعية الاستثمارات والتأكد من توافقها 
مع أحكام الشريعة الإسلامية، ومتابعة إتمام عمليات 

التطهير الشرعي وفق المعايير والضوابط المعتمدة.

«عقارات الكويت» و«التجارية» تعلنان التخارج الناجح 
First Residences» في ميامي من مشروع «٥٠١

أعلنت شــركة عقــارات 
التجارية  الكويت والشركة 
التخــارج  عــن  العقاريــة 
الناجــح مــن اســتثمارهما 
المشترك في مشــروع «٥٠١

First Residences» في مدينة 
ميامــي، ولايــة فلوريــدا، 
الولايات المتحدة الأميركية، 
وذلك بعد الانتهاء من تطوير 
المشــروع في شهر ديسمبر 

.٢٠٢٥
هــذا  تنفيــذ  تم  وقــد 
Aria الاستثمار بالشراكة مع
Development Group، إحدى 
الشــركات الرائدة في مجال 
التطوير العقاري في ميامي. 
ويمثل هذا المشــروع محطة 
مهمة ضمــن اســتراتيجية 
الاســتثمار الدولــي لكل من 
الشركتين، كما يعكس ثقتهما 
في قوة سوق ميامي العقاري 
وإمكانات نموه المستقبلية.

وتبلغ التكلفة الإجمالية 
First Residences لمشروع ٥٠١
حوالي ٢٠٠ مليــون دولار، 
ويتكون المشــروع من برج 
ســكني مكون من ٤٠ طابقا 
يضــم ٤٧٦ وحدة ســكنية، 
وقــد تم تصميــم المشــروع 
لتوفير أسلوب حياة سكني 
عصــري فــي قلــب منطقة 
وسط مدينة ميامي، مدعوما 
بمجموعة واسعة من المرافق 
والخدمات، بما في ذلك نادي 
صحي، ومناطق ترفيهية على 
الســطح، ومســاحات عمل 
مشتركة، وصالات للسكان، 
وخدمــات صف الســيارات، 
ومرافــق التخزين، وغيرها 
من الخدمات التي تعزز نمط 

الحياة العصري.
وبعد الانتهاء من مرحلة 
التطويــر، تم بيــع وحدات 
المشروع بنجاح، وتم تحصيل 
مبيعات التخارج خلال عام 

.٢٠٢٦
ساهم الموقع الاستراتيجي 
للمشــروع، وجودة مرافقه 

Residences في ميامي، وذلك 
بعد الانتهاء من تطويره في 
ديســمبر ٢٠٢٥. ويمثل هذا 
الاستثمار مثالا واضحا على 
قدرة التجارية العقارية على 
اقتناص الفرص الجاذبة في 
الأســواق العقارية الدولية، 
شــراكات  فــي  والدخــول 
مــع شــركات ذات ســمعة 
مرموقة، وتنفيذ استراتيجية 
استثمارية منضبطة تحقق 

عوائد قوية».
مــن جانبه، علــق طلال 
البحر، نائب رئيس مجلس 

الإدارة والرئيــس التنفيذي 
لشركة عقارات الكويت، قائلا: 
الناجحة  «نفخر بالشــراكة 
التــي جمعتنا مع الشــركة 
التجارية العقارية ومجموعة 
آريا للتطوير في مشروع ٥٠١
First Residences. ويعكــس 
الإنجاز الناجح لهذا المشروع 
قوة التعاون بين شــركائنا، 
وتوافق رؤيتنا المشــتركة، 
والتــزام جميــع الأطــراف 
بتطوير مشروع عقاري عالي 
الجودة. ونتطلع إلى البناء 
علــى هذا النجــاح، وتعزيز 
شراكتنا، والتعاون في تنفيذ 

مشاريع مستقبلية».
ويعزز التخارج الناجح من 
First Residences مشروع ٥٠١

النهج الاستثماري المنضبط 
الذي تتبعه كل من الشركة 
التجارية العقارية وشــركة 
عقارات الكويت، والذي يركز 
علــى الفــرص ذات إمكانات 
التطوير الواضحة، والأسس 
القوية، والشركاء  السوقية 
والســمعة  الخبــرة  ذوي 
المتميزة، والعوائد المجزية.

عبدالفتاح معرفيطلال البحر

«First Residences مشروع «٥٠١

وخدماته، وتمركزه القوي في 
السوق، في تحقيق نجاحه 
التجــاري وإتمــام التخارج 
منــه بنجاح، ما يؤكد أهمية 
الاستثمار في المشاريع ذات 
المواقع المتميــزة والمقومات 
السوقية الجاذبة، إلى جانب 
الشــراكة مع مطورين ذوي 

خبرة وسمعة راسخة.
وقال عبد الفتاح معرفي، 
رئيس مجلس إدارة الشركة 
التجارية العقارية: «يسرنا 
الإعلان عن التخارج الناجح 
First ٥٠١ مشــروع  مــن 

«بيت التمويل» يواصل توفير صناديق الأمانات لعملائه

«التحكيم التجاري» يطلق برنامجه الصيفي «تمكين»

موســم  مــع  بالتزامــن 
الصيــف والســفر لقضــاء 
بيــت  يواصــل  العطــلات، 
الكويتي اســتقبال  التمويل 
طلبات عملائــه الراغبين في 
حجــز صناديــق الأمانــات، 
والتــي تتمتع بأعلى معايير 
الحماية والأمان، وتعد وسيلة 
موثوقة لحمايــة ممتلكاتهم 
مــن أي مخاطر محتملة مثل 
السرقة أو الضياع أو التلف، 
وحتى من الحوادث الطارئة، 
وبذلك يتمكنون من الســفر 
العطــلات الصيفية  وقضاء 
وهم مطمئنون أن مقتنياتهم 
والشخـصيــــة  الثــميـــنة 
ومستنداتهم الهامة محفوظة 
بأمان تام. وتتميز صناديق 
الأمانــات من بيــت التمويل 
الكويتي بتوافرها في العديد 
من فروع البنك المنتشرة عبر 
أنحاء الكويت، كما تتميز هذه 
الصناديق بتنــوع أحجامها 
ما بين الصغيرة والمتوسطة 
والكبيرة لملاءمة احتياجات 
العملاء المختلفة، وتجهيزها 
بأنظمــة حمايــة متعــددة 
الطبقــات ومراقبتهــا علــى 

الكويــت  أعلــن مركــز 
التابع  التجاري،  للتحكيم 
لغرفــة تجــارة وصناعــة 
الكويت، عن إطلاق النسخة 
الرابعة من برنامجه الصيفي 
القانوني  المتميز للتدريب 
«تمكين»، والــذي انطلقت 
فعالياته يوم الأحد الموافق ٥

يوليو ٢٠٢٦، ممتدا على مدار 
ثلاثة أسابيع من التدريب 
المكثف والتطبيقات العملية.
النســخة  تأتــي هــذه 
استكمالا للنجاحات الكبيرة 
التي حققهــا البرنامج في 

عبــر زيارة أحــد فروع بيت 
التمويــل الكويتــي، أو مــن 
خلال الموقع الإلكتروني، ويتم 
تحديد المواعيــد وفقا لأعلى 
معايير الخصوصية والسرية، 
ولا يمكن فتح الصناديق إلا 
من جانــب المالك أو المفوض 
عنــه فقــط. جديــر بالذكر، 
أن خدمــة صناديق الأمانات 
التــي يوفرها بيــت التمويل 
الكويتي لعملائه، تأتي ضمن 
منظومة متكاملة من الحلول 

ويقــود البرنامج نخبة 
من كبار القياديين، وأساتذة 
القانــون، والأكاديميــين، 
التحكيم المحليين  وخبراء 
والإقليميــين، كمــا يركــز 
البرنامــج فــي نســخته 
الرابعة على تعزيز الجانب 
التطبيقي والواقعي بنسبة 
٨٠٪ مقابــل ٢٠٪ للجانــب 
النظري، لضمــان تحقيق 
أقصى استفادة للمتدربين 
وتمكينهم من محاكاة الواقع 

العملي بدقة.
ويهدف برنامج «تمكين» 

التي يسعى البنك من خلالها 
إلى تلبية تطلعــات عملائه 
والاســتجابة لاحتياجاتهــم 
المختلفــة، حيــث تعــد هذه 
الصناديق خيارا أساسيا لكل 
مــن يبحث عن الخصوصية 
والموثوقية في حفظ ممتلكاته 
الثمينة، فهي ليســت مجرد 
مكان لحفظ الأمانات، ولكنها 
جزء مــن الثقــة التي تجمع 
بــين بيت التمويــل الكويتي 

وعملائه.

بشــكل أساســي إلى ســد 
الفجوة بين الدراسة النظرية 
والواقــع العملــي لطلبــة 
كليــات القانــون وحديثي 
التخرج، ويسعى المركز من 
خلال هــذا التأهيل المكثف 
إلى تزويد المشاركين بأحدث 
التشــريعية  الاتجاهــات 
والقانونيــة وآليــات فض 
التجارية محليا  المنازعات 
وعالميا، ممــا يفتح أمامهم 
آفاقا واسعة للإبداع ويعزز 
فرصهم التنافسية لاقتحام 
سوق العمل بثقة واقتدار.

لحماية المقتنيات الثمينة والشخصية أثناء موسم السفر

مدار الساعة بكاميرات عالية 
الدقة، ويمكن للعميل الوصول 
إلــى الصندوق الخــاص به 
بخصوصية تامــة، وفي أي 
وقت يرغب فيه خلال ساعات 

العمل الرسمية للبنك.
بيــت  لعمــلاء  ويمكــن 
التمويل الكويتي اســتئجار 
صناديق الأمانات المناســبة 
لحجــم مقتنياتهم بأســعار 
تنافسية، بعد التقدم بطلب 
الاستفادة من هذه الصناديق 

مواســمه الثلاثة السابقة، 
رســالة  علــى  وتأكيــدا 
المركز المســتمرة في نشر 
التحكيم المؤسســي  ثقافة 
والوســائل البديلــة لحــل 
المنازعــات، وســعيا نحو 
خلق كوادر قانونية وطنية 
مؤهلة قــادرة على التميز 
والابتكار فــي ظل العصر 

الرقمي الحديث.
ويتضمن البرنامج هذا 
العــام حزمــة متكاملة من 
العمل،  المحاضرات، ورش 

والندوات المتخصصة. 

«بوبيان» يتوّج بـ ٣ جوائز عالمية من «غلوبل فاينانس» لعام ٢٠٢٦

في تأكيد جديد على المكانة العالمية 
التي بــات يحتلها في قطــاع الصيرفة 
الإسلامية، حصد بنك بوبيان ثلاث جوائز 
عالميــة من مجموعة «غلوبل فاينانس» 
ضمن جوائز أفضل المؤسســات المالية 
الإســلامية لعــام ٢٠٢٦، وذلــك تقديرا 
لمــا حققه من تطــور نوعي في مختلف 
مجالات العمل المصرفي الإسلامي، وتعزيز 
حضوره وريادته بين المؤسسات المالية 

الإسلامية عالميا.
وتضمنت الجوائز العالمية التي توج 
بها بنك بوبيان جائزة «أفضل بنك إسلامي 
للمعاملات المصرفية»، وجائزة «البنك 
الإسلامي الأكثر ابتكارا»، إلى جانب جائزة 
«أفضل بنك إسلامي للخدمات المصرفية 
الشــخصية»، في إنجــاز يعكس نجاح 
استراتيجيته في تطوير نموذج مصرفي 
إســلامي يجمع بــين الابتــكار والتميز 

التشغيلي والارتقاء بتجربة العملاء.
وتعد جوائز «غلوبل فاينانس» من 
أبــرز الجوائز العالميــة المتخصصة في 
القطاع المالي، حيث تستند في اختيارها 
إلى تقييم شامل لأداء المؤسسات المالية 
الإسلامية، مع التركيز على قدرتها على 
تطوير حلول مصرفية مبتكرة، وتعزيز 
كفاءة الخدمات والمعامــلات المصرفية، 
والارتقــاء بتجربة العمــلاء، إلى جانب 
مواكبة التحولات المتسارعة في الصناعة 
المالية والاستثمار في التقنيات الحديثة.

إستراتيجية متكاملة.. وإنجاز عالمي

وتعليقــا علــى ذلك، قــال الرئيس 

التنفيــذي لبنــك بوبيــان عبــداالله 
التتويــج  التويجــري: «يأتــي هــذا 
ليعزز سجل بوبيان الحافل بالجوائز 
والتقديرات العالمية، كونه يمثل اعترافا 
دوليا جديدا بشمولية النموذج المصرفي 
الإسلامي الذي يتبناه البنك في تطوير 
أعمالــه، ويعكس نجاح اســتراتيجية 
طويلة المدى ركزت على الابتكار، والتميز 
التشغيلي، وتطوير الخدمات، بما عزز 
حضور بوبيان وريادته بين المؤسسات 
المالية الإسلامية على المستوى العالمي».
وأضــاف: «إن ما يميــز هذا الإنجاز 
أنــه يفتح أمام البنــك تقديرات عالمية 
واستثنائية تعكس عمق التحول والتفرد 
الذي حققه، واتســاع مجــالات تميزه 
وريادته على المستوى العالمي. فالتتويج 
بفئات عالمية جديدة، بعضها يمنح للمرة 
الأولــى، يؤكد أن تميز البنك بات يمتد 
إلى ركائز رئيسية في مستقبل الصيرفة 
الإسلامية، مما يعكس قدرة البنك على 
تحقيق التــوازن بين التطــور التقني 
وجودة التجربة المصرفية وتقديم قيمة 

مضافة للعملاء بمختلف شرائحهم».
وأكد التويجري أن هذا الإنجاز العالمي 
يمثــل دافعــا لمواصلة الاســتثمار في 
التقنيات الحديثة والذكاء الاصطناعي، 
وتطويــر الحلول المصرفيــة الرقمية، 
وتعزيز الشراكات الاستراتيجية، إلى 
جانب الاستثمار في الكفاءات البشرية، 
بما يعــزز القدرة على قيــادة المرحلة 
المقبلة من تطور الصيرفة الإسلامية، 
ويدعم الرؤية نحو بناء نموذج مصرفي 

تطوير حلول مصرفية متقدمة تعتمد 
على أحدث التقنيات الرقمية، بما يسهم 
في تمكين مسؤولي المالية والخزانة من 
التخطيط وتســريع تنفيــذ المعاملات 
والإجراءات المصرفية بسرعة ومرونة 
عالية تتماشى مع متطلبات بيئة الأعمال 

الحديثة.
الابتكار.. ركيزة أساسية للنمو

وتأتــي جائــزة «البنك الإســلامي 
الأكثر ابتكارا» على مســتوى العالم 
لتعكس نجاح استراتيجية «بوبيان» 
في بناء منظومة مصرفية ترتكز على 
الابتكار كأحد المحركات الرئيسية للنمو 

أكثر ذكاء ومرونة واستعدادا للمستقبل.
ريادة عالمية في المعاملات المصرفية للشركات

ويكتسب تتويج «بوبيان» بجائزة 
«أفضل بنك إسلامي للمعاملات المصرفية» 
على مستوى العالم أهمية استثنائية، 
كونها تمنح للمرة الأولى ضمن جوائز 
«غلوبل فاينانس»، ليصبح بذلك أول 
بنك إسلامي ينال هذا التقدير العالمي، 
في تأكيد على نجاحه في إعادة تطوير 
مفهوم المعامــلات المصرفية والارتقاء 
بالمنظومة بصــورة تدعم نمو الأعمال 

وتعزز كفاءة إدارة العمليات المالية.
ويواصل «بوبيان» الاســتثمار في 

وجزء لا يتجزأ من هويته، من خلال 
الاســتثمار المتواصــل فــي التقنيات 
الرقمية والذكاء الاصطناعي والبيانات 
الضخمة والتحليلات المتقدمة، وتطوير 
بنية تقنية متقدمة تتيح إطلاق حلول 
مصرفية أكثر ذكاء ومرونة، بما يعزز 
القيمة المقدمة للعملاء ويرتقي بكفاءة 

العمليات التشغيلية.
وقد شهدت الفترة الماضية إطلاق 
وتنفيذ عــدد من المبــادرات النوعية 
التي عززت هذا التوجه، وفي مقدمتها 
Boubyan AI Transformation برنامج

كخارطة طريق للتحول المؤسسي في 
الذكاء الاصطناعــي، وتطوير نماذج 
ذكاء اصطناعي داخلية، ليشمل تعزيز 
قدرات «مســاعد» - المساعد الرقمي، 
ليصبح أول منصة مصرفية تفاعلية 
على مستوى القطاع المصرفي المحلي 
مدعومة بالذكاء الاصطناعي والتفاعل 
الصوتي باللهجة الكويتية، إلى جانب 
تحديــث النظام المصرفي الأساســي، 
وتطوير منظومة المدفوعات والخدمات 
الرقمية، وتوسيع الشراكات مع كبرى 
شركات التكنولوجيا العالمية وشركات 
التكنولوجيا المالية، بما أرسى منظومة 
مصرفية متكاملة قادرة على مواكبة 
المتغيــرات المتســارعة وخلــق قيمة 

مستدامة للعملاء.
تجربة مصرفية تلبي احتياجات العملاء

ويعكس حصــول «بوبيان» على 
جائزة «أفضل بنك إسلامي للخدمات 

المصرفية الشــخصية» على مستوى 
العالم نجاح فلسفته في بناء تجربة 
مصرفيــة ترتكز حــول العميل وفهم 
احتياجاته وتطلعاته، وتطوير حلول 
ومنتجات تتسم بالمرونة والتخصيص، 
بما يضمن تقديم قيمة مضافة تتجاوز 
المفهوم التقليدي للخدمات المصرفية.
ويتبنى البنك نهجا متكاملا يربط 
بين الابتكار في المنتجات، والخدمات 
الرقميــة، والفــروع، ليمنــح العملاء 
تجربــة موحدة وسلســة عبر جميع 
القنوات، مدعومة بحلول مالية تناسب 
مختلف الشرائح، ومبادرات تسهم في 
نشــر الثقافة المالية وتعزيز العادات 
الماليــة الإيجابية، إلــى جانب برامج 
متخصصة تلبي تطلعات فئة الشباب.

ويعكس هذا النهج التزام «بوبيان» 
ببناء علاقة طويلة الأمد مع العملاء، 
ترتكــز على الثقــة والابتكار وجودة 
التجربة، بما يرسخ مكانته في صدارة 
الخدمات المصرفية الشــخصية على 

المستوى العالمي.
وتؤكــد هــذه الجوائــز الثلاث أن 
مســيرة «بوبيان» في تطوير العمل 
المصرفي الإســلامي باتت تستند إلى 
رؤيــة متكاملــة تجمع بــين الابتكار، 
والكفاءة التشغيلية، وجودة الخدمات، 
بما يعزز حضوره بين أبرز المؤسسات 
الماليــة الإســلامية عالميــا، ويواصل 
ترسيخ مكانته كنموذج مصرفي قادر 
على مواكبة المتغيرات وصناعة فرص 

جديدة للنمو والتطوير.

أول بنك إسلامي ينال جائزة «أفضل بنك إسلامي للمعاملات المصرفية» عالمياً.. إلى جانب فوزه بجائزتي «البنك الإسلامي الأكثر ابتكاراً» و«أفضل بنك إسلامي للخدمات المصرفية الشخصية»

عبداالله التويجري

عبــداالله التويجــري: اعتــراف دولي جديــد بشــمولية النمــوذج المصرفي الإســلامي الــذي يتبنــاه «بوبيــان» في تطويــر أعماله
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لريادتها في الشبكات ذاتية التشغيل

»TM Forum« زين« نالت أعلى الاعتمادات من«

لحماية المقتنيات الثمينة والشخصية أثناء موسم السفر

 »بيت التمويل الكويتي« يواصل توفير 
صناديق الأمانات لعملائه

بالتزامن مع موسم الصيف والسفر لقضاء العطلات، 
ي���واص���ل ب��ي��ت ال��ت��م��وي��ل ال��ك��وي��ت��ي اس��ت��ق��ب��ال ط��ل��ب��ات 
ع���م�ل�ائ���ه ال���راغ���ب���ي���ن ف����ي ح���ج���ز ص���ن���ادي���ق الأم�����ان�����ات، 
والتي تتمتع بأعلى معايير الحماية والأم��ان، وتعد 
وسيلة م��وث��وق��ة لحماية ممتلكاتهم م��ن أي مخاطر 
محتملة مثل السرقة أو الضياع أو التلف، وحتى من 
الحوادث الطارئة، وبذلك يتمكنون من السفر وقضاء 
م��ط��م��ئ��ن��ون أن مقتنياتهم  ال��ص��ي��ف��ي��ة وه����م  ال��ع��ط�الت 
الثمينة والشخصية ومستنداتهم المهمة محفوظة 
ب���أم���ان ت�����ام. وت��ت��م��ي��ز ص���ن���ادي���ق الأم����ان����ات م���ن »ب��ي��ت 
ال��ت��م��وي��ل ال��ك��وي��ت��ي« ب��ت��واف��ره��ا ف��ي ال��ع��دي��د م��ن ف��روع 
ال��ب��ن��ك ال��م��ن��ت��ش��رة ع��ب��ر أن���ح���اء ال���ك���وي���ت، ك��م��ا تتميز 
ه��ذه ال��ص��ن��ادي��ق ب��ت��ن��وع أح��ج��ام��ه��ا م��ا ب��ي��ن الصغيرة 
العملاء  اح��ت��ي��اج��ات  وال��م��ت��وس��ط��ة وال��ك��ب��ي��رة لملائمة 
ال��م��خ��ت��ل��ف��ة، وت���ج���ه���ي���زه���ا ب���أن���ظ���م���ة ح���م���اي���ة م��ت��ع��ددة 
ال��ط��ب��ق��ات وم��راق��ب��ت��ه��ا ع��ل��ى م����دار ال��س��اع��ة ب��ك��ام��ي��رات 
إل��ى الصندوق  الدقة، ويمكن للعميل الوصول  عالية 
الخاص به بخصوصية تامة، وفي أي وقت يرغب به 
العمل الرسمية للبنك. ويمكن لعملاء  خ�الل ساعات 
الكويتي استئجار صناديق الأم��ان��ات  التمويل  بيت 
المناسبة لحجم مقتنياتهم بأسعار تنافسية، بعد 
ال��ت��ق��دم ب��ط��ل��ب الاس���ت���ف���ادة م���ن ه����ذه ال��ص��ن��ادي��ق عبر 
زي�����ارة أح���د ف����روع »ب��ي��ت ال��ت��م��وي��ل ال��ك��وي��ت��ي«، أو من 
خ�ل�ال ال��م��وق��ع الإل��ك��ت��رون��ي، وي��ت��م ت��ح��دي��د ال��م��واع��ي��د 
وفقا لأعلى معايير الخصوصية والسرية، ولا يمكن 

فتح الصناديق إلا من جانب المالك أو المفوض عنه 
ف��ق��ط. ال��ج��دي��ر ب��ال��ذك��ر، أن خ��دم��ة ص��ن��ادي��ق الأم��ان��ات 
التي يوفرها »بيت التمويل الكويتي« لعملائه، تأتى 
ضمن منظومة متكاملة من الحلول التي يسعى البنك 
إل��ى تلبية تطلعات عملائه والاستجابة  م��ن خلالها 

ل��ت��ط��ل��ع��ات��ه��م ال��م��خ��ت��ل��ف��ة، ح��ي��ث ت��ع��د ه���ذه ال��ص��ن��ادي��ق 
خ����ي����ارا أس���اس���ي���ا ل���ك���ل م����ن ي��ب��ح��ث ع����ن ال��خ��ص��وص��ي��ة 
الثمينة، فهي ليست  والموثوقية في حفظ ممتلكاته 
م��ج��رد م��ك��ان لحفظ الأم��ان��ات، ولكنها ج��زء م��ن الثقة 

التي تجمع بين »بيت التمويل الكويتي« وعملائه.

حصدت زي��ن الكويت أعلى شهادات 
الاعتماد لتقييم مستويات الشبكات 
 ،TM Forum ذات����ي����ة ال��ت��ش��غ��ي��ل م����ن
التحالف العالمي لقطاع الاتصالات، 
 لريادتها في التطبيقات 

ً
وذلك تقديرا

ال��م��ت��ق��دم��ة ل��ل��ذك��اء الاص��ط��ن��اع��ي عبر 
شبكتها في السوق الكويتية. 

ق�������ام ال����م����دي����ر ال���ت���ن���ف���ي���ذي ل��ه��ن��دس��ة 
ال��ش��ب��ك��ات ف����ي زي�����ن ال���ك���وي���ت ص��ال��ح 
ال���ع���س���اك���ر ب��ت��س��ل��م ال����ش����ه����ادات ع��ل��ى 
 2026 DTW Ignite ه���ام���ش م��ؤت��م��ر
قيم في كوبنهاغن بالدنمارك، 

ُ
الذي أ

ح���ي���ث ي��ع��ك��س ه�����ذا ال���ت���ق���دي���ر ج��ه��ود 
زي��ن المُستمرة لتعزيز ذك��اء وكفاءة 
���ق 

ّ
واس����ت����ج����اب����ة ال���ش���ب���ك���ة، ب���م���ا يُ���ح���ق

درج�������ات ع��ال��ي��ة م����ن ال��م��وث��وق��ي��ة من 
حيث الأداء، وسرعة الصيانة، وكفاءة 
استهلاك الطاقة، مع مواصلة تقديم 
ت��ج��رب��ة س��ل��س��ة ل��ل��ع��م�الء ع��ب��ر شبكة 
 في 

ً
الجيل ال��خ��ام��س الأك��ث��ر تتويجا

الكويت. وتصدّرت شبكة زين عملية 
 4.0 AN التقييم لتحقيقها مستوى
ف���ي ت��ح��س��ي��ن ك���ف���اءة ال���ط���اق���ة لشبكة 
ال������وص������ول ال��ل�اس����ل����ك����ي، وه������و أع���ل���ى 
 ل��ه��ذه 

ً
م��س��ت��وى AN مُ��س��جّ��ل ع��ال��م��ي��ا

قت شبكتها مستوى 
ّ
ال��ف��ئ��ة، كما حق

AN 3.9 ف�����ي إدارة أع�����ط�����ال ش��ب��ك��ة 
ف 

َّ
ال��وص��ول ال�الس��ل��ك��ي، وال����ذي يُصن

ضمن أعلى النتائج المعتمدة على 
مستوى العالم.

ويعكس هذا الإنجاز التقدّم المُستمر 
حرزه زين في بناء شبكة أكثر 

ُ
الذي ت

، بما ينسجم 
ً
 واستدامة

ً
ذكاءً ومرونة

 – 4WARD« م����ع اس���ت���رات���ي���ج���ي���ت���ه���ا
التقدّم بغاية«، فمن خلال دمج الذكاء 
الاصطناعي والأتمتة بصورة أعمق 
في عمليات الشبكة، تواصل الشركة 
ت��رس��ي��خ أس����س ال��م��ن��ظ��وم��ة ال��رق��م��ي��ة 
في الكويت، وتعزيز تجربة العملاء، 
ورف��ع الكفاءة التشغيلية، وتحسين 

الأداء ال��ب��ي��ئ��ي. وي��أت��ي ه���ذا الاع��ت��م��اد 
 RAN ب��ع��د ق���ي���ام زي�����ن ب��ن��ش��ر ح���ل���ول
Agent ع��ل��ى ن��ط��اق واس����ع بالتعاون 
مع هواوي عبر شبكتها في الكويت، 
وي���ع���م���ل ال����ح����ل ع���ل���ى م�������دار ال���س���اع���ة 
وبشكل مباشر لدعم حالات الصيانة 
 م����ن ال��ت��ن��ب��ؤ 

ً
ا وت���وف���ي���ر ال���ط���اق���ة، ب�������دء

الاس���ت���ب���اق���ي ب���الأع���ط���ال وت��ش��خ��ي��ص 
أس���ب���اب���ه���ا ال�����ج�����ذري�����ة، وص���������ولًا إل���ى 
ت��ح��س��ي��ن اس���ت���ه�ل�اك ال���ط���اق���ة ب��ش��ك��ل 

ديناميكي على مستوى كل موقع.
وف��������ي م�����ج�����ال إدارة الأع��������ط��������ال، ت��م 
دم�������ج ح�����ل�����ول RAN Agent ض��م��ن 
منظومة التشغيل والصيانة في زين 
ل��ل��م��س��اع��دة ف���ي ال��ت��ن��ب��ؤ بالمشكلات 
المحتملة في الشبكة، وتسريع عملية 
التشخيص، وتوجيه الفرق الميدانية 
م��ن خ�الل التفاعل باللغة الطبيعية 
وال���ت���وص���ي���ات ال��م��رئ��ي��ة ع��ب��ر ال���ذك���اء 
الاص��ط��ن��اع��ي، ح��ي��ث ي��س��ه��م ذل����ك في 
تسريع معالجة الأع��ط��ال، وتحسين 

ج���ودة الشبكة، وتقليل الحاجة إلى 
ال��ع��م��ل ال��م��ي��دان��ي ل��ف��ت��رات ط��وي��ل��ة في 
 ف��ي ظل 

ً
الأم���اك���ن ال��خ��ارج��ي��ة، خ��اص��ة

الظروف المناخية الصيفية الصعبة 
في الكويت.

أم���������ا ف�������ي م������ج������ال ت����ح����س����ي����ن ك�����ف�����اءة 
ز بالذكاء 

ّ
الطاقة، فيُتيح الحل المُعز

 أك��ث��ر دق���ة لإدارة 
ً
الاص��ط��ن��اع��ي نهجا

ط����اق����ة ال���ش���ب���ك���ة، م�����ن خ���ل��ال ت��ك��ي��ي��ف 
الاستراتيجيات وف��ق احتياجات كل 
موقع وكل ساعة، ومن خلال نموذج 
»اس��ت��رات��ي��ج��ي��ة واح�����دة ل��ك��ل م��وق��ع«، 
ي�����وازن ال��ح��ل ب��ش��ك��ل دي��ن��ام��ي��ك��ي بين 
توفير الطاقة وتجربة الشبكة، بما 
يدعم التحسين المستمر على م��دار 
ال����س����اع����ة م�����ع ال����ح����ف����اظ ع���ل���ى ج�����ودة 

الخدمة المقدمة للعملاء.
وي���ع���زز ه���ذا الإن���ج���از ري�����ادة زي���ن في 
ت��ط��ب��ي��ق ت���ق���ن���ي���ات ال���ش���ب���ك���ات ذات���ي���ة 
ال��ت��ش��غ��ي��ل ع��ل��ى ن���ط���اق واس������ع، ون��ق��ل 
ال������ذك������اء الاص����ط����ن����اع����ي م�����ن م���رح���ل���ة 

ال��ت��ج��ارب ال��م��ح��دودة إل���ى العمليات 
ال���ح���ي���ة ل��ل��ش��ب��ك��ة، ك���م���ا ي����ب����رز ال����ت����زام 
الشركة بتطوير بنية تحتية جاهزة 
للمستقبل، تكون ق��ادرة على مواكبة 
ال���ط���ل���ب ال���م���ت���زاي���د ع���ل���ى ال���ب���ي���ان���ات، 
وت���س���ري���ع ال���ت���ح���ول ال����رق����م����ي، ودع����م 

عمليات شبكية أكثر استدامة.
وم�������ع اس�����ت�����م�����رار ن���م���و ال���ط���ل���ب ع��ل��ى 
الات����ص����ال ع���ال���ي الأداء، وال���خ���دم���ات 
ال��س��ح��اب��ي��ة، وال����ذك����اء الاص��ط��ن��اع��ي، 
وال���ت���ط���ب���ي���ق���ات ال����رق����م����ي����ة، أص��ب��ح��ت 
 
ً
ال��ش��ب��ك��ات ذات���ي���ة ال��ت��ش��غ��ي��ل ع��ن��ص��را
 في تعزيز مرونة الخدمات 

ً
محوريا

ورف����ع ال��ج��اه��زي��ة ال��ت��ش��غ��ي��ل��ي��ة، حيث 
يُسهم تقدير TM Forum لشبكة زين 
ف���ي ت��رس��ي��خ م��ك��ان��ة ال��ك��وي��ت ك��س��وق 
رائ�����د ل��ل��ت��ح��ول ال���ذك���ي ف���ي ال��ش��ب��ك��ات 
ع��ل��ى م��س��ت��وى ال��م��ن��ط��ق��ة، ك��م��ا ي��ؤك��د 
جاهزية الشبكات القائمة على الذكاء 
الاص��ط��ن��اع��ي ل��ل��ت��ط��ب��ي��ق ع��ل��ى ن��ط��اق 

واسع.

ف ضمن الأعلى عالمياً
ّ
صن

ُ
 صالح العساكر يتسلم الشهادة الأولى في كوبنهاغن الشهادة الثانية ت

الزعابي: جميع 
السحوبات تأتي بعد 
تطوير شامل لنظام 

السحب في إطار 
الشفافية

جواد أحمد بوخمسين وأولاده

يتقدمون بخالص العزاء والمواساة من

لوفـاة المغفـور لها بإذن الله تعـالى 

أرملة/ محمد موسى المحمد

سائلين الله العلي القدير أن يتغمد الفقيدة بواسع رحمته 
وأن يدخلها فسيح جناته ويلهم أهلها وذويها الصبر والسلوان

عائلة المحمد الكرام

خديجة حسين محمد العلي حسين

»التجاري«: سحب »النجمة« 500 ألف 
دينار.. في »الخيران مول«

ي��ن��ظّ��م ال��ب��ن��ك ال��ت��ج��اري ال��ك��وي��ت��ي س��ح��ب »ال��ن��ج��م��ة« 
دينار  النصف مليون  السنوي على جائزة  نصف 
ال��ب��ن��ك، وذل��ك  م��ن ع��م�لاء  الكثير  ف��ي ح��دث ينتظره 
يوم الجمعة الموافق 10 يوليو 2026 من الساعة 5 
الخيران،  الساعة 10 مساء في مجمع  إلى  عصراً 
علماً بأنه على هامش السحب المنتظر سوف يقيم 
)ال��خ��ي��ران  ب��ه لتعريف رواد  ال��ب��ن��ك ج��ن��اح��اً خ��اص��اً 
ع��ن جميع  والاج��اب��ة  النجمة  بمزايا ح��س��اب  م��ول( 
يوم  م��ن  وذل���ك  ال��ح��س��اب  ه��ذا  استفساراتهم ح��ول 
الخميس الموافق 9 يوليو حتى يوم السبت الموافق 

11 يوليو 2026.
وبهذه المناسبة، قال عبدالعزيز الزعابي مدير عام 
ق��ط��اع ال��خ��دم��ات ال��م��ص��رف��ي��ة ل�ل�أف���راد: »ي��س��ر البنك 
»النجمة«  الجميع لحضور سحب  التجاري دع��وة 
م��ول«  »ال��خ��ي��ران  ف��ي  ال��ذي سيقام  السنوي  نصف 
المصاحبة  والمسابقات  الأنشطة  والمشاركة في 
ل���ه���ذا ال����ح����دث، ح���ي���ث ي��ت��ض��م��ن ب���رن���ام���ج ال��س��ح��ب 
م��س��اب��ق��ات م��خ��ص��ص��ة ل��ل��ح��ض��ور وال��م��ش��ارك��ي��ن، 

بالإضافة إلى بعض الفقرات الترفيهية«.
ال��ب��ن��ك ع��ل��ى الشفافية وال��ت��زام��اً  وف��ي إط���ار ح��رص 
أك��د  ال��رق��اب��ي��ة،  ال��ج��ه��ات  ع��ن  ال���ص���ادرة  بالتعليمات 
ع��ب��د ال��ع��زي��ز ال��زع��اب��ي أن ج��م��ي��ع ال��س��ح��وب��ات تأتي 
بعد تطوير شامل لنظام السحب، حيث تم تعزيزه 
ب���أح���دث ال��ت��ق��ن��ي��ات ال��م��ت��ق��دم��ة ب��م��ا ي��ض��م��ن أع��ل��ى 
م��س��ت��وي��ات الأم����ان وال��دق��ة وال��ش��ف��اف��ي��ة ف��ي اختيار 
ال���ف���ائ���زي���ن، وم����ن ث���م س��ي��ت��م ت��ت��وي��ج ال���ف���ائ���ز سعيد 
دينار في  ألف  بقيمة 500  النقدية  بالجائزة  الحظ 
للجمهور  يتيح  بما  البنك،  قنوات  بث مباشر عبر 
ك��ام��ل، وأوض���ح  ال��س��ح��ب بشكل  م��ج��ري��ات  متابعة 
أن ال��س��ح��وب��ات س��تُ��ج��رى ب��ح��ض��ور م��م��ث��ل��ي��ن عن 
إل��ى ج��ان��ب مدققين  المختصة،  ال��داخ��ل��ي��ة  الإدارات 
البزيع   »RSM« م��ن ش��رك��ة خ��ارج��ي��ي��ن مستقلين 
ثورنتون  إلى مكتب جرانت  بالإضافة  وشركاهم، 
أع��ل��ى  ل��ض��م��ان  وذل����ك   Grant Thornton ال��ك��وي��ت 
درج���ات ال��ن��زاه��ة  وال��م��ص��داق��ي��ة ف��ي جميع م��راح��ل 
التوفيق  يتمنى  الكويتي  التجاري  والبنك  السحب. 
الجمهور  »النجمة«، ويدعو  لجميع عملاء حساب 

ل���ل���ح���ض���ور والاس����ت����م����ت����اع ب�����ال�����ع�����روض ال���م���م���ي���زة 
وال���م���ف���اج���آت والأن���ش���ط���ة ال��ت��رف��ي��ه��ي��ة ال��م��ص��اح��ب��ة 
ل��ل�إع��ل�ان ع����ن ال���ف���ائ���ز ب���ج���ائ���زة »ال���ن���ج���م���ة« ن��ص��ف 

السنوية.
ه�����ذا وي��م��ك��ن��ك��م الاط����ل���اع ع���ل���ى ت���ف���اص���ي���ل ج����دول 
والشروط والأحكام من خلال صفحة  السحوبات 
الإلكتروني  الموقع  النجمة على  سحوبات حساب 

.»www.cbk.com« للبنك التجاري الكويتي

 عبدالعزيز الزعابي

 عبدالفتاح معرفي طلال جاسم البحر 

»First Residences 501« عقارات الكويت« و»التجارية« تتخارجان من«
أعلنت شركة عقارات الكويت ش. م. ك. ع. )عقارات 
العقارية ش. م .ك. ع.  التجارية  الكويت( والشركة 
الناجح من استثمارهما  التخارج  )التجارية( عن 
 »First Residences 501« المشترك في مشروع
في مدينة ميامي، ولاية فلوريدا، الولايات المتحدة 
الأميركية، وذلك بعد الانتهاء من تطوير المشروع 

في شهر ديسمبر 2025.
 Aria وق��د تم تنفيذ ه��ذا الاستثمار بالشراكة مع
الرائدة  الشركات  Development Group، إح��دى 
ف��ي م��ج��ال ال��ت��ط��وي��ر ال��ع��ق��اري ف��ي م��ي��ام��ي. ويمثل 
ال��م��ش��روع م��ح��ط��ة م��ه��م��ة ض��م��ن استراتيجية  ه���ذا 
الدولي لكل من الشركتين، كما يعكس  الاستثمار 
العقاري وإمكانات  ق��وة س��وق ميامي  ف��ي  ثقتهما 

نموه المستقبلية.
 First ل���م���ش���روع 501  ال��ك��ل��ف��ة الإج���م���ال���ي���ة  وت���ب���ل���غ 
Residences ح��وال��ي 200 مليون دولار أميركي، 
ب��رج سكني مكون م��ن 40  م��ن  المشروع  ويتكون 
ت��م تصميم   يضم 476 وح��دة سكنية. وق��د 

ً
طابقا

المشروع لتوفير أسلوب حياة سكني عصري في 
 بمجموعة 

ً
قلب منطقة وسط مدينة ميامي، مدعوما

واس��ع��ة م��ن ال��م��راف��ق وال��خ��دم��ات، ب��م��ا ف��ي ذل���ك ن��ادٍ 
صحي، ومناطق ترفيهية على السطح، ومساحات 
عمل مشتركة، وص��الات للسكان، وخدمات صف 
السيارات، ومرافق التخزين، وغيرها من الخدمات 
التي تعزز نمط الحياة العصري. وبعد الانتهاء من 
المشروع بنجاح،  التطوير، تم بيع وح��دات  مرحلة 

وتم تحصيل مبيعات التخارج خلال عام 2026.
وأس��ه��م ال��م��وق��ع الاس��ت��رات��ي��ج��ي ل��ل��م��ش��روع، وج��ودة 
م��راف��ق��ه وخ���دم���ات���ه، وت��م��رك��زه ال���ق���وي ف���ي ال��س��وق، 
التخارج منه  التجاري وإت��م��ام  في تحقيق نجاحه 
المشاريع  بنجاح، بما يؤكد أهمية الاستثمار في 
ذات المواقع المتميزة والمقومات السوقية الجاذبة، 
إلى جانب الشراكة مع مطورين ذوي خبرة وسمعة 

راسخة.
وق�����ال ع��ب��دال��ف��ت��اح م��ع��رف��ي، رئ���ي���س م��ج��ل��س إدارة 
ال��ش��رك��ة ال��ت��ج��اري��ة ال��ع��ق��اري��ة: »ي��س��رن��ا الإع�ل�ان عن 
 Residences First الناجح م��ن م��ش��روع التخارج 
501 ف��ي م��ي��ام��ي، وذل���ك بعد الان��ت��ه��اء م��ن تطويره 
 
ً
ف��ي ديسمبر 2025. ويمثل ه��ذا الاستثمار مثالا

 على قدرة التجارية العقارية على اقتناص 
ً
واضحا

ال���ف���رص ال��ج��اذب��ة ف���ي الأس�����واق ال��ع��ق��اري��ة ال��دول��ي��ة، 
وال���دخ���ول ف���ي ش���راك���ات م���ع ش���رك���ات ذات سمعة 
مرموقة، وتنفيذ استراتيجية استثمارية منضبطة 

تحقق عوائد قوية«.
ق طلال البحر، نائب رئيس مجلس 

ّ
ومن جانبه، عل

الكويت،  التنفيذي لشركة عقارات  الرئيس  الإدارة 
التي جمعتنا مع  الناجحة  : »نفخر بالشراكة 

ً
قائلا

الشركة التجارية العقارية ومجموعة آريا للتطوير 
ف��ي م��ش��روع First Residences 501. ويعكس 
الإن��ج��از ال��ن��اج��ح ل��ه��ذا ال��م��ش��روع ق���وة ال��ت��ع��اون بين 
شركائنا، وتوافق رؤيتنا المشتركة، والتزام جميع 

الأطراف بتطوير مشروع عقاري عالي الجودة. 

323.27 مليون دينار سيولة العقار في 30 يوماً 
ك��ش��ف��ت ب��ي��ان��ات رس��م��ي��ة أن ال��ق��ي��م��ة الإج��م��ال��ي��ة 
ال��ع��دل  ف��ي وزارة  المسجلة  ال��ع��ق��اري��ة  ل��ل��ع��ق��ود 
سجّلت خلال شهر يونيو 2026 نحو 323.27 

مليون دينار.
، فقد سجّلت  العدل  ووف��ق إحصائيات وزارة 

المسجلة  العقارية  القيمة الإجمالية للعقود 
في وزارة العدل خلال الفترة من 1 إلى 2 يوليو 

2026 )يومان( نحو 49.04 مليون دينار.
ال��ع��ق��اري  ال��ت��س��ج��ي��ل  إدارة  إح��ص��ائ��ي��ة  ووف�����ق 
وال��ت��وث��ي��ق ب�����ال�����وزارة، أم����س ، ف��ق��د ت�����داول 55 

 خ��ل��ال ال���ف���ت���رة ال����م����ذك����ورة م����وزع����ة ع��ل��ى 
ً
ع����ق����دا

ال��س��ت. وش��ه��د الأس��ب��وع تسجيل  المحافظات 
الخاص بقيمة 15.99 مليون  للعقار   

ً
47 عقدا

ب��ـ33.05 مليون  دينار، و8 عقارات استثمارية 
دينار.

https://www.annaharkw.com/Article.aspx?id=1049172&date=08072026
https://www.annaharkw.com/Article.aspx?id=1049172&date=08072026
https://www.annaharkw.com/Article.aspx?id=1049173&date=08072026
https://www.annaharkw.com/Article.aspx?id=1049174&date=08072026
https://www.annaharkw.com/Article.aspx?id=1049175&date=08072026
https://www.annaharkw.com/Article.aspx?id=1049175&date=08072026
https://www.annaharkw.com/Article.aspx?id=1049176&date=08072026
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»First Residences 501« عقارات الكويت« و»التجارية« تتخارجان من«
• معرفي: الاستثمار مثال واضح لقدرتنا على اقتناص الفرص الجاذبة في الأسواق العقارية الدولية

• البحر: إنجاز يعكس قوة التعاون وتوافق الرؤية والتزام جميع الأطراف بتطوير مشروع عقاري عالي الجودة
ــارات الــكــويــت والــشــركــة  ــقـ أعــلــنــت شــركــة عـ
الــتــجــاريــة الـــعـــقـــاريـــة، الـــتـــخـــارج الــنــاجــح من 
اســتــثــمــارهــمــا الــمــشــتــرك فـــي مـــشـــروع »501 
First Residences« في مدينة ميامي، بولاية 
فـــلـــوريـــدا، بـــالـــولايـــات الــمــتــحــدة الأمــيــركــيــة، 
وذلــك بعد الانتهاء من تطوير المشروع في 

ديسمبر 2025.
وقد تم تنفيذ هذا الاستثمار بالشراكة 
مــع Aria Development Group، إحــدى 
الشركات الرائدة بمجال التطوير العقاري 
ــل هــذا الــمــشــروع محطة 

ّ
فــي مــيــامــي. ويــمــثّ

مهمة ضمن استراتيجية الاستثمار الدولي 
لــكــل مـــن الــشــركــتــيــن، كــمــا يــعــكــس ثقتهما 
بقوة سوق ميامي العقاري وإمكانات نموه 

المستقبلية.
وتبلغ التكلفة الإجمالية لمشروع 501 
First Residences حوالي 200 مليون دولار، 
ويتكون المشروع من برج سكني مكون من 

 يضم 476 وحدة سكنية.
ً
40 طابقاً

وقد تم تصميم المشروع لتوفير أسلوب 
حياة سكني عصري في قلب منطقة وسط 

 بمجموعة واسعة 
ً
مدينة ميامي، مدعوماً

مــن الــمــرافــق والــخــدمــات، بما فــي ذلــك نــادٍٍ 
صــحــي، ومــنــاطــق ترفيهية عــلــى الــســطــح، 
ومساحات عمل مشتركة، وصالات للسكان، 
وخدمات صف السيارات، ومرافق التخزين، 
وغـــيـــرهـــا مـــن الـــخـــدمـــات الـــتـــي تـــعـــزز نمط 

الحياة العصري.
وبعد الانتهاء من مرحلة التطوير، تم 
بيع وحدات المشروع بنجاح، وتم تحصيل 

مبيعات التخارج خلال عام 2026.
ساهم الموقع الاستراتيجي للمشروع، 
وجودة مرافقه وخدماته، وتمركزه القوي 
بـــالـــســـوق، فـــي تــحــقــيــق نــجــاحــه الــتــجــاري 
وإتــمــام الــتــخــارج مــنــه بــنــجــاح، بــمــا يؤكد 
ــيـــة الاســـتـــثـــمـــار فــــي الـــمـــشـــاريـــع ذات  أهـــمـ
الــمــواقــع الــمــتــمــيــزة والــمــقــومــات السوقية 
الجاذبة، إلى جانب الشراكة مع مطورين 

ذوي خبرة وسمعة راسخة.
ــيــــس مـــجـــلـــس إدارة الـــشـــركـــة  وقـــــــال رئــ
الــتــجــاريــة الــعــقــاريــة، عــبــدالــفــتــاح مــعــرفــي: 
»يسرنا الإعلان عــن الــتــخــارج الناجح من 

مشروع Residences First 501 في ميامي، 
وذلك بعد الانتهاء من تطويره في ديسمبر 
 
ً
ل هذا الاستثمار مثالًاً واضحاً

ّ
2025. ويمثّ

على قدرة التجارية العقارية على اقتناص 
الـــفـــرص الـــجـــاذبـــة فـــي الأســــــواق الــعــقــاريــة 
الدولية، والدخول في شراكات مع شركات 
ذات سمعة مرموقة، وتنفيذ استراتيجية 
استثمارية منضبطة تحقق عوائد قوية«. 
ــق نــائــب رئــيــس مجلس 

ّ
مـــن جــانــبــه، عــلّ

الإدارة، الرئيس التنفيذي لشركة عقارات 
: »نــــفــــخــــر 

ً
ــر، قــــائلاً ــحــ ــبــ الــــكــــويــــت، طلال الــ

ــتـــي جــمــعــتــنــا مــع  بـــالـــشـــراكـــة الـــنـــاجـــحـــة الـ
الـــشـــركـــة الــتــجــاريــة الــعــقــاريــة ومــجــمــوعــة 
 First 501 ــا لـــلـــتـــطـــويـــر فــــي مــــشــــروع ــ ــ آريـ
Residences. ويــعــكــس الإنـــجـــاز الــنــاجــح 
لهذا المشروع قوة التعاون بين شركائنا، 
وتوافق رؤيتنا المشتركة، والتزام جميع 
الأطـــــراف بــتــطــويــر مـــشـــروع عـــقـــاري عــالــي 
الــــجــــودة. ونــتــطــلــع إلــــى الـــبـــنـــاء عــلــى هــذا 
النجاح، وتعزيز شراكتنا، والــتــعــاون في 

تنفيذ مشاريع مستقبلية«. 

ويــعــزز الــتــخــارج الــنــاجــح مــن مــشــروع 
First Residences 501 النهج الاستثماري 
الــمــنــضــبــط الــــذي تــتــبــعــه كـــل مـــن الــشــركــة 
ــارات  ــقــ ــة عــ ــ ــركـ ــ ــقــــاريــــة وشـ ــعــ ــتــــجــــاريــــة الــ الــ
ــذي يــركّّــز عــلــى الــفــرص ذات  الــكــويــت، والــ

إمـــكـــانـــات الــتــطــويــر الـــواضـــحـــة، والأســـس 
السوقية القوية، والشركاء ذوي الخبرة 

والسمعة المتميزة، والعوائد المجزية.

طلال البحرعبدالفتاح معرفي

»التحكيم التجاري« يطلق 
البرنامج الصيفي »تمكين«

أعــلــن مــركــز الــكــويــت للتحكيم الــتــجــاري، الــتــابــع لغرفة تجارة 
وصناعة الكويت، إطلاق النسخة الرابعة من برنامجه الصيفي 
المتميز للتدريب القانوني )تمكين(، والـــذي انطلقت فعالياته 
 على مــدار 3 أسابيع من التدريب المكثف 

ً
يــوم 5 الــجــاري، ممتداً
والتطبيقات العملية.

وتأتي هذه النسخة استكمالًاً للنجاحات الكبيرة التي حققها 
 على رسالة المركز 

ً
البرنامج في مواسمه الثلاثة السابقة، وتأكيداً

المستمرة في نشر ثقافة التحكيم المؤسسي والوسائل البديلة لحل 
 نحو خلق كوادر قانونية وطنية مؤهلة قادرة 

ً
المنازعات، وسعياً

على التميز والابتكار في ظل العصر الرقمي الحديث.
ويتضمن البرنامج هذا العام حزمة متكاملة من المحاضرات، 
ورش العمل، والــنــدوات المتخصصة التي تنقسم إلى مرحلتين 
رئيسيتين: المرحلة الأولى: التحكيم التجاري تركز هذه المرحلة 
على تزويد المشاركين بالأسس القانونية والإجرائية للتحكيم 
كبديل فعال للقضاء الفضائي والتمييز بين التحكيم المؤسسي 
والتحكيم الحر وكيفية كتابة بند تحكيم احترافي يتجنب الثغرات 
القانونية وحدود نطاق تطبيق الشرط، بالإضافة إلى آليات اختيار 
المحكمين، الشروط الواجب توافرها فيهم، وإجراءات الرد أو العزل 
 عن كيفية بدء الإجراءات، تبادل المذكرات، جلسات 

ً
القانوني، فضلاً

الاستماع، والتعامل مع الدفوع الفرعية أو العوارض التي قد تعطل 
الدعوى، كما ستطرق هذه المرحلة إلى إعطاء نبذة عن الوسائل 
الــبــديــلــة لــحــل الــمــنــازعــات، والــتــي تــســتــهــدف إكــســاب المتدربين 
 قبل الوصول إلى مرحلة التقاضي 

ً
مهارات تسوية النزاعات ودياً

أو التحكيم من خلال فلسفة وأهمية الوساطة والتوفيق وأنواعها 
ومميزاتها من حيث السرعة والسرية والمرونة.

المرحلة الثانية: المهارات القانونية والعملية، وهــي مرحلة 
الانتقال الكامل من النظرية إلى التطبيق لتهيئة المتدرب لبيئة 
ة ملف القضية، استخلاص  العمل الحقيقية من خلال كيفية قراء
نقاط القوة والضعف، وترتيب الدفوع القانونية بشكل استراتيجي، 
والتدريب العملي على كتابة صحف الدعاوى والمذكرات الجوابية 
في قضايا التحكيم الدولية والمحلية بأسلوب رصين ومقنع، 
وتمكين المتدرب من فهم وصياغة العقود والخطابات والتعامل مع 
القضايا التي تدار باللغة الإنجليزية في البيئات التجارية الدولية.
لا تعتمد هـــذه الــمــوضــوعــات عــلــى الإلـــقـــاء الــتــلــقــيــنــي، بــل يتم 
تقديمها مــن خلال مــحــاكــاة مــحــاكــم التحكيم حــيــث يــتــم تقسيم 
المتدربين إلــى فــرق )دفــاع وادعــاء وهيئة محكمين( لتطبيق كل 
ما تم دراسته في قضية افتراضية واقعية، بالإضافة لعقد ندوات 
تخصصية مكثفة مثل ندوة »بناء استراتيجيات الدفاع وإعداد 

المذكرات في قضايا التحكيم الدولية.

 »TM Forum« زين« تنال أعلى شهادات الاعتماد من«
لريادتها في الشبكات الذاتية التشغيل

على هامش مؤتمر DTW Ignite  2026 بالعاصمة الدنماركية كوبنهاغن
حصدت »زين ــ الكويت« أعلى شهادات الاعتماد 
لتقييم مستويات الشبكات ذاتية التشغيل من 
TM Forum، التحالف العالمي لقطاع الاتصالات، 
 لريادتها في التطبيقات المتقدمة للذكاء 

ً
تقديراً

الاصطناعي عبر شبكتها في السوق الكويتية. 
وقــام المدير التنفيذي لهندسة الشبكات في 
»زين ــ الكويت« صالح العساكر بتسلم الشهادات 
عــلــى هــامــش مــؤتــمــر DTW Ignite 2026 الـــذي 
قــيــم فــي كــوبــنــهــاغــن بــالــدنــمــارك، حــيــث يعكس 

ُ
أُ

هذا التقدير جهود زين المُُستمرة لتعزيز ذكاء 
ق درجــات 

ّ
ة واستجابة الشبكة، بما يُُحقّ وكــفــاء

عــالــيــة مــن الــمــوثــوقــيــة مــن حــيــث الأداء، وســرعــة 
ة استهلاك الطاقة، مع مواصلة  الصيانة، وكفاء
تقديم تجربة سلسة للعملاء عبر شبكة الجيل 

 في الكويت.
ً
الخامس الأكثر تتويجاً

وتصدّّرت شبكة زين عملية التقييم لتحقيقها 
مستوى AN 4.0 في تحسين كفاءة الطاقة لشبكة 
 AN ــلـــكـــي، وهــــو أعـــلـــى مــســتــوى الـــوصـــول اللاسـ
قت شبكتها 

ّ
 لهذه الفئة، كما حقّ

ً
مُُسجّّل عالمياً

مستوى AN 3.9 في إدارة أعطال شبكة الوصول 
ف ضمن أعــلــى النتائج 

َ
اللاســلــكــي، والـــذي يُُصنَّ

المعتمدة على مستوى العالم.
ويعكس هــذا الإنــجــاز الــتــقــدّّم المُُستمر الــذي 
 
ً
ــحــرزه زيــن فــي بــنــاء شبكة أكــثــر ذكـــاءًً ومــرونــةً

ُ
تُ

، بــمــا يــنــســجــم مـــع اســتــراتــيــجــيــتــهــا 
ً
ــةً ــدامــ ــتــ واســ

»4WARD – التقدّّم بغاية«، فمن خلال دمج الذكاء 
الاصطناعي والأتمتة بصورة أعمق في عمليات 
الشبكة، تواصل الشركة ترسيخ أسس المنظومة 
الرقمية في الكويت، وتعزيز تجربة العملاء، ورفع 

الكفاءة التشغيلية، وتحسين الأداء البيئي.
ويــأتــي هـــذا الاعــتــمــاد بــعــد قــيــام »زيــــن« بنشر 
حلول RAN Agent على نطاق واســع بالتعاون 
مــع هــــواوي عــبــر شبكتها فــي الــكــويــت، ويعمل 

الــحــل عــلــى مــــدار الــســاعــة وبــشــكــل مــبــاشــر لدعم 
 من التنبؤ 

ً
اً حالات الصيانة وتوفير الطاقة، بدء

ــاقـــي بــــالأعــــطــــال وتـــشـــخـــيـــص أســبــابــهــا  ــبـ ــتـ الاسـ
الجذرية، وصــولًاً إلــى تحسين استهلاك الطاقة 

بشكل ديناميكي على مستوى كل موقع.
 RAN وفي مجال إدارة الأعطال، تم دمج حلول
Agent ضمن منظومة التشغيل والصيانة في 
زين للمساعدة في التنبؤ بالمشكلات المحتملة 
في الشبكة، وتسريع عملية التشخيص، وتوجيه 
ــرق الـــمـــيـــدانـــيـــة مــــن خلال الـــتـــفـــاعـــل بــالــلــغــة  ــفــ الــ
الــطــبــيــعــيــة والـــتـــوصـــيـــات الــمــرئــيــة عــبــر الـــذكـــاء 
الاصطناعي، حيث يسهم ذلك في تسريع معالجة 
الأعطال، وتحسين جودة الشبكة، وتقليل الحاجة 
إلــى العمل الميداني لفترات طويلة في الأماكن 
الخارجية، خصوصا في ظل الظروف المناخية 

الصيفية الصعبة في الكويت.
ة الــطــاقــة، فيُُتيح  أمــا فــي مجال تحسين كــفــاء

 أكثر 
ً
ز بــالــذكــاء الاصــطــنــاعــي نهجاً

ّ
الــحــل الــمُُــعــزّ

ــة لإدارة طـــاقـــة الـــشـــبـــكـــة، مــــن خلال تــكــيــيــف  ــ دقـ
الاستراتيجيات وفــق احتياجات كل موقع وكل 
ساعة، ومــن خلال نموذج »استراتيجية واحــدة 
لكل مــوقــع«، يـــوازن الــحــل بشكل ديناميكي بين 
توفير الطاقة وتجربة الشبكة، بما يدعم التحسين 
المستمر على مدار الساعة مع الحفاظ على جودة 

الخدمة المقدمة للعملاء.
ويــعــزز هــذا الإنــجــاز ريـــادة »زيـــن« فــي تطبيق 
تقنيات الشبكات ذاتية التشغيل على نطاق واسع، 
ونــقــل الــذكــاء الاصــطــنــاعــي مــن مرحلة التجارب 
الــمــحــدودة إلـــى الــعــمــلــيــات الــحــيــة للشبكة، كما 
يبرز التزام الشركة بتطوير بنية تحتية جاهزة 
لــلــمــســتــقــبــل، تـــكـــون قـــــادرة عــلــى مــواكــبــة الــطــلــب 
المتزايد على البيانات، وتسريع التحول الرقمي، 

ودعم عمليات شبكية أكثر استدامة.
ومع استمرار نمو الطلب على الاتصال عالي 

الأداء، والخدمات السحابية، والذكاء الاصطناعي، 
والتطبيقات الرقمية، أصبحت الشبكات ذاتية 
 فـــي تــعــزيــز مــرونــة 

ً
 مـــحـــوريـــاً

ً
الــتــشــغــيــل عــنــصــراً

ــــع الــجــاهــزيــة الــتــشــغــيــلــيــة، حيث  الـــخـــدمـــات ورفـ
يُُسهم تقدير TM Forum لشبكة زين في ترسيخ 
مــكــانــة الــكــويــت كــســوق رائـــد للتحول الــذكــي في 
الــشــبــكــات عــلــى مــســتــوى الــمــنــطــقــة، كــمــا يــؤكــد 
جاهزية الشبكات القائمة على الذكاء الاصطناعي 

للتطبيق على نطاق واسع.
وستواصل »زين« العمل مع شركائها العالميين 
فــي قطاع التكنولوجيا لتطوير خريطة طريق 
ذكــاء الشبكات، وتسريع الأتمتة عبر المجالات 
التشغيلية الرئيسية، وتقديم خدمات رقمية أكثر 
 لــلــعــملاء وقطاعات 

ً
 واســتــدامــةً

ً
ذكـــاءًً ومــوثــوقــيــةً

الأعمال والمجتمع في مختلف أنحاء الكويت.

صالح العساكر يتسلم الشهادة الأولى في كوبنهاغن
ً
ف ضمن الأعلى عالمياً

ّ
صنّ

ُ
الشهادة الثانية تُ

deema لعملائها مع »
ً
Ooredoo تدشن »اشترِِ الآن وادفع لاحقاً

أول شركة اتصالات تطلق هذه الخدمة لاقتناء الأجهزة الذكية
فـــــي خــــطــــوة جـــــديـــــدة تــعــكــس 
ريـــادتـــهـــا فــــي الابـــتـــكـــار الــرقــمــي 
ــلـــى  ــر عـ ــ ــمـ ــ ــتـ ــ ــسـ ــ ــمـ ــ وحـــــــرصـــــــهـــــــا الـ
ــعـــملاء، أعلنت  تــطــويــر تــجــربــة الـ
Ooredoo ــــــــ الــــكــــويــــت، تــوقــيــع 
 ،deema شراكة استراتيجية مع
المزود الرائد لخدمات »اشترِِ الآن 
 Buy Now, Pay( »وادفــــع لاحــقــا
Later(، لتصبح بذلك أول شركة 

اتــصــالات في الكويت تتيح هذه 
الخدمة لعملائها عبر متجرها 
الإلــكــتــرونــي، فــي مــبــادرة نوعية 
تــعــكــس الــــتــــزام الـــشـــركـــة بــتــقــديــم 
ــلــــول رقـــمـــيـــة مـــبـــتـــكـــرة تــرتــقــي  حــ
بتجربة العملاء وتمنحهم مرونة 
أكــبــر فــي اقــتــنــاء أحـــدث الأجــهــزة 

الذكية والتقنيات الحديثة.
وتأتي هــذه الشراكة في إطار 

استراتيجية Ooredoo - الكويت 
الــرامــيــة إلـــى تــعــزيــز منظومتها 
الرقمية، وإطلاق حلول مبتكرة 
ــتـــحـــول الــرقــمــي  تــتــمــاشــى مــــع الـ
الــمــتــســارع، بما يــواكــب تطلعات 
ــم تـــجـــربـــة  ــهــ ــنــــحــ ــمــ الــــــــعــــــــملاء ويــ
شـــراء أكــثــر سهولة ومــرونــة، مع 
الــمــحــافــظــة عــلــى أعـــلـــى مــعــايــيــر 

الأمان والموثوقية.
وبـــــمـــــوجـــــب هــــــــذه الـــــشـــــراكـــــة، 
ــراء  ــ ــن شــ ــ ســـيـــتـــمـــكـــن الــــــعــــــملاء مــ
ــة والأجــــــهــــــزة  ــ ــيـ ــ ــذكـ ــ الـــــهـــــواتـــــف الـ
ــة  ــيـ ــلــــوحــــيــــة والـــــســـــاعـــــات الـــذكـ الــ
وأجهزة الألعاب والإكسسوارات 
 Ooredoo المتوافرة عبر متجر
الإلـــــكـــــتـــــرونـــــي، وتـــقـــســـيـــم قــيــمــة 
مشترياتهم إلــى أقــســاط شهرية 
بــدون فــوائــد، مــن خلال إجـــراءات 
رقمية سريعة تتم بالكامل عبر 
ــة إلـــى  ــاجــ ــــت، دون الــــحــ ــرنـ ــ ــتـ ــ الإنـ
ات  ــاملات ورقــــيــــة أو إجــــــــراء ــ ــعـ ــ مـ
تــقــلــيــديــة، وبـــمـــا يــضــمــن تــجــربــة 

شراء سلسة وسريعة وآمنة.
ــذه الـــخـــدمـــة  ــ ويُُــــعــــد إطلاق هــ
إنجازا جديدا يضاف إلى سجل 
Ooredoo - الــــكــــويــــت الـــحـــافـــل 
بـــالابـــتـــكـــار، حــيــث أصــبــحــت أول 
ــســــوق  ــي الــ ــ ــالات فــ ــ ــ ــــصـ ــ ــة اتـ ــ ــركـ ــ شـ
ــرِِ  ــتــ ــقــــدم خــــدمــــة »اشــ ــتـــي تــ ــكـــويـ الـ
الآن وادفــع لاحقا« عبر متجرها 
الإلـــكـــتـــرونـــي، فــــي خـــطـــوة تــؤكــد 
ــادة قـــطـــاع  ــ ــيـ ــ ــــي قـ ــا فـ ــرارهــ ــمــ ــتــ اســ
ــــن خلال تــطــويــر  الاتــــــصــــــالات مـ
ــفــــهــــوم  ــمــ ــاوز الــ ــ ــجــ ــ ــتــ ــ خـــــــدمـــــــات تــ
التقليدي للاتصالات، وتقدم قيمة 

مضافة حقيقية للعملاء.

وتواصل Ooredoo - الكويت 
الاســتــثــمــار فــي الــحــلــول الرقمية 
التي تعزز جودة الحياة اليومية 
لــعــملائــهــا، انـــطلاقـــا مـــن رؤيــتــهــا 
ــار لا يــقــتــصــر عــلــى  ــكــ ــتــ ــأن الابــ ــ بــ
تقديم أحدث التقنيات، بل يمتد 
إلــى تصميم خدمات ذكية توفر 
الــوقــت، وتمنح الــعــملاء خيارات 
ــواكــــب أســلــوب  ــة، وتــ ــرونــ أكـــثـــر مــ

حياتهم المتغير.
ــكـــس هـــــــذه الــــشــــراكــــة  ــعـ كــــمــــا تـ
تـــــــوجـــــــه الــــــشــــــركــــــة نـــــحـــــو بــــنــــاء 
منظومة متكاملة مــن الخدمات 
الــرقــمــيــة بـــالـــتـــعـــاون مـــع شــركــاء 
استراتيجيين يمتلكون حلولا 
ــــي دعـــم  مـــبـــتـــكـــرة، بـــمـــا يـــســـهـــم فـ
الاقــتــصــاد الــرقــمــي فـــي الــكــويــت، 
ــة كــمــركــز  ــدولــ وتـــعـــزيـــز مـــكـــانـــة الــ
متقدم للتكنولوجيا والخدمات 

المالية الرقمية.
وفــــــــي هــــــــذا الـــــســـــيـــــاق، أكــــــدت 
المديرة التنفيذية للاستراتيجية 
ــة فـــي  ــ ــيـ ــ ــسـ ــ ــــؤسـ ــمـ ــ والــــــــــشــــــــــؤون الـ
Ooredoo - الكويت نوف مساعد 
المشعان، أن هذه الشراكة تمثل 
محطة جديدة في رحلة الشركة 
نحو تقديم تجربة رقمية متكاملة 
لعملائها، مشيرة إلى أن العميل 
سيبقى دائما المحور الأساسي 
لجميع الــمــبــادرات التي تطلقها 

الشركة.
واضـــافـــت الــمــشــعــان »انــنــا في 
Ooredoo، نــنــظــر إلـــى الابــتــكــار 
عـــلـــى أنــــــه مـــســـؤولـــيـــة مــســتــمــرة 
تــجــاه عــملائــنــا، لا مــجــرد إطلاق 
خدمة جديدة. ومن هذا المنطلق، 

 deema ــع ــ ت شـــراكـــتـــنـــا مـ جــــــــاء
لتوفر تجربة شــراء أكثر مرونة 
نـــا من  وســـهـــولـــة، وتــمــكــن عـــملاء
ــــول إلـــــى أحــــــدث الأجـــهـــزة  ــــوصـ الـ
والتقنيات بطريقة تتناسب مع 
احتياجاتهم وتمنحهم خيارات 

مالية أكثر راحة«.
وأكــدت »اننا نفخر بــأن تكون 
Ooredoo أول شــركــة اتــصــالات 
فـــي الــكــويــت تــقــدم هــــذه الــخــدمــة 
لــعــملائــهــا، وهــــو إنـــجـــاز يعكس 
رؤيتنا في قيادة التحول الرقمي 
وتــقــديــم حــلــول مــبــتــكــرة تضيف 
قيمة حقيقية لتجربة العميل. فكل 
خدمة نطلقها تنطلق من سؤال 
واحد: كيف يمكن أن نجعل تجربة 
ــثـــر ســـهـــولـــة ومـــرونـــة  الــعــمــيــل أكـ
وجـــــــودة؟ وهـــــذه الـــشـــراكـــة تمثل 

إجابة عملية على هذا السؤال«.
وأوضحت أن »استراتيجيتنا 
ــا الــعــمــيــل فـــي مــقــدمــة  تــضــع رضــ

ــتــــي نــطــلــقــهــا فــي  الـــــمـــــبـــــادرات الــ
مجال التحول الرقمي«، مضيفة 
»كما نواصل العمل على توسيع 
مــنــظــومــة خــدمــاتــهــا الــرقــمــيــة من 
خلال عقد شراكات استراتيجية 
ــركــــات وطـــنـــيـــة رائـــــــدة فــي  مــــع شــ
مجالات التكنولوجيا والخدمات 
الـــمـــالـــيـــة، بـــمـــا يــــواكــــب تــطــلــعــات 
الــســوق الــكــويــتــي ويــعــزز تجربة 
الــــــــعــــــــملاء فـــــــي مــــخــــتــــلــــف نــــقــــاط 

التواصل مع الشركة«.
 Ooredoo وذكــــرت »نــحــن فــي
نـــؤمـــن بــــأن بـــنـــاء الـــشـــراكـــات مع 
الــــشــــركــــات الـــوطـــنـــيـــة الــمــبــتــكــرة 
يــمــثــل أحـــد أهـــم مــحــركــات النمو 
ــيــــوم نــجــمــع بين  والابــــتــــكــــار. والــ
ــــي تـــقـــديـــم  ــــرة Ooredoo فــ ــبـ ــ خـ
ــات الــــرقــــمــــيــــة وريــــــــــادة  ــ ــدمــ ــ ــخــ ــ الــ
deema فــي حــلــول الــدفــع الــمــرن، 
لـــنـــقـــدم تـــجـــربـــة مــتــكــامــلــة تــضــع 
راحـــة العميل فــي الــمــقــام الأول«، 

مــؤكــده أن Ooredoo ستواصل 
الاســتــثــمــار فــي الــحــلــول الرقمية 
ــدا من  ــزيـ الـــتـــي تــمــنــح الــــعــــملاء مـ
الخيارات والمرونة، انسجاما مع 
استراتيجيتها الرامية إلى تقديم 
أفــضــل تــجــربــة رقــمــيــة فـــي قــطــاع 
الاتـــــصـــــالات، وتـــعـــزيـــز مــكــانــتــهــا 
كــشــركــة ســبــاقــة فــي تبني أحــدث 

الابتكارات العالمية.
ــدر غــانــم  ــرب بــ ــ مـــن جـــانـــبـــه، أعـ
ــكـــار  ــتـ ــم، مــــديــــر إدارة الابـ ــانــ ــغــ الــ
والــشــراكــات لشركة deema، عن 
اعتزازه بهذه الشراكة، مؤكدا أنها 
تمثل خطوة استراتيجية مهمة 
في مسيرة الشركة لتوسيع نطاق 
حــلــول الـــدفـــع الـــمـــرن فـــي الــســوق 

الكويتي.
وقال الغانم: »يسعدنا التعاون 
مــع Ooredoo - الــكــويــت، إحــدى 
أبــرز الشركات الــرائــدة في مجال 
ــتـــحـــول الــرقــمــي.  الاتــــصــــالات والـ
وتــمــثــل هــــذه الـــشـــراكـــة نــمــوذجــا 
لــلــتــكــامــل بــيــن قــطــاع الاتــصــالات 
والــــخــــدمــــات الـــمـــالـــيـــة الـــرقـــمـــيـــة، 
بـــمـــا يـــســـهـــم فــــي تـــقـــديـــم تــجــربــة 
استثنائية لــلــعــملاء تجمع بين 
سهولة الشراء والمرونة المالية«.
ــاف: »فـــي deema نعمل  ــ وأضـ
على تمكين العملاء من الحصول 
على المنتجات التي يحتاجون 
إليها من خلال حلول دفــع مرنة 
وشفافة وخالية من الفوائد، مع 
الالتزام بأعلى معايير الحوكمة 
والأمــــان والامــتــثــال. ونتطلع من 
خلال هذه الشراكة إلى الوصول 
إلــــى شــريــحــة أكــبــر مـــن الـــعـــملاء، 

والــمــســاهــمــة فــي تــطــويــر تجربة 
التجارة الإلكترونية في الكويت«.
ــــى أن الـــتـــعـــاون مــع  وأشـــــــار إلـ
Ooredoo يعكس الثقة المتبادلة 
ــد أهــمــيــة  ــؤكــ ــيـــن، ويــ ــرفـ ــطـ بـــيـــن الـ
بــنــاء شـــراكـــات اســتــراتــيــجــيــة مع 
ــدة تــمــتــلــك رؤيــــة  ــ ــ مـــؤســـســـات رائـ
واضحة نحو الابتكار والتحول 
الرقمي، بما يحقق قيمة مضافة 
لــلــعــملاء ويـــعـــزز نــمــو الاقــتــصــاد 

الرقمي.
ــدة  ــديــ ــجــ ــة الــ ــ ــدمـ ــ ــــخـ وتــــــوفــــــر الـ
لـــلـــعـــملاء تـــجـــربـــة شـــــــراء رقــمــيــة 
متكاملة تبدأ من اختيار الجهاز 
عبر متجر Ooredoo الإلكتروني، 
مــرورا بالحصول على الموافقة 
الفورية من deema خلال أقل من 
م الجهاز 

ّ
دقــيــقــة، وانــتــهــاءًً بتسلّ

وفق إجراءات التوصيل المعتادة، 
ــة تــــقــــســــيــــط قـــيـــمـــة  ــ ــيـ ــ ــانـ ــ ــكـ ــ ــع إمـ ــ ــ مـ
المشتريات حتى أربــعــة أقساط 
شـــهـــريـــة بــحــســب الأهـــلـــيـــة الــتــي 
تــحــددهــا deema - دون أربــــاح، 
وبــمــســتــويــات عــالــيــة مـــن الأمــــان 
لــحــمــايــة الـــبـــيـــانـــات والــعــمــلــيــات 

المالية.
ويـــأتـــي هــــذا الإطلاق امـــتـــدادا 
لمسيرة Ooredoo الــكــويــت في 
تقديم خدمات رقمية رائدة، حيث 
واصــلــت الشركة خلال السنوات 
الماضية الاستثمار في الابتكار، 
وتطوير القنوات الرقمية، وتعزيز 
تجربة العملاء عبر حلول متقدمة 
أســـهـــمـــت فــــي تـــرســـيـــخ مــكــانــتــهــا 
كإحدى أكثر شركات الاتصالات 

ابتكارا في المنطقة.

بدر الغانمنوف المشعان

https://www.aljarida.com/article/136996
https://www.aljarida.com/article/136996
https://www.aljarida.com/article/136995
https://www.aljarida.com/article/136994
https://www.aljarida.com/article/136993
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عقارات الكويت والتجارية العقارية تعلنان التخارج الناجح 
من مشروع »First Residences 501« في ميامي

أعلنت شــركة عقارات الكويــت ش.م.ك.ع. 

العقارية  التجارية  والشركة  الكويت(  )عقارات 

ش.م.ك.ع. )التجارية( عن التخارج الناجح من 

 First 501“ استثمارهما المشترك في مشروع

Residences” في مدينة ميامي، ولاية فلوريدا، 

الولايات المتحــدة الأمريكية، وذلك بعد الانتهاء 

من تطوير المشروع في شهر ديسمبر 2025.

 Aria وقد تم تنفيذ هذا الاستثمار بالشراكة مع

Development Group، إحدى الشركات الرائدة 

العقاري في ميامي. ويمثل  التطوير  في مجال 

المشروع محطة مهمة ضمن استراتيجية  هذا 

الاســتثمار الدولــي لكل من الشــركتين، كما 

يعكس ثقتهما في قوة ســوق ميامي العقاري 

وإمكانات نموه المستقبلية.

 First  501 لمشروع  الإجمالية  التكلفة  وتبلغ 

Residences حوالي 200 مليون دولار أمريكي، 

ويتكون المشروع من برج سكني مكون من 40 

طابقاً يضم 476 وحدة سكنية. وقد تم تصميم 

المشروع لتوفير أســلوب حياة سكني عصري 

في قلب منطقة وســط مدينة ميامي، مدعوماً 

بمجموعة واســعة من المرافق والخدمات، بما 

فــي ذلك نادي صحي، ومناطــق ترفيهية على 

وصالات  مشــتركة،  عمل  ومساحات  السطح، 

للســكان، وخدمات صف الســيارات، ومرافق 

التخزين، وغيرها من الخدمات التي تعزز نمط 

الحياة العصري.

وبعــد الانتهاء من مرحلــة التطوير، تم بيع 

المشروع بنجاح، وتم تحصيل مبيعات  وحدات 

التخارج خلال عام 2026.

ساهم الموقع الاستراتيجي للمشروع، وجودة 

السوق،  القوي في  مرافقه وخدماته، وتمركزه 

في تحقيق نجاحه التجاري وإتمام التخارج منه 

بنجاح، بما يؤكد أهمية الاستثمار في المشاريع 

ذات المواقــع المتميزة والمقومات الســوقية 

الجاذبة، إلى جانب الشراكة مع مطورين ذوي 

خبرة وسمعة راسخة.

إدارة  مجلس  رئيس  معرفي،  عبدالفتاح  وقال 

العقارية:” يسرنا الإعلان عن  التجارية  الشركة 

 Residences First التخارج الناجح من مشروع

501 في ميامي، وذلك بعد الانتهاء من تطويره 

2025. ويمثل هذا الاستثمار مثالاً  في ديسمبر 

واضحــاً على قــدرة التجاريــة العقارية على 

العقارية  الأسواق  الجاذبة في  الفرص  اقتناص 

الدولية، والدخول في شراكات مع شركات ذات 

سمعة مرموقة، وتنفيذ استراتيجية استثمارية 

منضبطة تحقق عوائد قوية.”

نائب رئيس  البحــر،  ومن جانبه، علقّ طلال 

مجلس الإدارة والرئيس التنفيذي لشركة عقارات 

الناجحة  بالشــراكة  “نفخر  قائــاً:  الكويت، 

التــي جمعتنا مع الشــركة التجارية العقارية 

 First 501 ومجموعة آريا للتطوير في مشروع

Residences.  ويعكــس الإنجــاز الناجح لهذا 

المشــروع قوة التعاون بين شركائنا، وتوافق 

رؤيتنــا المشــتركة، والتزام جميــع الأطراف 

بتطوير مشروع عقاري عالي الجودة. ونتطلع 

إلى البناء على هذا النجاح، وتعزيز شــراكتنا، 

والتعاون في تنفيذ مشاريع مستقبلية “.

 First 501 ويعزز التخارج الناجح من مشروع

Residences النهج الاستثماري المنضبط الذي 

تتبعه كل من الشركة التجارية العقارية وشركة 

الفرص ذات  الكويت، والذي يركز على  عقارات 

السوقية  والأسس  الواضحة،  التطوير  إمكانات 

القويــة، والشــركاء ذوي الخبرة والســمعة 

المتميزة، والعوائد المجزية.

عبدالفتاح معرفي طلال البحر
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THE wise have said, “If 
the heart dies, mercy dis-
appears; if the mind dies, 
wisdom disappears; and if 
the conscience dies, eve-
rything disappears.”

Experienced and wise 
people have said, “Money 
can buy food, but it cannot 
buy appetite.”

A wise man was asked, 
“How old are you?” He re-
plied, “My health is good.” 
He was asked, “Do you 
have money?” He replied, 
“I have no debts.” He was 
asked, “Do you have en-
emies?” He said, “I live far 
away from my relatives.”

Ali ibn Abi Talib (may 
God honor his face) said, 
“If you love money, do not 
forget that God will ask you 
how you spent it. If you love 
palaces, do not forget that 
your fi nal dwelling will be a 
grave. If you love someone, 
do not forget his Creator.”

... Yet tomorrow is an-
other day.

Zahed Matar

Warba honors MoI 
frontline personnel, 
promotes banking 

services

9

AQARAT & Al-Tijaria 
announce successful 
exit from ‘501 First 
Residences’ project 

in Miami, Fl

8

Amir calls for stronger
foreign investment ties
KUWAIT CITY, July 7, (KUNA): His Highness the Amir Sheikh Meshal Al-
Ahmad Al-Jaber Al-Sabah received on Tuesday Director General of the Kuwait 
Direct Investment Promotion Authority (KDIPA) Sheikh Dr. Meshaal Jaber Al-
Ahmad Al-Jaber Al-Sabah, Managing Director of the Kuwait Investment Au-
thority (KIA) Sheikh Saud Salem Abdulaziz Al-Sabah.

His Highness the Amir also received Assistant Director General for Invest-
ment Operations at KDIPA Sheikh Abdullah Sabah Humoud Al-Sabah, Chief 
Executive Officer of Brookfield Corporation Bruce Flatt, and the accompany-
ing delegation on the occasion of their visit to the country.

During the meeting, His Highness the Amir stressed the importance of sup-
porting investment and economic opportunities and fostering a competitive 
business environment that strengthens strategic partnerships with foreign com-
panies.

He said such efforts would facilitate the exchange and localization of ex-
pertise, attract global investments, support the national economy, create em-
ployment opportunities for young people, accelerate development and achieve 
sustainable development goals.

For his part, Flatt and the accompanying delegation expressed their apprecia-
tion for meeting His Highness the Amir, reaffirming the company’s commit-
ment to strengthening cooperation with the relevant authorities in Kuwait and 
exploring further investment opportunities to support development projects and 
expand partnership prospects, contributing to the growth and development of 
the national economy. 

Continued on Page 5
Amiri Diwan photo

HH the Amir receives KDIPA Director General, KIA Managing Director, Brookfield CEO and the accompanying delegation.

MINISTRY OF INTERIOR ENFORCES 120-DAY RECORD RETENTION

Kuwait steps up
CCTV oversight

‘No modification of footage’

KUWAIT CITY, July 7: The Ministry of 
Interior has urged the owners of establish-
ments and buildings subject to the relevant 
law to adhere to the regulations and instal-
lation of security cameras and monitoring 
devices, reports Al-Seyassah daily. 

In a press statement on Tuesday, the ministry under-
scored the need to retain surveillance camera record-
ings for a minimum of 120 days and to refrain from 
modifying them. 

The ministry stressed that this is in accordance with 
Law No. 61/2015, which covers hotels, hotel apartments, 
residential complexes, commercial complexes, coopera-
tive societies, banks, shopping and entertainment centers, 
gold and jewelry shops, hospitals, clinics, youth centers, 
sports and cultural clubs, gas stations, industrial zones, 
marinas, shooting ranges, warehouses and storage facili-
ties for precious and hazardous materials, and mosques 
and other places of worship.

It invited the owners of establishments and those wish-
ing to inquire about the provisions of the law or seek fur-
ther information to contact WhatsApp number 25580888.

Arab solidarity pours in after
Morocco foils terror scheme

Kuwait sets 2027 goal for
stronger anti-graft shield

By Najeh Bilal 
Al-Seyassah/Arab Times Staff

KUWAIT CITY, July 7: A govern-
ment report revealed that the new 
Kuwait Strategy 
for Enhancing In-
tegrity and Com-
bating Corruption 
is scheduled for 
completion and 
full implementa-
tion in 2027.

The newspaper 
obtained a copy 
of the report, indi-
cating that this strategy aims to ensure 
transparency in the national economy 
– both public and private, and to stop 
the wastage of public funds.  

The report affirmed that the strat-

egy shall serve as the foundation for 
implementing structural reforms that 
will help reduce corruption chances.  
It also highlighted the importance of 
the strategy in formulating a compre-
hensive national document that as-
sesses and analyzes the current level 
of integrity in various sectors, and 
outlines the vision for effective anti-
corruption measures in accordance 
with international laws and standards.

It explained that the strategy aims 
to develop national personnel special-
ized in law enforcement and the pros-
ecution of corruption crimes, and to 
improve the quality of public services 
by eliminating bureaucracy and com-
plex administrative procedures that 
contribute to the spread of corruption.  

Continued on Page 5

KUWAIT CITY, July 7, (Agencies): 
The State of Kuwait strongly con-
demns the terrorist designs recently 
aborted by the sisterly Kingdom of 
Morocco, said a statement from the 
Kuwaiti Foreign Ministry on Mon-
day.

The State of Kuwait stands in full 
solidarity with sisterly Morocco in 
all measures it might adopt to protect 
its security, stability and sovereign-
ty, and the safety of its citizens and 
residents on its soil, according to the 
statement. 

The Moroccan Security Services 
busted a terrorist cell with suspected 
links to the Islamic State (IS) group 
in the Sahel, arresting 10 suspects 
allegedly plotting imminent attacks, 
Morocco’s Central Bureau for Judi-
cial Investigations said Monday in a 
statement.

The 10 individuals were arrested 
simultaneously in the cities of Aga-
dir, Taroudant, Casablanca, El Hajeb, 
Tetouan, Fquih Ben Salah and Safi, it 
said.

Authorities captured electronics, 
blades, combat gear and video mate-
rials threatening attacks in Morocco, 
it said.

Investigators also searched a ware-
house in the central city of Inzegane, 

where they found a four-wheel-drive 
vehicle with a rigged fuel tank for 
suicide bombings or vehicle ram-
mings targeting sensitive sites, it said.

Investigations are underway to 
hunt down remaining cell members, 
it added.

Saudi Arabia on Tuesday strongly 
condemned terrorist plots targeting 
public order and the safety of people 
and property in the Kingdom of Mo-
rocco.

In a statement, the Saudi Minis-
try of Foreign Affairs reaffirmed the 
Kingdom’s solidarity with Morocco 
and its people, rejecting all forms of 
terrorism, extremism and attempts to 
undermine the country’s security and 
stability.

The Kingdom also praised the effi-
ciency of Morocco’s security services 
in swiftly foiling the terrorist plots 
and wished Morocco and its people 
continued security, stability and pros-
perity.

Moroccan authorities announced 
on Monday they had thwarted highly 
dangerous terrorist plots that were in 
advanced stages of preparation and 
targeted public security, people and 
property. 

Continued on Page 5

■ Ahmed Al-Jarallah
Editor-in-Chief, the Arab Times

Opinion

Kuwait has money and human capital, 
but needs swift decision-making

DURING World War II, the then US Secretary of 
Defense George Marshall was quoted as saying, 
“When you hear the roar of cannons, you must 
start planning for reconstruction and revitalizing 
the economy. Start selling when you hear the mu-
sic of peace.”

With the onset of the global fi nancial crisis in 
2008, Vice President of the United Arab Emirates 
(UAE) and Ruler of Dubai Sheikh Mohammed 
bin Rashid launched the Media City project, along 
with other developments.  Several projects had al-
ready been undertaken by the Emirate.  Some of 
his close economic advisors objected, but he told 
them, “On the contrary, construction is beginning 
now and we must seize this opportunity.”

In the following years, with the launching of the 
Dubai Metro in 2009, the economy of the Emir-
ate boomed. Within a few years, the Emirate re-
covered the cost of this strategic project and be-
gan planning the expansion of such a vital facility.  
Dubai also started the expansion of Al Maktoum 
International Airport to increase its capacity to 260 
million passengers annually.

The revenues of these projects enabled Dubai 
to pay its debts and retain more.  Today, the UAE 
economy is capable of quickly overcoming crises.  
Despite the recent war, it is currently considered 
the fastest growing economy.  Dubai achieved a 
qualitative leap in recent months, thanks to its bold 
development plans and its move away from oil as 
the sole source of income.  Today, 77 percent of 
the GDP of Dubai is derived from non-oil sources.

In the same vein, Saudi Arabia has been under-
going major modernization process for many years 
now through its extensive ‘Vision 2030’ planning 
program.  In all sectors, Saudi Arabia enacted 
investment-friendly laws, including granting for-
eigners the right to own property.  Free zones were 
established where foreigners can work freely, with 
government support.  Saudi Arabia invested in at-
tracting foreign talent and capital by granting them 
citizenship and permanent residency.

The Sultanate of Oman is currently toeing a 
similar path, granting citizenship to anyone who 
owns a residential unit or land, as well as provid-
ing investment incentives throughout the Sultanate 
without restrictions.  

Qatar ratifi ed a law allowing non-citizens to own 
real estate and establish businesses with up to 100 
percent ownership.  It earned astonishing non-oil 
revenues last year.

Bahrain made a law granting foreigners the right 
to own real estate, which boosted economic dyna-
mism, the effectiveness of which was evident in the 
recent crisis.  Despite the war, Bahrain achieved a 
growth of 4.6 percent in the fi rst quarter of 2026.
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French President Emmanuel Macron, left, speaks during a joint press con-
ference with Syrian President Ahmad al-Sharaa in Damascus, Syria, Tues-

day, July 7, 2026. (AP)

Kuwait condemns Damascus 
blasts as Macron visits Syria
KUWAIT CITY, July 7, (Agencies): 
Kuwait on Tuesday strongly con-
demned and denounced the bombings 
that struck the Syrian capital, Damas-
cus, describing them as criminal acts 
aimed at undermining Syria’s secu-
rity and stability.

In a statement, the Foreign Minis-

try reaffirmed Kuwait’s firm rejection 
of all forms of violence and terror-
ism, stressing the country’s solidarity 
with Syria in its efforts to preserve 
security, stability, and the safety of its 
people. 

Continued on Page 5

Thousands caught
in traffic dragnet

Kuwait sounds alarm over Hormuz strike
KUWAIT CITY, July 7, (Agencies): Kuwait strongly 
condemned the Iranian attack targeting a Qatari tanker 
while transiting near the Strait of Hormuz, describ-
ing it as a flagrant violation of international law and 
a direct threat to maritime security and global energy 
supplies.

In a statement on Tuesday, the Foreign Ministry reaf-
firmed Kuwait’s full solidarity with Qatar and its support 
for all measures taken to safeguard the country’s security 
and national resources.

Continued on Page 5

By Munif Naif
Al-Seyassah/Arab Times Staff

KUWAIT CITY, July 7: The Gen-
eral Traffic Department conducted 
intensive traffic campaigns in vari-
ous governorates from June 29 to 
July 5, 2026, which resulted in the 
issuance of 15,859 traffic citations 
for various violations and the han-
dling of 3,006 traffic reports.

The department explained that 
the campaigns led to the detention 
of 42 individuals at traffic police 
stations, the referral of 15 juveniles 
to the Juvenile Prosecution for le-
gal action, and the impounding of 
482 vehicles and nine motorcycles.

The department also responded 
to 1,114 traffic accidents, including 
239 accidents that resulted in inju-
ries. Specialized teams attended the 
accident scenes and took the neces-
sary measures.

In addition, the department ap-
prehended one individual suspect-
ed of possessing narcotics and two 
individuals found in an abnormal 
condition, who were referred to 
the Drug Control General Depart-
ment.

Continued on Page 5
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Kuwait oil price surges to $69.22 pb
KUWAIT CITY, July 7, (KUNA): Price 
of Kuwaiti crude oil rose by 21 cents 
to USD 69.22 pb in Monday’s trading, 
up from USD 69.01 per barrel on Fri-
day, said Kuwait Petroleum Corporation 

(KPC) on Tuesday.
In global markets, Brent fell nine 

cents to settle at USD 71.99 pb, while 
US West Texas Intermediate declined 14 
cents to USD 68.55 pb.

TM Forum validates Zain’s smart network capabilities

Zain Kuwait earns TM Forum’s top recognition for world-leading autonomous network capabilities

Premier index declines Safeguarding valuable & personal belongings during travel

Boursa Kuwait dips slightly KFH continues to provide safety deposit boxes for customers

AQARAT & Al-Tijaria announce successful exit 
from ‘501 First Residences’ project in Miami, Fl

Package Visa aims to boost seamless travel to Saudi
RIYADH, July 7, (PRNewswire): Saudi has an-
nounced the launch of Package Visa, a new digital 
initiative designed to simplify travel to Saudi by 
integrating tourist visa application directly into 
curated travel bookings. The launch is currently 
underway through qualified travel and tourism 
service providers across selected international 
markets ahead of a broader rollout.

The initiative builds on Saudi’s wider efforts 
to simplify visiting the country. Since launching 
the tourist e-Visa, Saudi has introduced several 
new ways to visit, including visa on arrival and 
the Stopover Transit Visa. Together, these initia-
tives have supported the country’s rapid tourism 
growth, with Saudi welcoming more than 29 mil-
lion inbound visitors in 2025.

Commenting on the initiative, His Excellency 
Ahmed Al Khateeb, Saudi Minister of Tourism, 
said: 

 “As Saudi’s tourism sector continues to grow 
at pace, Package Visa reflects our commitment 
to making travel to Saudi more seamless for 
visitors. By integrating visa issuance with travel 
bookings, we are simplifying the visitor journey 
and creating a more connected travel experi-
ence. This initiative also strengthens collabora-
tion across the tourism ecosystem and supports 
Saudi’s position as an increasingly accessible 
global destination.”

For visitors, Package Visa means fewer steps 
between planning a trip and experiencing Saudi. 
Instead of arranging flights, accommodation, and a 
visa separately, eligible travelers can book every-
thing through one integrated travel process, with 
the option to add events, activities and tourism ex-
periences. The result is a simpler, more connected 
journey from booking to arrival.

For qualified travel and tourism service provid-

ers, the initiative creates an opportunity to offer 
more attractive travel packages, streamline the 
traveler journey, and encourage longer stays and 
richer travel experiences.

To ensure a smooth and reliable travel expe-
rience, Package Visa is available only through 
qualified travel and tourism service providers that 
meet clear service standards and offer 24/7 cus-
tomer support.

As Saudi continues to grow its tourism sector, 
Package Visa marks another step toward making 
travel easier, more connected, and more seamless 
for visitors discovering the country.

About Saudi Tourism Authority (STA): Saudi 
Tourism Authority (STA), launched in June 2020, 
is responsible for marketing Saudi’s tourism des-
tinations worldwide and developing the destina-
tion’s offerings through programs, packages, and 
business support. 

KUWAIT CITY, July 7: Kuwait 
Real Estate Company (“Aqarat”) 
and The Commercial Real Estate 
Company (“Al-Tijaria”) and are 
pleased to announce the successful 
sale and exit from their joint invest-
ment in the “501 First Residences” 
project in Miami, Florida, United 
States, following the development 
and completion of the project in 
December 2025.

The investment was undertaken 
in partnership with Aria Develop-
ment Group, a leading real estate 
developer in Miami. The project 
represented an important milestone 
in the international investment 
strategy of both companies and 
reflected their confidence in the 
strength and growth potential of the 
Miami real estate market.

The 501 First Residences proj-
ect, with a total project cost of 
approximately USD 200 million, 
comprises a 40-storey residential 
tower with 476 residential units.

The development was designed 
to provide a modern residential 
lifestyle in the heart of Down-
town Miami, supported by a wide 
range of amenities, including fit-
ness facilities, rooftop leisure ar-
eas, co-working spaces, resident 
lounges, valet services, storage 
facilities, and other lifestyle-ori-
ented services.

Following the completion of the 
development phase, the project was 
successfully sold, and the exit pro-
ceeds have been collected during 
2026.

The project’s prime location, 
high-quality amenities, and strong 

market positioning contributed to 
its commercial success and suc-

cessful exit, underscoring the value 
of investing in well-located de-

velopments with attractive market 
fundamentals and partnering with 
experienced, reputable developers.

Mr. Abdulfatah Marafie, Chair-
man of Al-Tijaria, stated:

“We are pleased to announce the 
successful exit from the Residences 
First 501 project in Miami, following 
the completion of its development 
in December 2025. This investment 
represents a clear example of Al-
Tijaria’s ability to identify attractive 
opportunities in international real 
estate markets, partner with reputa-
ble institutions, and execute a disci-
plined investment strategy that deliv-
ers strong returns.”

Commenting on this achieve-
ment, Mr. Talal Al-Bahar, Vice 
Chairman and Chief Executive Of-
ficer of AQARAT, added:

“We are proud of the success-
ful partnership we have built with 
Al Tijaria and Aria Development 
Group on the 501 First Residences 
project. The successful delivery 
of this development reflects the 
strength of our collaboration, the 
alignment of our shared vision, 
and the commitment of all parties 
to delivering a high-quality project. 
We look forward to building on this 
success, further strengthening our 
partnership, and collaborating on 
future developments”.

The successful exit from501 
First Residences reinforces the 
disciplined investment approach 
adopted by Al-Tijaria and Aqarat, 
focusing on opportunities with 
clear development potential, strong 
market fundamentals, reputable 
partners, and lucrative returns.

KUWAIT CITY, July 7, (KUNA): 
Boursa Kuwait ended Tuesday’s 
session marginally lower, with the 
general index slipping 5.26 points, 
or 0.06 percent, to close at 8,733.72 
points. Trading activity saw 310.2 
million shares change hands across 
21,796 transactions, with a total val-
ue of KD 72.1 million (USD 234.8 
million).

The main market index outper-
formed, rising 12.18 points, or 0.14 
percent, to 8,841.11 points, support-
ed by 209.8 million shares traded 
through 13,086 transactions worth 

KD 31 million (USD 100.9 million).
In contrast, the premier market 

index declined 9.24 points, or 0.10 
percent, to settle at 9,164.16 points, 
with 100.4 million shares traded 
across 8,710 transactions totaling 
KD 41.1 million (USD 133.8 mil-
lion).

Meanwhile, the Main 50 Index 
posted the strongest gain, climb-
ing 36.92 points, or 0.37 percent, 
to 10,098.56 points, on the back of 
178.6 million shares traded through 
9,588 transactions valued at KD 25.9 
million (USD 84.3 million).

KUWAIT CITY, July 7: Kuwait Fi-
nance House (KFH) continues to 
receive customer reservations for 
safety deposit boxes, which offer 
the highest standards of protection 
and security during the summer 
travel season. These boxes provide 
a reliable means of safeguarding be-
longings against potential risks like 
theft, loss, damage, or unforeseen 
emergencies, allowing customers to 
travel and enjoy their summer with 
complete peace of mind.

KFH safety deposit boxes are 
available at numerous branches 
throughout Kuwait. To suit varied 
customer needs, these boxes come 
in small, medium, and large sizes. 
They feature multi-layered secu-

rity systems and round-the-clock, 
high-definition camera monitoring. 

Customers can access their boxes in 
complete privacy at any time during 

official bank working hours.
KFH customers can rent safe de-

posit boxes tailored to their needs 
at competitive prices by apply-
ing at any branch or through the 
website. All visits and rentals are 
handled with the highest level of 
privacy and confidentiality, and the 
boxes are accessible solely by the 
owner or an authorized representa-
tive.

KFH provides safe deposit boxes 
as part of an integrated solutions 
system designed to meet customer 
expectations. These boxes offer a 
reliable, highly private option for 
preserving valuables, reflecting the 
deep-rooted trust between the bank 
and its customers.

KUWAIT CITY, July 7: Zain Kuwait 
has received two Autonomous Net-
work Levels Assessment Validation 
Certificates from TM Forum, the con-
nectivity industry’s global alliance, 
recognizing the company’s advanced 
application of AI-powered intelli-
gence across its network.

Zain Kuwait’s Network Engi-
neering Director Saleh Al-Asaker 
received the recognition during the 
2026 DTW Ignite conference in Co-
penhagen, Denmark. The step reflects 
Zain’s growing efforts to make its 
network smarter, more efficient, and 
more responsive. This translates into 
stronger network reliability, faster 
maintenance, and improved energy 
efficiency, while continuing to de-
liver a seamless customer experience 
across Kuwait’s most awarded 5G 
network.

Zain’s network was recognized for 
achieving AN Level 4.0 in RAN Energy Efficiency Optimization and AN 
Level 3.9 in RAN Fault Management. The RAN Fault Management score 
represents the highest recorded AN level globally for this scenario, while the 
energy efficiency optimization score ranks among the highest validated results 
worldwide. 

This milestone reflects Zain’s continued progress in building a smarter, 
more resilient, and more sustainable network, in line with its 4WARD-Prog-
ress with Purpose strategy. By embedding AI and automation deeper into net-
work operations, the company is strengthening the foundations of Kuwait’s 
digital ecosystem while enhancing customer experience, operational efficien-
cy, and environmental performance.

The validation follows Zain’s large-scale deployment of RAN Agent in 
partnership with Huawei across its networkin Kuwait. Operating 24/7 in real 

time, the solution supports both maintenance and energy-saving scenarios, 
from proactive fault prediction and root-cause diagnosis to dynamic, site-level 
energy optimization.

In fault management, the RAN Agent is integrated into Zain’s operations 
and maintenance workflows to help predict potential network issues, acceler-
ate diagnosis, and guide field teams through natural language interaction and 

visualized recommendations. This en-
ables faster fault resolution, improves 
network quality, and reduces the need 
for prolonged outdoor fieldwork, 
particularly in Kuwait’s challenging 
summer climate.

In energy efficiency optimization, 
the AI-driven solution enables a more 
precise approach to network energy 
management by adapting strategies to 
the needs of each site and each hour. 
Through a “one site, one strategy” 
model, it dynamically balances ener-
gy savings with network experience, 
supporting round-the-clock optimiza-
tion while maintaining service quality 
for customers.

The dual validation reinforces 
Zain’s leadership in applying autono-
mous network technologies at scale, 
moving AI from controlled pilots into 
live, nationwide network operations. 
It also highlights the company’s com-

mitment to future-ready infrastructure that can support rising data demand, 
accelerate digital transformation, and contribute to more sustainable network 
operations.

As demand for high-performance connectivity, cloud services, AI, and 
digital applications continues to grow, autonomous networks are becoming a 
critical enabler of service agility and operational resilience. Zain’s recognition 
by TM Forum further positions Kuwait as a leading market for intelligent net-
work transformation in the region and demonstrates the readiness of AI-native 
networks for large-scale deployment.

Zain will continue working with global technology partners to advance its 
network intelligence roadmap, accelerate automation across key operational 
domains, and deliver smarter, more reliable, and more sustainable digital ser-
vices to customers, businesses, and communities across Kuwait.

Saleh Al-Asaker receives the first certificate in Copenhagen. The second certificate is ranked among the highest globally.

■ At 2026 DTW Ignite conference in Copenhagen, Denmark
■ Zain’s network recognized with AN Level 4.0 in RAN Energy 

Effi ciency Optimization, the highest recorded AN level globally.

Wego sees shift to smarter, 
mobile-first travel planning
KUWAIT CITY, July 7: Kuwaiti 
travelers are returning to familiar 
travel patterns, but with a more 
flexible and considered approach 
to planning, according to Ma-
moun Hmidan, Chief Business 
Officer at Wego. In this Arab 
Times interview, he discusses 
shifting booking behavior, the 
dominance of mobile-first travel, 
and the destinations now draw-
ing the strongest interest from 
Kuwait.

Question: What trends are 
Wego observing among travel-
ers from Kuwait? Are Kuwaiti 
travelers returning to their usual 
travel patterns, or have recent 
events led to lasting changes in 
the way they choose destinations 
and plan their trips?

Answer: We’re seeing Ku-
waiti travelers gradually return 
to their usual travel patterns 
as airline schedules continue 
to normalize. The appetite for 
travel remains strong, but travel-
ers are taking a more considered 
approach to planning by compar-
ing more options, booking closer 
to departure, and placing greater 
importance on convenience and 
flexibility.

At Wego, we’ve observed 
that travelers continue to favor 
destinations that offer strong 
connectivity, straightforward 
travel planning, and good over-
all value. Rather than changing 
where they want to travel, many 
are adapting how they plan their 
trips, looking for greater confi-
dence and flexibility throughout 
the booking journey.

As we move further into the 
summer season, booking mo-
mentum continues to improve, 
reflecting the resilience of Ku-
waiti travelers and their contin-
ued enthusiasm for international 
travel.

Question: Mobile-first book-
ing has become the norm across 
the GCC. How does travellerbe-
haviour in Kuwait compare with 
other regional markets, and what 
insights has Wego gathered from 
its user data?

Answer: Kuwait is very much 
a mobile-first market, in line 
with the broader GCC. Today’s 
travelers expect to search, com-
pare, and book their entire jour-
ney through their smartphones 
quickly and seamlessly.

One of the biggest shifts we’re 
seeing is that travelers are spend-
ing more time comparing prices, 
flight schedules, and accommo-
dation before making a booking. 
Mobile has become the preferred 
platform for this decision-mak-
ing process because it offers 
convenience, real-time updates, 

and access to a wide range of 
travel options.

We’re also seeing growing 
demand for personalized recom-
mendations and smarter search 
experiences. Travelers increas-
ingly expect platforms to under-
stand their preferences and pres-
ent the most relevant options, 
making technologies such as AI 
an important part of delivering a 
more personalized and efficient 
booking experience.

Question: Do you anticipate 
stronger demand for intra-GCC 
travel? Which destinations are 
emerging as favorites among 
Kuwaiti travelers, and what fac-
tors are driving this renewed in-
terest?

Answer: We expect regional 
travel to remain an important 
part of the overall travel mix, 
supported by strong connectiv-
ity and short flight times. At the 
same time, Kuwaiti travelers 
continue to show strong interest 
in international destinations that 
combine accessibility, value, and 
diverse experiences.

According to Wego’s latest 
search data, Georgia, Armenia, 
Azerbaijan, and Türkiye are 
among the most searched desti-
nations for summer travel from 
Kuwait, reflecting strong de-
mand for destinations that offer 
visa-friendly entry, convenient 
flight connections, and a wide 
variety of leisure experiences. 
For travelers planning longer 
holidays, Bangkok, Kuala Lum-
pur, Milan, and Paris continue to 
rank among the leading interna-
tional destinations.

Overall, we’re seeing travelers 
prioritize destinations that offer 
ease of access, strong connectiv-
ity, and good value. As airline 
capacity continues to recover 
and tourism investment across 
the region expands, we expect 
both intra-GCC travel and out-
bound leisure travel to remain 
strong throughout the summer 
season.

Mamoun Hmidan, Chief Busi-
ness Officer, Wego

(Top left): Mr. Abdulfatah Marafie, Chairman of Al-Tijaria; (Top right): Talal 
Al-Bahar, Vice-Chairman and Chief Executive Officer of AQARAT
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